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แผนธุรกจิ บริการสนามฟุตบอลหญ้าเทยีมให้เช่า Nut Sport 

(ขนาด 16 ทบึ) 
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โดย 

    นายพลณฏัฐ์ กลุธนววิฒัน์ 

 

 

 

 

 

 

 

 

แผนธุรกจินีเ้ป็นส่วนหน่ึงของการศึกษาในรายวชิา 761 427 สัมมนาปัญหาทางธุรกจิ 

ตามหลกัสูตรปริญญาศิลปศาสตรบัณฑิต สาขาวชิาการจัดการธุรกจิทัว่ไป 

คณะวทิยาการจัดการ มหาวทิยาลยัศิลปากร 

ปีการศึกษา 2552 
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ตามหลกัสูตรปริญญาศิลปศาสตรบัณฑิต สาขาวชิาการจัดการธุรกจิทัว่ไป 

คณะวทิยาการจัดการ มหาวทิยาลยัศิลปากร 

ปีการศึกษา 2552 

 

 

 

 



ท่ีประชุมสาขาวิชาการจัดการธุรกิจท่ัวไป คณะวิทยาการจัดการ มหาวิทยาลัยศิลปากร พิจารณาแลว 

อนุมัติใหแผนธุรกิจ เร่ือง “บริการสนามฟุตบอลหญาเทียมใหเชา” เสนอโดย นายพลณัฏฐ กุลธน

วิวัฒน มีคุณคาเพียงพอท่ีจะเปนสวนหนึ่งของการศึกษาในรายวิชาสัมมนาปญหาทางธุรกิจ ตาม

หลักสูตรศิลปศาสตรบัณฑิต สาขาวิชาการจัดการธุรกิจท่ัวไป คณะวิทยาการจัดการ 

 

 
……………………………………………….. 

   (อาจารย ดร.ธนินทรัฐ รัตนพงศภิญโญ) 

หัวหนาสาขาวิชาการจัดการธุรกิจท่ัวไป 

        วันท่ี ……. เดือน ………………. พ.ศ............. 

 
อาจารยท่ีปรึกษา 

 อาจารยณฐวัฒน  ปลันธนานนท 

 

คณะกรรมการสอบสัมมนาปญหาทางธุรกิจ 

 

............................................................... ประธานกรรมการ  

(อาจารย ดร.เกริกฤทธ์ิ  อัมพะวัต) 

……….. / ……..…………. / …………. 
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(อาจารยณฐวัฒน  ปลันธนานนท) 

……….. / ……..…………. / …………. 
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(อาจารยเกตุวดี สมบูรณทว)ี 

……….. / ……..…………. / …………. 
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12490062 : สาขาวิชาการจัดการธุรกิจทั่วไป 

คําการสําคัญ :  สนามฟุตบอล/ธุรกิจบริการ/กีฬาฟุตบอล 

             พลณัฏฐ กุลธนวิวัฒน  : แผนธุรกิจสนามฟุตบอลเชา อาจารยที่ปรึกษา :อาจารยณฐวัฒน ปลันธนานนท. 

45 หนา. 

 

บทสรุปผูบริหาร 

แนวความคิดการกอต้ังธุรกิจสนามฟุตบอลเชาสืบเน่ืองจากเจาของกิจการมีความช่ืนชอบกีฬาฟุตบอล

เปนพิเศษและมีโอกาสที่ไดไปเลนสนามฟุตบอลเชาในจังหวัดกรุงเทพมหานคร ทําใหเกิดแนวความคิดที่จะสราง

สนามฟุตบอลขึ้น  

 Nut Sport เปนสนามฟุตบอลเชาที่ประกอบไปดวยสวนหลักๆ 3 สวน คือ 1.พ้ืนที่สนามฟุตบอล 2 สนาม 

2.บริเวณลานจอดรถผูมาใชบริการ3.บริเวณตัวอาคารเอนกประสงค  

ภาพรวมของธุรกิจสนามฟุตบอลเชาในจังหวัดนครปฐมน้ัน Nut Sport เปนสนามฟุตบอลเชารายแรกใน

จังหวัดนครปฐม สําหรับกลุมลูกคาเปาหมายของ Nut sport น้ันจะเปนกลุมวัยรุน นักเรียน นักศึกษา ซึ่งเปนกลุม

ใหญที่ช่ืนชอบการเลนกีฬาฟุตบอล รวมทั้งกลุมคนวัยทํางาน  

สําหรับกลยุทธของ Nut Sport น้ันเนนในดานกาบริการลูกคาอยางมีคุณภาพเพ่ือกอใหเกิดความประทับ

และพึงพอใจสูงสุด รวมทั้งการดูแลสนามฟุตบอลใหมีคุณภาพสูงสุดเพ่ือสรางความประทับใจใหแกผูมาใชบริการ 

และกลยุทธดานการบริการทาง Nut Sport ไดสรางสิ่งอํานวยความสะดวกไวใหแกผูมาใชบริการ  กลยุทธทางดาน

ราคาทาง Nut Sport มีการกําหนดราคาคาใชบริการที่ไมเทากันเน่ืองจากในบางชวงเวลาน้ันมีผูมาใชบริการไดนอย 

เพ่ือเปนการดึงดูดลูกคาใหมาใชบริการ สําหรับกลยุทธทางดานสงเสริมการตลาดทาง  Nut Sport  ไดมีการโฆษณา

ประชาสัมพันธเพ่ือให Nut Sport เปนที่รูจักของคนในจังหวัดนครปฐม และมีการทําโปรโมช่ันตางๆเพ่ือเปนการ

กระตุนการเขามาใชบริการของประชาชนใหมากยิ่งขึ้น 

ธุรกิจน้ีจะประสบความสําเร็จในการดําเนินไดดวยการบริหารงานอยางมีประสิทธิภาพและสามารถ

รองรับสถานการณที่เปลี่ยนแปลงอยูตลอดเวลาได ภายใตวิสัยทัศนที่วา  “เปนธุรกิจที่พรอมในดานการใหบริการ

การเชาสนามฟุตบอลพรอมดวยอุปกรณที่มีคุณภาพไดมาตรฐาน และมุงเนนความพึงพอใจของลูกคา เปนส่ิง

สําคัญ” 

 

 

_________________________________________________________________________________________   

คณะวิทยาการจัดการ              มหาวิทยาลัยศิลปากร                              ปการศึกษา 2552 

ลายมือช่ือนักศึกษา......................................................................  

ลายมือช่ืออาจารยที่ปรึกษา..........................................................  
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กติติกรรมประกาศ 
กกกกกกกกผูจัดทําขอขอบพระคุณ อาจารยณฐวัฒน ปลันธนานนท อาจารยท่ีปรึกษา  ท่ีคอยให

ความรู แนะนํา  และตรวจแกไขในการจัดทําแผนธุรกิจเลมนี้ รวมถึงการดูแลในดานตางๆระหวาง

การทํางาน จนแผนธุรกิจเลมนี้เสร็จสมบูรณ 
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ขอบกพรองใหแผนธุรกิจสมบรูณเพิ่มมากยิ่งข้ึน 

กกกกกกกกแผนธุรกิจเลมนี้ไดจัดสงใหคณะอาจารย มหาวิทยาลัยศิลปากรเพื่อเปนงานในรายวิชา

สัมมนาปญหาทางธุรกิจ และใชเปนขอมูลสําหรับการจัดทําโครงการหรือกิจกรรมสําหรับการ

สงเสริมงานดานแผนธุรกิจใหกับนักศึกษาตอไป 
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บทที ่1 

บทสรุปผู้บริหาร 

 

กกกกกกกกแนวความคิดการกอตั้งธุรกิจสนามฟุตบอลเชาสืบเนื่องจากเจาของกิจการมีความช่ืน

ชอบกีฬาฟุตบอลเปนพิเศษและมีโอกาสท่ีไดไปเลนสนามฟุตบอลเชาในจังหวัดกรุงเทพมหานคร 

ทําใหเกิดแนวความคิดท่ีจะสรางสนามฟุตบอลข้ึนเพราะในจังหวัดนครปฐมมีสนามฟุตบอล

สาธารณะท่ีไมไดมาตรฐานเยอะ อาจทําใหเกิดอันตรายจากการออกกําลังและเลนกีฬาไดและการ

ดําเนินธุรกิจสนามเชาฟุตบอลในจังหวัดนครปฐมยังไมเปนท่ีนิยมทําใหคูแขงของธุรกิจไมมีดังนั้น

จึงเปนโอกาสท่ีดีในการดําเนินธุรกิจสนามเชาฟุตบอล 

กกกกกกกกNut Sport เปนสนามฟุตบอลเชาท่ีประกอบไปดวยสวนหลักๆ 3 สวน คือ 1.พื้นท่ี

สนามฟุตบอล 2 สนาม 2.บริเวณลานจอดรถผูมาใชบริการ 3.บริเวณตัวอาคารเอนกประสงค 4.

บริเวณหองอาบน้ําและสุขา และมีส่ิงอํานวยความสะดวกดังนี้ 1.รานอาหาร 2.รานเคร่ืองดื่ม 3.

หองน้ํา 4.ท่ีจอดรถ 5.โทรทัศนถายทอดสดฟุตบอล 6.ลูกฟุตบอล และชุดแบงทีม 

กกกกกกกกภาพรวมของธุรกิจสนามฟุตบอลเชาในจังหวัดนครปฐมนั้น NutSport เปนสนาม

ฟุตบอลเชารายแรกในจังหวัดนครปฐม ทําใหไมมีคูแขงในการทําธุรกิจสนามฟุตบอลเชา แตจะมี

คูแขงคือ สนามฟุตบอลสาธารณะ สําหรับกลุมลูกคาเปาหมายของ Nut sport นั้นจะเปนกลุมวัยรุน 

นักเรียน นักศึกษา ซ่ึงเปนกลุมใหญท่ีช่ืนชอบการเลนกีฬาฟุตบอล รวมท้ังกลุมคนวัยทํางาน เพราะ

ทําเลท่ีตั้งของสนามฟุตบอลอยูในเขตใจกลางเมืองนครปฐม ใกลกับโรงเรียนรวมท้ังมหาวิทยาลัย 

กกกกกกกกสําหรับกลยุทธของ NutSport นั้นเนนในดานกาบริการลูกคาอยางมีคุณภาพเพื่อ

กอใหเกิดความประทับและพึงพอใจสูงสุด รวมท้ังการดูแลสนามฟุตบอลใหมีคุณภาพสูงสุดเพื่อ

สรางความประทับใจใหแกผูมาใชบริการ และกลยุทธดานการบริการทาง Nut Sport ไดสรางส่ิง

อํานวยความสะดวกไวใหแกลูกคา เพื่อสรางความประทับใจกับการมาใชบริการของ Nut Sport  

กกกกกกกกกลยุทธทางดานราคาทาง Nut Sport มีการกําหนดราคาคาใชบริการท่ีไมเทากัน

เนื่องจากในบางชวงเวลานั้นมีผูมาใชบริการไดนอย เพื่อเปนการดึงดูดลูกคาใหมาใชบริการ สําหรับ

กลยุทธทางดานสงเสริมการตลาดทาง Nut Sport ไดมีการโฆษณาประชาสัมพันธเพื่อให Nut 

Sport เปนท่ีรูจักของคนในจังหวัดนครปฐมและมีการทําโปรโมช่ันตางๆเพื่อเปนการกระตุนการเขา

มาใชบริการของประชาชนใหมากยิ่งข้ึน 
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กกกกกกกกทางดานการลงทุนในการกอสรางสนามฟุตบอลนี้มีคาใชจายในการกอสรางคอนขางสูง

เนื่องเปนการสรางสนามในรม รวมท้ังมีดานการสงเสริมการตลาด คาใชจายในการกอสรางสนาม

ฟุตบอล ตัวอาคารเอนกประสงค ลานจอดรถ รวมไปถึงหองน้ําและหองอาบน้ํา ทําใหธุรกิจจะ

ประสบปญหาขาดทุนในชวงแรกคอนขางมากแตสามารถท่ีจะคืนทุนไดในระยะเวลาภายหลัง

เนื่องจากจะมีลูกคาประจําเขามาใชบริการและธุรกิจมีช่ือเสียงและเปนท่ีรูจักมากยิ่งข้ึน จากคุณภาพ

ของการบริการและคุณภาพสนาม ทําใหเกิดการพูดกัน ปากตอปาก มีการเลาตอๆกันระหวางผูท่ีเคย

ใชบริการและไมเคยใชบริการ จึงทําใหการประมาณการและการบบริหารเงินทุนหมุนเวียนของ

ธุรกิจนั้นตองทําอยางมีประสิทธิภาพ 

กกกกกกกกNut Sport มีแผนการดําเนินในระยะส้ัน คือ ใหเยาวชนและบุคคลท่ัวไปมีความสนใจ

และเขามาใชบริการธุรกิจสนามฟุตบอลเชาและสามารถใหบริการแกประชาชนในจังหวัดนครปฐม

ไดอยางท่ังถึงและเปนท่ีรูจักของคนในจังหวัดนครปฐม และแผนระยะยาวทางเจาของกิจการนั้นได

วางแผนท่ีจะขยายสนามรวมท้ังเพิ่มจํานวนใหมากยิ่งข้ึนและทําธุรกิจท่ีครบวงจรมากยิ่งข้ึน เชน 

ธุรกิจฟตเนส เปนตน  

กกกกกกกกธุรกิจนี้จะประสบความสําเร็จในการดําเนินไดดวยการบริหารงานอยางมีประสิทธิภาพ

และสามารถรองรับสถานการณท่ีเปล่ียนแปลงอยูตลอดเวลาได ภายใตวิสัยทัศนท่ีวา “เปนธุรกิจท่ี

พรอมในดานการใหบริการการเชาสนามฟุตบอลพรอมดวยอุปกรณท่ีมีคุณภาพไดมาตรฐาน และ

มุงเนนความพึงพอใจของลูกคาเปนส่ิงสําคัญ” 
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บทที ่2 

วตัถุประสงค์ในการนําเสนอแผนธุรกจิ 

 

1.เพื่อศึกษาความเปนมาของการดําเนินธุรกิจเชาสนามฟุตบอลหญาเทียม 

2.เพื่อสามารถวางแผนธุรกิจเชาสนามฟตุบอลหญาเทียมไดอยางมีประสิทธิภาพ 

3.เพื่อศึกษาความเส่ียงของธุรกิจเชาสนามฟุตบอลหญาเทียม 

4.เพื่อนําแผนธุรกิจเชาสนามฟุตบอลหญาเทียมนี้ไปนําเสนอตอผูรวมทุนซ่ึงเปนผูถือหุน 
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บทที ่3 

ความเป็นมาของธุรกจิ 

 

ประวตัิความเป็นมา หรือ แนวความคดิในการจัดตั้งธุรกจิ  

กกกกกกกกเนื่องจากสภาพสนามฟุตบอลท่ีมีอยูในปจจุบันของจังหวัดนครปฐมนั้นสวนใหญมี

สภาพท่ีไมไดมาตรฐาน เพราะไมไดการรับการดูแลอยางถูกตอง  เชน สนามเปนหลุม หญารก

จนเกินไป อาจเปนของสัตวเล้ือยคลาน เสียงไฟไมเพียงพอ เปนตน ทําใหเกิดอันตรายตอผูเขาใช

สนามฟุตบอลเหลานี ้

กกกกกกกกธุรกิจเชาสนามฟุตบอลไดรับความสนใจมากในเขตพื้นท่ีกรุงเทพมหานคร และขอดี

ของสนามเชาฟุตบอลคือ หญาเทียมสามารถเลนไดทุกวันไมตองใชเวลาในการพักสนามท่ียาวนาน 

สามารถเลนไดแมในขณะฝนตก และสําหรับผูประกอบการนั้นจะไดรับประโยชนจากการทําธุรกิจ 

คือ ประหยัดคาใชจายในการดูแลรักษาสนามฟุตบอลหญาท่ีแทจริง  ผลประกอบการสูงข้ึน ไมเสีย

โอกาสในการทําธุรกิจเนื่องจากไมไดตองพักสนามหญาเปนเวลานาน และสามารถตอยอดธุรกิจได

เชน มีการเปดรานอาหาร เคร่ืองดื่ม ฟตเนส เปนตน 

กกกกกกกกในปจจุบันจังหวัดนครปฐมมีการสนับสนุนกีฬา โดยเฉพาะกีฬาฟุตบอลเนื่องจากมีการ

ตื่นตัวของคนในจังหวัดซ่ึงทีมสโมสรของจังหวัด ไดเขาแขงขัน Thailand Premier League เปนลีค

สูงสุดของประเทศไทยในขณะนี้ เพราะมีคนเลนกีฬาเพิ่มมากยิ่งข้ึนทําใหมีสนามฟุตบอลไมเพียงพอ

ตอความตองการของประชาชน ดังนั้นธุรกิจสนามฟุตบอลจึงเปนอีกหนึ่งทางเลือกท่ีนาสนใจมา

ประกอบธุรกิจ 

 
 



    5 
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ตารางท่ี  1 ข้ันตอนการเร่ิมดําเนินงาน 

ลําดับ รายการดําเนินงาน ระยะเวลาดําเนินงาน ระยะเวลาคาดวาจะเสร็จ 

1. ติดตอสอบถามสถานท่ี 1เดือน 1 เมษายน – 31 เมษายน

(2553) 

2 กอสรางสนาม 8 เดือน 1 พฤษภาคม – 31 ธันวาคม 

(2553) 

3. ซ้ืออุปกรณสนามและ

ตกแตงสถานท่ี 

1 เดือน 1 พฤศจิกายน  – 31 

พฤศจิกายน(2553) 

4. จัดอุปกรณเขาสนาม 2 สัปดาห 15 ธันวาคม  - 31 ธันวาคม 

(2553) 

5. โฆษณาประชาสัมธ 3 เดือน 1 ตุลาคม – 31 ธันวาคม 

(2553) 

 รวมระยะดําเนินงาน  9 เดือน  1 เมษายน (2553) –31 

ธันวาคม (2553) 
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บทที ่ 4 

บริการ 

 

รายละเอยีดของการบริการ 

Nut sport เปนสนามฟุตบอลในรมสําหรับ 5-7 คน มีพื้นท่ีรวม 2 ไร ภายในแบงออกเปน 

2 สนามแตละขนาด 25*45 เมตร รวมพื้นท่ีสนามท้ังหมด 2225 ตารางเมตร ตัวสนามฟุตบอลนั้นทํา 

จากหญาเทียม คุณภาพดีเยี่ยม สามารถชวยลดอาการบาดเจ็บในการเลน และสามารถเลนไดแม 

ในขณะฝนตก  

 ส่ิงอาํนวยความสะดวกอืน่ๆทีร่องรับผู้ใช้งานสนามฟุตบอล ไดแก  

• รานอาหาร  

• รานเคร่ืองดื่ม  

• หองน้ํา  

• ท่ีจอดรถ 

• โทรทัศนถายทอดสดฟุตบอล 

• ลูกฟุตบอล และชุดแบงทีม 

กฎระเบียบในการใช้บริการสนามฟุตบอล 

• หามเลนการพนัน  

• หามถอดเส้ือลงไปเลนในสนาม  

• กรุณาชวยกันรักษาความสะอาด  

• หามพกพาอาวุธทุกชนิด เขามาในบริเวณสนาม  

• หามสูบบุหร่ีบริเวณสนามฟุตบอลโดยเด็ดขาด  

• หามนําสัตวเล้ียงทุกชนิดเขามาในบริเวณสนาม  

• ในกรณีท่ีมีการทะเลาะวิวาททางสนามขอสงวนสิทธ์ิ ในการยกเลิกการใชบริการ  

• หามนําเสพส่ิงเสพติดทุกชนิดเขามาในพื้นท่ีของสนามโดยเด็ดขาด 

 



7 

 

 

 

• ผูเลนในแตละสนามจะตองลงเลนไดไมเกินตามจํานวนท่ีทางสนามไดกําหนดเอาไว  

• หามใสรองเทาฟุตบอลท่ีเปนปุมโลหะ,รองเทาผาใบ,รองเทาสนสูงลงไปสนามโดย

เด็ดขาด ฃ 

• เขามาใชบริการจะตองจัดเก็บทรัพยสินท่ีมีคาไวกับตัวของทานเองหากมีการสูญหาย

เกิดข้ึน ทางสนามจะไมรับผิดชอบไมวากรณีใดๆ ท้ังส้ิน 

ตารางท่ี 2 อัตราคาบริการ 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

วัน เวลา อัตราคาบริการ/ช่ัวโมง 

จันทร-ศุกร 08.00-15.00 น. 900 บาท 

15.00-02.00 น. 1,100 บาท 

เสาร-อาทิตย 

และวันหยดุ 

09.00-02.00 น. 1,100 บาท 
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บรรยากาศภายในสนาม 

 
ภาพท่ี  1 บรรยากาศภายในสนามฟุตบอล 

 
ภาพท่ี  2  บริเวณภายใน Nut Sport 
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ภาพท่ี  3 บริเวณสวนไวรับรองลูกคาท่ีเขาใชบริการ 

 
ภาพท่ี  4 บรรยากาศภายในหองน้ําและหองอาบน้ํา 
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บทที ่5 

การวเิคราะห์อุตสาหกรรม และการวเิคราะห์ตลาด 

 

5.1  สภาพอุตสาหกรรมและสภาวะทางการตลาด 

กกกกกกกกจากการสํารวจของ "ฐานเศรษฐกิจ" ลาสุดพบวาธุรกิจพัฒนาท่ีดินรูปแบบใหมอิงกระแส

คนรักสุขภาพ และกีฬาฟุตบอล  เพื่อสรางสนามฟุตบอลใหเชาขนาดตั้งแต 5 คนหรือท่ีเรียกวาสนาม

ฟุตซอล และสนามฟุตบอลขนาด 7 คน จนถึง 11 คน พบวา  มีการพัฒนาท่ีดินรูปแบบดังกลาว

จํานวนมากข้ึน กระจายอยูท้ังในเขตกรุงเทพมหานครและปริมณฑลหลายรอยสนาม โดยเปนการ

ลงทุนของเจาของท่ีดิน และ ลงทุน เชาท่ีดินเพื่อพัฒนา 

กกกกกกกกการพัฒนาสนามฟุตบอลในรม กันแดด และฝน  โดยใชหญาเทียมปูพื้นสนามปจจุบันมี

จํานวนมากข้ึน แมจะใชเงินลงทุนประมาณ 10 ลานบาท แตก็มีกลุมทุนใหความสนใจจํานวนมาก 

และมีทําเลท่ีสะดวกในการเดินทางมากข้ึน โดยอัตราคาเชายังใกลเคียงกับอดีตคือกลางวัน 800 บาท

ตอช่ัวโมง สวนกลางคืน  1,000-1,200 บาทตอช่ัวโมงท่ีและแตละวันมีคนจากท่ัวทุกสารทิศ แมแต

ตางจังหวัดก็ยังเดินทางมาเลนตั้งแตชวงสายๆ ยันเกือบเท่ียงคืน  จนตองตอคิวกันเลน และตองจอง

ลวงหนา 

กกกกกกกกพัฒนาท่ีดินรูปแบบใหมอิงคอบอล-คนสุขภาพ สรางสนามฟุตบอลใหเชา พบเจาของ

ท่ีดิน-คนรักกีฬาซบชองนําท่ีดินเกาแหผุดท่ัวกทม.นับ 100 สนาม มีขนาดตั้งแต 5-11 คน กินคาเชา 2 

ช่ัวโมง รับ 2,000-5,000 บาท  

กกกกกกกกโดยนายสุทธิพงศ ตั้งสัจจะพจน ทายาทผูถือหุนของโรงพยาบาลเอกชัย ในฐานะ

ผูจัดการฝายการตลาด ประชาสัมพันธและพัฒนาธุรกิจ โรงพยาบาลเอกชัยเจ าของสนามฟุตบอล

หญาเทียมใหเชา "ฟุตซอล ปารค" ยืนยันกับ "ฐานเศรษฐกิจ" วา การแขงขันรุนแรงมาก มีการพัฒนา

สนามฟุตซอลในรม สนามหญาเทียมใหเชามากข้ึนหลายเทาตัวโดยเฉพาะยานพระราม 2 ซ่ึงในชวง 

1-2 ปท่ีผานมามีเพียง 2-3 สนาม แตปจจุบันพบวา มีจํานวนมาก 10-15 สนาม ในรัศมีท่ีใกลเคียงกัน 

และอยูในทําเลท่ีสะดวกตอการเดินทาง สงผลใหธุรกิจขายหญาเทียมจากตางประเทศก็เติบโตควบคู

ไปดวย  

กกกกกกคิดลงทุนใหมตองพิจารณาใหดี ยิ่งถาเปนท่ีดินเชา และขอสินเช่ือมาลงทุนจะลําบาก แต

หากเปนท่ีดินและเงินลงทุนของตัวเองก็ไมคอยมีปญหา 
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อางอิง 

http://www.thannews.th.com/detialNews.php?id=T0123391&issue=2339 

5.2 ตลาดเป้าหมาย 

กกกกกกกกกลุมวัยรุน นักเรียน นักศึกษา ซ่ึงเปนกลุมใหญท่ีช่ืนชอบการเลนกีฬาฟุตบอล รวมท้ัง

กลุมคนวัยทํางานเพราะทําเลท่ีตั้งของสนามฟุตบอลอยูในเขตใจกลางเมืองนครปฐมใกลกับโรงเรียน

รวมท้ังมหาวิทยาลัย 

5.3 ลกัษณะลูกค้า แบงเปน 4 ดาน ดังนี ้

กกกกกกกก1. ดานประชากร ของสนามฟุตบอลหญาเทียมนั้นจะเนนไปท่ีลูกคานักเรียน นักศึกษา

และกลุมคนวัยทํางาน 

กกกกกกกก2.ดานภูมิศาสตรทําเลท่ีตั้งของสนามฟุตบอลหญาเทียมยูในเขตใจกลางเมืองนครปฐม  

ใกลกับโรงเรียนรวมท้ังมหาวิทยาลัย 

กกกกกกกก3. ดานพฤติกรรมศาสตร ในดานนี้จะเนนไปท่ีใหลูกคาท่ีเคยมาใชบริการเกิดความพอใจ

ในการบริการ และจัดกิจกรรมสงเสริม เชน จัดแขงขันชิงรางวัลของสนาม  

กกกกกกกก4.ดานจิตวิทยาสังคม การสรางสนามฟุตบอลไดมาตรฐาน และมีบริการอ่ืนๆรองรับไดดี  

จึงทําใหผูใชเกิดความตองการกลับมาใชบริการอีกเร่ือยๆ 

5.4 สภาพการแข่งขัน  

กกกกกกกกวิเคราะหสภาพแวดลอม โดยใช FIVE FORCE ดังนี้ 

กกกกกกกก1. คูแขงขันรายเกา  คือสนามฟุตบอลสาธารณะท่ัวไปในจังหวัดนครปฐม 

กกกกกกกก2. คูแขงรายใหม แนวโนมท่ีจะมีคูแขงขันเพิ่มข้ึนมาอีก นั้นมีทางเปนไปไดเพราะธุรกิจ

นี้กําลังไดรับความนิยม 

กกกกกกกก3. สินคาทดแทน คนอาจไปเลนฟุตบอลในสถานท่ีอ่ืนๆ เชน สนามบาสเกตบอล ถนน 

ลานจอดรถ 

กกกกกกกก4. SUPPLIERS อํานาจในการตอรองกับ suppliers นั้นสูง เพราะในปจจุบันมีบริษัท

รับจางกอสรางสนามหลายราย ทําใหเราสามารถเลือกรายท่ีสามารถใหบริการท้ังในดานคุณภาพ

และราคาท่ีเหมาะสมกับความตองการของเราได 
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5.ผูซ้ืออํานาจในการตอรองของผูซ้ือนั้นสูงเนื่องจากเราจะเปนผูลงธุรกิจสนามฟุตบอลหญา

เทียมเปนรายแรกในจังหวัดนครปฐม 

5.5 รายละเอยีดการเปรียบเทยีบกบัคู่แข่งขัน 

 

ตารางท่ี  3 รายละเอียดการเปรียบเทียบคูแขงขัน 

การเปรียบเทยีบ สนามกฬีาสาธารณะ Nut Sport 

ด้านบริการ สนามมักถูกปลอยปะละเลย ไมได

รับการดูแล อาจกอใหเกิดอันตราย

ได 

-สนามมีมาตรฐาน และ

คุณภาพสูง ไดรับการ

บํารุงรักษาอยางสม่ําเสมอ 

-สิ่งอํานวยความสะดวกตางๆ 

เชน 

• รานอาหาร 

• รานเครื่องด่ืม 

• หองนํ้า 

• ที่จอดรถ 

• โทรทัศนถายทอดสด

ฟุตบอล 

• ลูกฟุตบอล และชุด

แบงทีม 

ด้านราคา ไมเสียคาบริการ เสียคาบริการ 

ช่องทางการจัดจําหน่าย หาไดทั่วไปจังหวัดนครปฐม ใจกลางจังหวัดนครปฐม 

ด้านส่งเสริมการตลาด - -มีการโฆษณา ประชาสัมพันธ

และ 

จัดกิจกรรมสงเสริมทางดาน

กีฬาฟุตบอล  เชน จัดแขงขันชิง

รางวัลของสนาม ทําใหสามารถ

สรางแรงจูงใจใหกลับลูกคา

ไดมากยิ่งขึ้น 
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5.6 การวเิคราะห์ปัจจัยของธุรกจิ SWOT ANALYSIS 

ตารางท่ี  4 การวิเคราะหปจจัยของธุรกิจ SWOT ANALYSIS 

 

การวเิคราะห์ปัจจัยภายใน 

ปัจจัยการ

พจิารณา 
จุดแข็ง(Strengths) จุดอ่อน(Weaknesses) 

ด้านการบริหาร

จัดการ 

- เปนการบริหารแบบเจาของเพียงผูเดียว ปญหาดานการ

ขัดแยงมีนอย 

- มีความปลอดภัยที่อยูในระดับสูง เน่ืองจากมียามคอย

เฝา และมีกลองวงจรปด 

- มีแมบานคอยทําความสะอาดอยางสม่ําเสมอ 

- มีดูแลสนามฟุตบอล เพ่ือรักษามาตรฐาน 

- เน่ืองจาก

ผูประกอบการไม

ประสบการณในการทํา

ธุรกิจในธุรกิจสนาม

หญาเทียมเชา 

ด้านการตลาด 

- มีการโฆษณา ประชาสัมพันธและ 

จัดกิจกรรมสงเสริมทางดานกีฬาฟุตบอล  เชน จัดแขงขัน

ชิงรางวัลของสนาม 

- ตองเสียคาใชจายใน

การทําโฆษณา

ประชาสัมพันธ รวมทั้ง

คาสงเสริมการตลาดสูง  

เพราะเปนธุรกิจที่

เกิดขึ้นใหม ยังไมไดรับ

ความสนใจจาก

ประชาชนในพ้ืนที่มาก

นัก 

ด้านการบริการ 

- มีการบริการเสริม ไดแก  รานอาหาร, รานเครื่องด่ืม, 

หองนํ้า, ที่จอดรถ, โทรทัศนถายทอดสดฟุตบอล, ลูก

ฟุตบอลและชุดแบงทีม 

-มีการเปดคลีนิคสอนฟุตบอลใหกับเด็กเล็กที่สนใจใน

กีฬาฟุตบอล 

- 

ด้านการเงนิ 

- เน่ืองจากการลงทุนธุรกิจน้ี เปนการลงทุนดวยเงินสด

ของเจาของกิจการ ทําใหกิจการไมตองแบกรับภาระหน้ี

ที่เกิดจากดอกเบี้ยกูยืม 

- เปนธุรกิจที่ใชเงิน

ลงทุนสูง 

 



 
 

1. การวเิคราะห์ปัจจัยภายนอก 

ตารางท่ี  5 การวิเคราะหปจจัยภายนอก 

 

ปัจจัยการ

พจิารณา 
โอกาส(Opportunities) อุปสรรค(Threats) 

ตลาดและกลุ่ม

ลูกค้าเป้าหมาย 

-ในปจจุบันจังหวัดนครปฐมมีการสนับสนุนกีฬา 

โดยเฉพาะกีฬาฟุตบอลเนื่องจากมีการตื่นตัวของคนใน

จังหวัดซ่ึงทีมสโมสรของจังหวัด ไดเขาแขงขัน Thailand 

Premier League เปนลีคสูงสุดของประเทศไทย ทําใหคน

ในจังหวัดหันมาออกกําลังกันมากข้ึน  

-ความตื่นตัวทางการเลนฟุตบอลทําใหมีคนเลนกีฬาเพิ่ม

มากยิ่งข้ึนทําใหมีสนามฟุตบอลไมเพียงพอตอความ

ตองการของประชาชน ทําใหเปนชองทางการดําเนินธุรกิจ 

- 

สถานการณ์

การแข่งขัน 

- ธุรกิจสนามฟุตบอลหญาเทียมในจังหวัดนครปฐมเปน

ธุรกิจแรกท่ีเกิด ทําใหคูแขงทางการตลาดมีนอย ทําใหเปน

โอกาสท่ีดีท่ีทําใหธุรกิจสามารถดําเนินตอไปได 

 

-เนื่องจากจังหวัดนครปฐมเปนจังหวัดท่ีมีสนามฟุตบอล

สาธารณะหลายแหง ทําใหเปนอุปสรรคเนื่องจากไมตองเสีย



 
 

คาบริการ 

 

สังคม 

- สังคมไทยในปจจุบัน ผูบริโภคท่ัวไปมีความสนใจใน

ดานการออกกําลังกายกังมากยิ่งข้ึน รักสุขภาพมากยิ่งข้ึน 

ทําใหเปนโอกาสในการทําธุรกิจนี้ข้ึนเพื่อตอบสนองความ

ตองการของผูบริโภคได 

- 

สภาพ

เศรษฐกจิ 
- 

-สภาพเศรษฐกิจในปจจุบันมีทิศทางไมแนนอนเปนผลให

ผูบริโภคมีรายไดท่ีนอยลงรวมถึงขาดกําลังในการใชจาย ทํา

ใหเปนอุปสรรคในการประกอบธุรกิจได 

การเมือง 

-เนื่องสภาวะการเมืองในปจจุบันทําใหผูบริโภคเกิด

ความเครียดจากการไดรับฟงขาวสารบานเมือง ซ่ึง

ผูบริโภคตองการการผอนคลายทําใหธุรกิจมีโอกาสมาก

ยิ่งข้ึน 

- 
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บทที ่ 6 

แผนบริหารจัดการ 

 

6.1 ข้อมูลธุรกจิ 

ช่ือกิจการ Nut Sport 

ท่ีอยู/ท่ีตั้งกิจการ บานเลขท่ี 6/5 ซอย 7 ถนน พิพิธประสาท ตําบล พระปฐมเจดีย อําเภอ เมือง 

จังหวัด นครปฐม 73000 

รูปแบบการดําเนินการของธุรกิจ การบริการ/เชาพื้นท่ีตามชวงเวลา  

ทุนจดทะเบียน   8 ลานบาท 

ระยะเวลาดําเนินการท่ีผานมา  9 เดือน (ระยะเวลาการกอสราง) 

 

6.2 รายช่ือผู้ถือหุ้น/หุ้นส่วนสัดส่วนการถือครอง 

ตารางท่ี  6 รายช่ือผูถือหุน/หุนสวนสัดสวนการถือครอง 

 

ลําดับ ช่ือ-นามสกุล จํานวนเงินลงทุน เปอรเซ็นต 

1 นาย พัสพงษ  กุลธนวิวัฒน 4 ลานบาท 50 

2 นาย พลณัฎฐ  กุลธนวิวัฒน 4 ลานบาท 50 

 รวมจํานวนเงินลงทุน 8 ลานบาท 100 

 

6.3 ประวตัิของหุ้นส่วน 

1. ช่ือ-นามสกุล  นาย พัสพงษ  กุลธนวิวัฒน  อายุ   26  ป  

การศึกษา 

ระดับ มัธยมศึกษาตอนตน จาก โรงเรียนพระปฐมวิทยาลัย  ป พ.ศ. 2542 

ระดับ มัธยมศึกษาตอนปลาย จาก โรงเรียนพระปฐมวิทยาลัย ป พ.ศ. 2545  

ระดับ ปริญญาตรี  จาก มหาวิทยาลัยราชภั ฏนครปฐม ป พ.ศ. 2549  
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2. ช่ือ-นามสกุล  นาย พลณัฎฐ  กุลธนวิวัฒน  อายุ   22  ป  

กกกกกกกกการศึกษา 

กกกกกกกกระดับ มัธยมศึกษาตอนตน จากโรงเรียนสาธิตมหาวิทยาลัยศิลปากรป พ.ศ.  2546 

กกกกกกกกระดับ มัธยมศึกษาตอนปลาย จากโรงเรียนสาธิตมหาวิทยาลัยศิลปากรป พ.ศ. 2549  

กกกกกกกกระดับ ปริญญาตรี  จากมหาวิทยาลัยศิลปากร           ป พ.ศ. 2552 

กกกกกกกกประสบการณการฝกงาน 

กกกกกกกกป พ.ศ. 2551 บริษัท สามารถวิศวกรรม  จํากัด  ตําแหนง นักศึกษาฝกงานแผนกการเงิน

และการบัญชี 

 

 

6.4 แผนผงัองค์กร 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

แผนผังท่ี  1  แผนผังองคกร 

 

6.5 หน้าทีค่วามรับผดิชอบและคุณสมบัติของบุคลากรหลกั 

1. ตําแหนง  เจาหนาท่ีดูแลสนาม 

กกกกกกกกหนาท่ีความรับผิดชอบ   

• ดูแลและบํารุงสนามรวมถึงอุปกรณกีฬาใหไดมาตรฐาน 

• ดูแลการใชสนามของผูใชบริการ 

• อํานวยความสะดวกแกผูใชบริการ 

 
 

เจาของกิจการ 

 
  
 หุนสวนของกิจการ 

 

เจาหนาที่รักษา

ความปลอดภัย 
 

พนักงานทําความ

สะอาด 
 

เจาหนาที่ดูแล

สนาม 
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การศึกษา/คุณสมบัต ิ

• เพศชาย  อายุไมเกิน 30 ป 

• มีใจรักในการบริการ 

• มีความรูดานการดูแลสนามและอุปกรณกีฬา 

• ไมจํากัดวุฒิการศึกษา 

กกกกกกกกอัตราเงินเดือน  8,000 บาm 

 

2. ตําแหนง  พนักงานทําความสะอาด 

กกกกกกกกหนาท่ีความรับผิดชอบ   

• ดูแลรักษาความสะอาดภายในสนาม 

กกกกกกกกการศึกษา/คุณสมบัต ิ

• เพศหญิง  อายุไมเกิน 45 ป 

• มีใจรักในการบริการ 

• ไมจํากัดวุฒิการศึกษา 

กกกกกกกกอัตราเงินเดือน  6,500 บาท 

 

3. ตําแหนง  เจาหนาท่ีรักษาความปลอดภัย 

กกกกกกกกหนาท่ีความรับผิดชอบ   

• ดูแลรักษาความปลอดภัยและทรัพยสินใหทางสนาม 

กกกกกกกกการศึกษา/คุณสมบัต ิ

• เพศชาย  อายุไมเกิน 25-50 ป 

• มีใจรักในการบริการ 

• ไมจํากัดวุฒิการศึกษา 

• สามารถทํางานเปนกะได 

กกกกกกกกอัตราเงินเดือน  6,500 บาท 
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6.6 แผนงานด้านบุคลากร  และค่าใช้จ่ายบุคลากรของธุรกจิ 

ตารางท่ี  7  แผนงานดานบุคลากร  และคาใชจายบุคลากรของธุรกิจ 

ลําดับ ตําแหนงงาน จํานวน อัตราเงินเดือน รวมเงินเดือน 

1. เจาหนาท่ีดูแลสนาม 1 8,000 8,000 

2. พนักงานทําความสะอาด 2 6,500 13,000 

3. เจาหนาท่ีรักษาความปลอดภัย 2 6,500 13,000 

รวมจํานวนบุคลากรและคาใชจายเงินเดือน 5 21,000 34,000 

 

6.7 วสัิยทศัน์ 

กกกกกกกก“เปนธุรกิจท่ีพรอมในดานการใหบริการการเชาสนามฟุตบอลพรอมดวยอุปกรณท่ีมี

คุณภาพไดมาตรฐาน  และมุงเนนความพึงพอใจของลูกคาเปนส่ิงสําคัญ” 

 

6.8 พนัธกจิ 

• มุงเนนใหผูใชบริการ  ไดรับการบริการท่ีดี มีคุณภาพและเกิดความพึงพอใจสูงสุด 

• บริหารดูแลภายใตคุณภาพอยางใกลชิด 

• สงเสริมใหเยาวชนและบุคคลท่ัวไปหันมาออกกําลังกายกันมากข้ึน 

 

 6.9 เป้าหมายทางธุรกจิ 

เปาหมาย (ภายใน 1 ป) 1.ใหเยาวชนและบุคคลท่ัวไปมีความสนใจและเขามาใชบริการธุรกิจ 

2.สามารถใหบริการแกประชาชนในจังหวัดนครปฐมไดอยางท่ังถึงและ

เปนท่ีรูจักของคนในจังหวัดนครปฐม 

เปาหมาย (1 – 3 ป)  มีการพัฒนาและปรับปรุงการอํานวยความสะดวกและบริการตางๆ 

ภายในสนามเชาฟุตบอล  เชน  เพิ่มจํานวนสนามฟุตบอล, ธุรกิจฟตเนส   

เปนตน 
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ปัจจัยแห่งความสําเร็จ 

กกกกกกกกเนื่องมาจากสนามและอุปกรณมีมาตรฐานพรอมท้ังไดรับการดูแลอยางถูกตองทําให

สนามมีความปลอดภัยและมีคุณภาพสมํ่าเสมอ พรอมท้ังสนามหญาเทียมสามารถเลนไดทุกเวลา

รวมท้ังขณะเวลาฝนตก  เพราะเปนสนามในรม  อีกท้ังสนามเชาฟุตบอลหญาเทียมแหงนี้เปนธุรกิจ

รายแรกในจังหวัดนครปฐม   
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บทที ่ 7 

แผนการตลาด 

 

7.1 เป้าหมายทางการตลาด 

กกกกกกกกสําหรับเปาหมายทางการตลาดของธุรกิจนั้น  ธุรกิจไดตั้งเปาหมายวาจะมีผูใชบริการไม

ต่ํากวา 100ชม.ใน 1 อาทิตย และสามารถผูกขาดตลาดสนามฟุตบอลเชาในจังหวัดนครปฐม และ

เปนผูนําในดานการใหเชาสนามฟุตบอลในจังหวัดนครปฐม 

7.2 การกาํหนดกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 

กกกกกกกกกลุมวัยรุน นักเรียน นักศึกษา ซ่ึงเปนกลุมใหญท่ีช่ืนชอบการเลนกีฬาฟุตบอล รวมท้ัง

กลุมคนวัยทํางาน  เพราะทําเลท่ีตั้งของสนามฟุตบอลอยูในเขตใจกลางเมืองนครปฐม  ใกลกับ

โรงเรียนรวมท้ังมหาวิทยาลัย 

7.3 กลยุทธ์ทางการตลาด 

7.3.1 กลยุทธ์ทางด้านการบริการ  

กกกกกกกกNut Sport เปนธุรกิจท่ีใหบริการเชาสนามฟุตบอลหญาเทียม เปนรายแรกในจังหวัด

นครปฐม จึงมุงเนนการบริการลูกคาอยางมีคุณภาพเพื่อกอใหเกิดความประทับและพึงพอใจสูงสุด 

โดยจะมีการดูแลสนามฟุตบอลใหมีคุณภาพสมํ่าเสมอรวมท้ังมีบริการอ่ืนๆเพื่ออํานวยความสะดวก

แกลูกคา เชน หองน้ํา ท่ีจอดรถ รานอาหาร รานเคร่ืองดื่ม โทรทัศนถายทอดสดฟุตบอล ลูกฟุตบอล 

และชุดแบงทีม 

7.3.2 กลยุทธ์ทางด้านราคา 

สําหรับอัตราคาบริการทางสนามคิดราคาแบงตามวันเวลาและชวงเวลา ดังนี้ 

จันทร-ศุกร เวลา  08.00-15.00 น. ราคา  900 บาท  

  เวลา  15.00-02.00 น. ราคา  1,100 บาท  

เสาร-อาทิตย และวันหยุดนักขัตฤกษ เวลา  09.00-02.00 น. ราคา  1,100 บาท  

 เนื่องจากวันจันทรถึงศุกรในชวงเวลา 08.00-15.00 น . เปนชวงมีการใชบริการนอยทําให

เจาของธุรกิจตองปรับราคาคาบริการลงเพื่อเปนการดึงดูดลูกคามาใชบริการในเวลาดังกลาว สําหรับ 
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กกกกกกกกวันจันทรถึงศุกร ชวงเวลา 15.00-02.00 น รวมถึงวันเสารอาทิตย และวันหยุดนักขัตฤกษ 

เปน 

ชวงท่ีมีใชบริการเยอะทําใหเจาของธุรกิจปรับราคาสูงข้ึน 

7.3.3 กลยุทธ์ทางด้านช่องการจัดการจําหน่าย 

กกกกกกกก มีการประชาสัมพันธ เพื่อใหเปนท่ีรูจักโดยผานส่ือตางๆ  เชน โปสเตอรโฆษณา ,

ใบปลิว  และปายโฆษณาตามสถานท่ีตางๆ  

7.3.4 กลยุทธ์ทางด้านส่งเสริมการตลาด 

กกกกกกกกจัดกิจกรรมสงเสริมทางดานกีฬาฟุตบอล  เชน จัดแขงขันชิงรางวัลของสนาม รวมท้ัง 

มีโปรโมช่ัน เชน เลน 10 ช่ัวโมง ฟรี 1 ช่ัวโมง 

กจิกรรมหรือการดําเนินงานทางการตลาด 

• เปดคลินิกสอนฟุตบอลสําหรับเด็กข้ึน เพื่อสนับสนุนใหเด็กออกกําลังกายกัน 

มากยิ่งข้ึน 

• มีการเปดรับสมัครการแขงขันกีฬาฟุตบอล ชิงถวยและเงินรางวัลของสนาม 

จากกิจกกรมดังกลาวท่ีสนามจัดทําข้ึน  คาดวาจะสามารถดึงดูดความสนใจของลูกคา 

ใหเขามาใชบริการไดเพิ่มมากยิ่งข้ึน 
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บทที ่ 8 

แผนบริการ 

 

8.1 สถานประกอบการ 

โลโก้ของธุรกจิ    

ท่ีตั้งสถานท่ี บานเลขท่ี 6/5 ซ . 7 ถ. พิพิธประสาท ต. พระปฐมเจดีย อ. เมือง จ. นครปฐม 73000 

รายละเอียด Website www.nutsport.com 

  Email nut-sport@gmail.com 

  Phone.034-256578 

แผนที ่Nut Sport 

 
 

แผนผังท่ี  2 ท่ีตั้งสถานประกอบการ 

http://www.nutsport.com/�
mailto:nut-sport@gmail.com�
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แผนผงัสนามฟุตบอลหญ้าเทยีม 

 

 

 

 

 

 

 
 
 

แผนผังท่ี  3  แผนผังสนามฟุตบอล Nut Sport 

สีเขียว : สนามฟุตบอล 1 และ 2 

สีฟา    : หองน้ําและหองอาบน้ํา 

สีแดง  : รานอาหาร, รานขายเคร่ืองดื่ม, โทรทัศนถายทอดฟุตบอล 

สีเทา   : ลานจอดรถ  

8.2 รายช่ือเฟอร์นิเจอร์และอุปกรณ์สํานักงาน 

ตารางท่ี  8  รายช่ือเฟอรนิเจอรและอุปกรณสํานักงาน 

ลาํดับ รายการ จํานวน ราคาทุน อายุการใช้

งาน 

1 เคานเตอร + เกาอ้ีสํานักงาน 1 ตัว 17,000 10 ป 

2 โทรทัศน  40 นิ้ว Sony 2 เคร่ือง 60,000 5 ป 

3 ช้ันวางของ / เอกสาร 1 ตู 3,000 5 ป 

4 แฟกซ/เคร่ืองโทรสาร 1 เคร่ือง 4,000 5 ป 

5 โทรศัพท 4 เคร่ือง 2,000 4 ป 

6 คอมพิวเตอรตั้งโตะ 1 เคร่ือง 30,000 5 ป 

7 ตูแชเคร่ืองดื่ม 3 ประต ู 1 ตู 18,000 8 ป 

8 ชุดโตะเกาอ้ีรับประทาน

อาหาร 

4 ชุด 14,000 5 ป 
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8.3 รายช่ือเฟอร์นิเจอร์และอุปกรณ์ภายในสนาม 

ตารางท่ี  9 รายช่ือเฟอรนิเจอรและอุปกรณภายในสนาม  

ลาํดับ รายการ จํานวน ราคาทุน อายุการใช้งาน 

1 ลูกฟุตบอล เบอร 4 10 ลูก 600 1 ป 

2 เสาประตูโกลฟุตบอล 7 คน 2 คู 70,000 5 ป 

3 ตาขายประตูโกลฟุตบอล 2 คู 3,500 2 ป 

4 ตาขายฟุตบอล 1 อัน 60 2 ป 

5 เส้ือแบงทีมฟุบอล 40 ตัว 2,800 1 ป 

6 เกาอ้ีนักกีฬาฟุบอล 4 ตัว 120,000 5 ป 

7 สปอรตไลท 400 W 16 ตัว 56,000 3 ป 

 
 

8.4 ข้อมูลการบริการ 

ความสามารถในการบริการสูงสุด 500 คนตอวัน   

อัตราประมาณการในการบริการ 200 คนตอวัน 

เปาหมายการบริการ  250 คนตอวัน 

เวลาในการบริการตอวัน  17    ช่ัวโมงตอวัน 

จํานวนแรงงานท่ีใชในการบริการ 7      คน 

อัตราคาแรงในการบริการ  67    บาทตอช่ัวโมง 

 

8.5 ขั้นตอนการบริการ 

1. สามารถโทรศัพทจองหรือมาจองสนามฟุตบอลดวยตัวเองท่ีสนาม 

2. ตองมาถึงสนามกอนถึงเวลาเลน 15 นาที  ถามาชากวาเวลาท่ีกําหนด  จะใหผูอ่ืนไดรับสิทธิ

ใชสนามแทน 

3. เม่ือถึงกําหนดเวลาใชบริการ  ลูกคาสามารถเบิก  เส้ือแบงทีมและลูกฟุตบอลไดท่ีเคานเตอร 

4. หากลูกคาตองการบริการอ่ืนๆ เพิ่มเติม เชน น้ําดื่ม  สามารถส่ังเขาสนามได  แตไมอนุญาต

ใหนําอาหารและเคร่ืองดื่มอยางอ่ืนเขาไปในสนาม 
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5. เม่ือใชบริการเสร็จ  ใหทําการรวบรวมเส้ือแบงทีมและลูกฟุตบอลใหครบ  และมาชําระเงิน

ท่ีเคานเตอร 

6. หากลูกคาตองการบริการเสริมอยางอ่ืน เชน รับประทานอาหาร  เคร่ืองดื่มตางๆ  รวมถึงชม

การถายทอดฟุตบอล  ทางสนามมีบริการดังกลาวไวรองรับแกลูกคา 

 

8.6 แผนผงักระบวนการบริการ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

แผนผังท่ี  4  แผนผังกระบวนการบริการ 

โทรศัพทจอง/ 

มาจองตนเอง 

สามารถส่ังน้ําด่ืม

เขาไปในสนามได 

เขาใชสนามและ

เบิกอุปกรณการเลน 

เม่ือครบกําหนดเวลา  ให

ลูกคาเก็บอุปกรณและ

ชําระคาบริการ 

มาถึงสนามกอน

เวลา 15 นาที 
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บทที ่ 9   

แผนการเงิน  

 

ตารางท่ี  10   ประมาณการในการลงทุน 

 

 

 

 

9.2 ทรัพย์สินทีใ่ช้ในการประกอบธุรกจิในปัจจุบัน 

ตารางท่ี  11   ทรัพยสินท่ีใชในการประกอบธุรกิจในปจจุบัน 

ลาํดับ รายการ รายละเอยีด มูลค่าประมาณ 

1 ท่ีดิน 2 ไร เชาไรละ 100,000 บาท/ป 

2 สนามฟุตบอล 

รวมท้ังหลังคาสนาม 

ขนาดพื้นท่ี25*45 2 

สนาม 

6,000,000 บาท 

 

3 อาคารและหองน้ํา หอง

อาบน้ํา และลานจอดรถ 

 1,200,000 บาท 

4 เฟอรนิเจอรและอุปกรณ

สํานักงาน 

*รายละเอียดท่ี 4 148,000 บาท 

5 เฟอรนิเจอรและอุปกรณ

ภายในสนาม 

*รายละเอียดท่ี 5 258,360 บาท 

6 อุปกรณอิเล็กทรอนิกส 

รักษาความปลอดภัย 

*รายละเอียดท่ี 6 37,900 บาท 

 รวมมูลค่าสินทรัพย์ทีใ่ช้ในการประกอบธุรกจิ 7,644,260 บาท 

 

ลาํดับ รายการ จํานวนเงิน % 

1 นาย พัสพงษ  กุลธนวิวัฒน 4  ลานบาท 50 

2 นาย พลณัฎฐ  กุลธนวิวัฒน 4  ลานบาท 50 

 รวมมูลค่าการลงทุนทั้งส้ิน 8 ล้านบาท 100% 
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*ในลําดับท่ี 4 ประกอบไปดวย 

เฟอร์นิเจอร์และอุปกรณ์สํานักงาน 

ตารางท่ี  12   ราคาเฟอรนิเจอรและอุปกรณสํานักงาน 

ลาํดับ รายการ จํานวน ราคาทุน อายุการใช้

งาน 

1 เคานเตอร + เกาอ้ีสํานักงาน 1 ตัว 17,000 10 ป 

2 โทรทัศน  40 นิ้ว Sony 2 เคร่ือง 60,000 5 ป 

3 ช้ันวางของ / เอกสาร 1 ตู 3,000 5 ป 

4 แฟกซ/เคร่ืองโทรสาร 1 เคร่ือง 4,000 5 ป 

5 โทรศัพท 4 เคร่ือง 2,000 4 ป 

6 คอมพิวเตอรตั้งโตะ 1 เคร่ือง 30,000 5 ป 

7 ตูแชเคร่ืองดื่ม 3 ประต ู 1 ตู 18,000 8 ป 

8 ชุดโตะเกาอ้ีรับประทาน

อาหาร 

4 ชุด 14,000 5 ป 

 

*ในลําดับท่ี 5 ประกอบไปดวย 

ตารางท่ี  13   ราคาเฟอรนิเจอรและอุปกรณภายในสนาม  

ลาํดับ รายการ จํานวน ราคาทุน อายุการใช้งาน 

1 ลูกฟุตบอล เบอร 4 10 ลูก 6000 1 ป 

2 เสาประตูโกลฟุตบอล 7 คน 2 คู 70,000 5 ป 

3 ตาขายประตูโกลฟุตบอล 2 คู 3,500 2 ป 

4 ตาขายฟุตบอล 1 อัน 60 2 ป 

5 เส้ือแบงทีมฟุบอล 40 ตัว 2,800 1 ป 

6 เกาอ้ีนักกีฬาฟุบอล 4 ตัว 120,000 5 ป 

7 สปอรตไลท 400 W 16 ตัว 56,000 3 ป 
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*ในลําดับท่ี 6 ประกอบไปดวย 

Fujinet-Pro D1 

Fuji net DVR Card FN - 400i + 4 Camera + Computer Set + Free Set up & Install  

- กล้องมาตรฐาน FN - 311 ขนาด 1/3" Sharp Chip Color CCD ความละเอยีด 420 TVL  

พร้อมขายดึ และ Lens  

- กล้องโดมขนาดเลก็ FN - 305 ขนาด 1/3" Sharp Chip Color CCD ความละเอยีด 420 TVL 

พร้อมขายดึ และ Lens  

- กล้องอนิฟาเรด FN - 643 ขนาด 1/3" Sharp Chip Color CCD ความละเอยีด 420 TVL  

พร้อมขายดึ และ Lens  

Fuji net DVR Card FN - 400i + 4 Camera + Computer Set + Free Set up & Install 

 
DVR CARD Fuji net FN - 400i + กล้องสี 4 ตัว + คอมพวิเตอร์ 1 ชุด  

 37,900 บาท  

ภาพท่ี 5 ตัวอยางอุปกรณระบบรักษาความปลอดภัย 

 

 

 

 



 

 

9.3 ประมาณการรายไดจากการบริการรายเดือน 

ตารางท่ี  14   ประมาณการรายไดจากการบริการรายเดือน 

รายการ เดอืนที ่

1 

เดอืนที ่

2 

เดอืนที ่

3 

เดอืนที ่

4 

เดอืนที ่

5 

เดอืนที ่

6 

เดอืนที ่

7 

เดอืนที ่

8 

เดอืนที ่

9 

เดอืนที ่

10 

เดอืนที ่

11 

เดอืนที ่

12 

จํานวนลูกคา

ท่ีใชบริการ

(ครั้ง) 

316 316 316 316 316 316 316 316 316 316 316 316 

บริการเชา

สนาม

ฟุตบอล 

รายช่ัวโมง

ในชวงเวลา 

08.00 – 

15.00 น. 

(22 วัน) 

88 88 88 88 88 88 88 88 88 88 88 88 

บริการเชา

สนาม

ฟุตบอล 

รายช่ัวโมง

ในชวงเวลา 

15.00 – 

132 132 132 132 132 132 132 132 132 132 132 132 



 

 

02.00 น. 

(22 วัน) 

บริการเชา

สนาม

ฟุตบอล 

ในชวงวัน

เสารและ

อาทิตย  

(8 วัน) 

96 96 96 96 96 96 96 96 96 96 96 96 

คาบริการ 

(บาทตอ

หนวย) 

            

บริการแบบ

ท่ี 1 

900 900 900 900 900 900 900 900 900 900 900 900 

บริการแบบ

ท่ี 2 

1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 

บริการแบบ

ท่ี 3 

1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 

รายไดจาก

การบริการ 

(บาท) 

            



 

 

บริการแบบ

ท่ี 1 

79,200 79,200 79,200 79,200 79,200 79,200 79,200 79,200 79,200 79,200 79,200 79,200 

บริการแบบ

ท่ี 2 

145,200 145,200 145,200 145,200 145,200 145,200 145,200 145,200 145,200 145,200 145,200 145,200 

บริการแบบ

ท่ี 3 

105,600 

 

105,600 

 

105,600 

 

105,600 

 

105,600 

 

105,600 

 

105,600 

 

105,600 

 

105,600 

 

105,600 

 

105,600 

 

105,600 

 

รวมรายได

จาก

คาบริการ 

330,000 330,000 330,000 330,000 330,000 330,000 330,000 330,000 330,000 330,000 330,000 330,000 

รวมรายได

จาก

คาบริการ 

ประมาณ

การในรอบ 

1 ป 

3,960,000 
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9.4 ประมาณการรายได้จากการบริการ 

ตารางท่ี  15  ประมาณการรายไดจากการบริการ รายป 

รายการ ปท่ี 1 ปท่ี 2  ปท่ี 3 ปท่ี 4 ปท่ี 5 

จํานวนลูกคาท่ีใชบริการ

(คร้ัง) 

3,792 3,870 3,988 4,149 4,358 

บริการเชาสนามฟุตบอล 

รายช่ัวโมงในชวงเวลา 

08.00 – 15.00 น. (22 วัน) 

1,056 1,078 1,111 1,156 1,214 

บริการเชาสนามฟุตบอล 

รายช่ัวโมงในชวงเวลา 

15.00 – 02.00 น. (22 วัน) 

1,584 1,616 1,665 1,732 1,819 

บริการเชาสนามฟุตบอล 

ในชวงวันเสารและอาทิตย  

(8 วัน) 

1,152 1,176 1,212 1,261 1,325 

      

คาบริการ (บาทตอหนวย)      

บริการแบบท่ี 1 900 900 900 900 900 

บริการแบบท่ี 2 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 

บริการแบบท่ี 3 1,100 1,100 1,100 1,100 1,100 

รายไดจากการบริการ (บาท)      

บริการแบบท่ี 1 950,400 970,200 999,900 1,040,400 1,092,600 

บริการแบบท่ี 2 1,742,400 1,777,600 1,831,500 1,905,200 2,000,900 

บริการแบบท่ี 3 1,267,200 1,293,600 1,333,200 1,387,100 1,457,500 

รวมรายไดจากคาบริการ 3,960,000 4,041,400 4,164,600 4,332,700 4,551,000 

รวมรายไดจากคาบริการ 5 ป 21,049,700 
 

 



 
 

9.5 ประมาณการตนทุนสินคาท่ีซ้ือมาเพื่อการบริการ 

ตารางท่ี  16 ประมาณการตนทุนสินคาท่ีซ้ือมาเพื่อการบริการ 

รายการ ป 2553 

เดือน  5 เดือน 6 เดือน 7 เดือน 8 เดือน 9 เดือน 10 เดือน 11 เดือน 12 

ค่าใช้จ่ายในการก่อสร้าง         

- สนามฟุตบอล 1,500,000 1,500,000 500,000 500,000 500,000 500,000 500,000 500,000 

- คากอสรางอาคาร หองน้ํา หอง

อาบน้ํา ลานจอดรถ 

500,000 100,000 100,000 100,000 100,000 100,000 100,000 100,000 

         

ค่าใช้จ่ายเฟอร์นิเจอร์และ

อุปกรณ์สํานักงาน 

        

- เคานเตอร + เกาอ้ีสํานักงาน        17,000 

- โทรทัศน Sony  40 นิ้ว Sony        60,000 

- ช้ันวางของ / เอกสาร        3,000 

- แฟกซ/เคร่ืองโทรสาร        4,000 

- โทรศัพท        2,000 

- คอมพิวเตอรตั้งโตะ        30,000 



 
 

- ตูแชเคร่ืองดื่ม 3 ประตู        18,000 

- ชุดโตะเกาอ้ีรับประทานอาหาร        14,000 

         

ค่าใช้จ่ายเฟอร์นิเจอร์และ

อุปกรณ์ภายในสนาม 

        

ลูกฟุตบอล เบอร 4        6,000 

เสาประตูโกลฟุตบอล 7 คน        70,000 

ตาขายประตูโกลฟุตบอล        3,500 

ตาขายฟุตบอล        60 

เส้ือแบงทีมฟุบอล        2,800 

เกาอ้ีนักกีฬาฟุบอล        120,000 

สปอรตไลท 400 W        56,000 

ค่าอุปกรณ์อเิลก็ทรอนิกส์         

ชุดกลองวงจรปด CCTV 

Fujinet-Pro D1 

       37,900 

รวมตนทุนสินคาท่ีซ้ือมาบริการ 2,000,000 1,600,000 600,000 600,000 600,000 600,000 600,000 1,044,260 

รวมต้นทุน 7,644,260 

 



 
 

 

9.6 ประมาณการต้นทุนการบริการ 

ตารางท่ี  17 ประมาณการตนทุนการบริการ 

รายการ ปท่ี 1 ปท่ี 2 ปท่ี 3  ปท่ี 4  ปท่ี 5 

คาเชาท่ีดิน 200,000 200,000 200,000 200,000 200,000 

คาใชจายเฟอรนิเจอรและอุปกรณ

สํานักงาน 

- - - - - 

คาใชจายเฟอรนิเจอรและอุปกรณ

ภายในสนาม 

- - - - - 

คาอุปกรณอิเล็กทรอนิกส - - - - - 

คาไฟฟาในบริหารรวมท้ังคา

สัญญาณถายทอดฟุตบอล 

200,000 200,000 200,000 200,000 200,000 

คาวัสดุส้ินเปลืองในการบริการ 120,000 120,000 120,000 120,000 120,000 

รวมตนทุนการบริการ 520,000 520,000 520,000 520,000 520,000 

รวมตนการบริการป1-5 2,600,000 

 



 

 
9.7 ประมาณการค่าใช้จ่ายในการขายและบริหาร 

ตารางท่ี  18 ประมาณการคาใชจายในการขายและบริหาร 

รายการ ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

เงินเดือนและสวัสดิการของ

บุคลากร 

384,000 384,000 384,000 384,000 384,000 

คาน้ําประปา 36,000 36,000 36,000 36,000 36,000 

คาไฟฟา 420,000 420,000 420,000 420,000 420,000 

คาโทรศัพท 60,000 60,000 60,000 60,000 60,000 

คาวัสดุสํานักงาน 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 

คาใชจายทางการตลาด 128,000 129,600 132,050 135,410 139,780 

คาใชจายเบ็ดเตล็ดท่ัวไป 20,000 20,000 20,000 20,000 20,000 

คาเส่ือมราคา ของอาคาร สนาม

และอุปกรณ 

764,426 764,426 764,426 764,426 764,426 

รวมค่าใช้จ่าย 

ในการขายและบริหาร (ปี) 

1,817,426 1,819,026 1,821,476 1,824,836 1,829,206 
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9.8 ประมาณการงบดุล 

ตารางท่ี  19 ประมาณการงบดุล 

รายการ ปที่ 0 ปที่ 1 ปที่ 2 ปที่ 3 ปที่ 4 ปที่ 5 

 สินทรัพย        

      สินทรัพย

หมุนเวียน  

- - - - -  

      เงินสดในมือ

และเงินสดใน

ธนาคาร  

355,740 

1,525,142 2,750,404 4,060,190 5,485,295 7,060,151 

      ลูกหน้ีการคา  - - - - - - 

      สินคาคงเหลือ  - - - - - - 

      สินทรัพย

หมุนเวียนอื่น  

- - - - - - 

      รวมสินทรัพย

หมุนเวียน  

355,740 
1,525,142 2,750,404 4,060,190 5,485,295 7,060,151 

     สินทรัพยไม

หมุนเวียนสุทธิ 
7,200,000 6,480,000 5,760,000 5,040,000 4,320,000 3,600,000 

      ที่ดิน  - - - - - - 

      ปรับปรุง / 

ตกแตงตอเติม

อาคาร  

- - - - - - 

      เครื่องใช

สํานักงานอุปกรณ

และเครื่องมือ  

406,360 

365,724 325,088 284,452 243,816 203,180 

      คาอุปกรณ

อิเล็กทรอนิกส 

37,900 
34,110 30,320 26,530 22,740 18,950 

 อื่นๆ  - - - - - - 
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      รวมสินทรัพย

ไมหมุนเวียน  
7,644,260 6,879,834 6,115,408 5,350,982 4,586,556 3,822,130 

      คาเสื่อมสะสม - 764,426 1,528,852 2,293,278 3,057,704 3,822,130 

 รวมสินทรัพย  8,000,000 9,169,402 10,394,664 11,704,450 13,129,555 14,704,41 

 หน้ีสินและสวน

ของผูถือหุน  

- - - - - - 

      หน้ีสิน

หมุนเวียน  

- - - - - - 

      เงินกูระยะสั้น  - - - - - - 

      เจาหน้ี - คาภาษี  - - - - - - 

      หน้ีสิน

หมุนเวียนอื่น  

- - - - - - 

     รวมหน้ีสิน

หมุนเวียน  

- - - - - - 

      หน้ีสินไม

หมุนเวียน  

- - - - - - 

      เงินกูระยะยาว  - - - - - - 

      หน้ีสินไม

หมุนเวียนอื่น  

- - - - - - 

     รวมหน้ีสินไม

หมุนเวียน  

- - - - - - 

 รวมหน้ีสิน  - - - - - - 

      สวนของผูถือ

หุน  

- - - - -  

      ทุนจดทะเบียน

ชําระแลว  

8,000,000 8,000,000 8,000,000 8,000,000 8,000,000 8,000,000 

      สวนเกิน (ตํ่า) 

กวาทุน  

- - - - - - 
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      กําไร (ขาดทุน) 

สะสม  

- 1,169,402 
2,394,664 3,704,450 5,129,555 6,704,411 

 รวมสวนของผูถือ

หุน  

8,000,000     
9,169,402 10,394,664 11,704,450 13,129,555 14,704,411 

 รวมหน้ีสินและ

สวนของผูถือหุน  

8,000,000     
9,169,402 10,394,664 11,704,450 13,129,555 14,704,411 



 
 

9.9 ประมาณการงบกําไรขาดทุน 

ตารางท่ี  20 ประมาณการงบกําไรขาดทุน 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

รายการ ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

รายได       

        รายไดจากการบริการ     3,960,000  4,041,400 4,164,600 4,332,700 4,551,000 

        รายไดคาเชารานขายของ 48,000 48,000 48,000 48,000 48,000 

รวมรายได  4,008,000    4,089,400 4,212,600 4,380,700 4,599,000 

        หัก - ตนทุนขาย  520,000 520,000 520,000 520,000 520,000 

กําไรขั้นตน  3,488,000 3,569,400 3,692,600 3,860,700 4,079,000 

        หัก – คาใชจายในการบริหาร

และการขาย  

1,817,426 1,819,026 1,821,476 1,824,836 1,829,206 

กําไรจากการดําเนินการ  1,670,574 1,750,374 1,871,124 2,035,864 2,249,794 

        หัก – ภาษีเงินไดนิติบุคคล 30%  501,172 525,112 561,337 610,759 674,938 

กําไรสุทธ ิ 1,169,402 1,225,262 1,309,787 1,425,105 1,574,856 

        กําไรสะสม  1,169,402 2,394,664 3,704,450 5,129,555 6,704,411 



 
 

9.10 ประมาณการงบกระแสเงินสด 

ตารางท่ี  21 ประมาณการงบกระแสเงินสด 

 

รายการ ปีที ่0 ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

 เงินสดรับ        

      ทุน  8,000,000 - -    

      รายไดท่ีไดจากการบริการ  - 3,960,000 4,041,400 4,164,600 4,332,700 4,551,000 

      รายไดจากคาเชาราน  48,000 48,000 48,000 48,000 48,000 

 รวมเงินสดรับ (A)  8,000,000 4,008,000 4,089,400 4,212,600 4,380,700 4,599,000 

เงินสดจาย       

      ท่ีดิน  - - - - - - 

      คากอสรางสนามฟุตบอลและหลังคา 

      คากอสรางอาคาร หองน้ํา หองอาบน้ํา ลาน

จอดรถ 

7,200,000 - - - - - 

      คาเฟอรนิเจอรและอุปกรณภายในสนาม 258,360 - - - - - 

     คาเฟอรนิเจอรและอุปกรณภายในสํานักงาน 148,000 - - - - - 



 
 

คาอุปกรณอิเล็กทรอนิกส 37,900 - - - -  

      คาใชจายกอนการดําเนินงาน  - - -    

      คาเส่ือมราคา  764,426 764,426 764,426 764,426 764,426 

      ตนทุนขาย  - 520,000 520,000 520,000 520,000 520,000 

เงินสดจายคาใชจายในการบริหาร 

และการขาย 

 

- 

 

1,053,000 

 

1,054,600 

 

1,057,050 

 

1,060,410 

 

1,064,780 

รวมเงินสดจาย(B) 7,644,260 2,289,426 2,291,026 2,293,476 2,296,836 2,301,206 

รวมเงินสดรับกอนหักภาษี - 1,670,574 1,750,374 1,871,124 2,035,864 2,249,794 

ภาษีเงินไดนิติบุคคล 30% - 501,172 525,112 561,337 610,759 674,938 

เงินสดคงเหลือตนงวด (1 ม.ค.) - 355,740 1,525,142 2,750,404 4,060,191 5,485,296 

เงินสดคงเหลือระหวางงวด(A-B) - 1,169,402 1,225,262 1,309,787 1,425,105 1,574,856 

เงินสดคงเหลอืปลายงวด (31 ธ.ค.) 355,740 1,525,142 2,750,404 4,060,190 5,485,295 7,060,151 

 



9.11 การวเิคราะห์อตัราส่วนทางการเงิน 

ตารางท่ี  22 การวิเคราะหอัตราสวนทางการเงิน 

 

รายการการวเิคราะห์ หน่วย ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

การวดัสภาพคล่องทางการเงิน (Liquidity ratios)       

อัตราสวนเงินทุนหมุนเวียน (Current ratio) เทา - - - - - 

อัตราสวนสินทรัพยคลองตัว (Quick ratio) เทา - - - - - 

การวดัความสามารถในการดําเนินงาน (Efficiency ratios)       

อัตราหมุนเวียนของลูกหนี ้ (Accounts receivable turnover) รอบ - - - - - 

อัตราหมุนเวียนของสินคา  (Inventory turnover) รอบ - - - - - 

ระยะเวลาเรียกเก็บหนี ้ (Collection period) วัน - - - - - 

ระยะเวลาสินคาคงเหลือ   (Inventory Turnover Period) วัน - - - - - 

อัตราการหมุนสินทรัพยถาวร รอบ 0.58 0.66 0.78 0.94 1.19 

อัตราการหมุนของสินทรัพยรวม  (Total asset turnover) เทา 0.43 0.39 0.36 0.33 0.31 

การวดัความสามารถในการชําระหนี ้ (Leverage ratios)       

อัตราสวนหนี้สินตอทุน (Debt to Equity Ratio) เทา - - - - - 

หนี้สินตอสินทรัพยรวม (Debt to Total Assets ratio) เทา - - - - - 



       

ความสามารถในการจายดอกเบ้ีย (Interest coverage Ratio) เทา - - - - - 

การวดัความสามารถในการบริหารงาน       

 

อัตราสวนผลตอบแทนตอสินทรัพย (ROA) 

 

% 

 

12.75 

 

11.79 

 

11.19 

 

10.85 

 

10.71 

อัตราสวนผลตอบแทนตอสวนของผูถือหุน (ROE) % 12.75 11.79 11.19 10.85 10.71 

อัตรากําไรข้ันตน  (Gross Profit Margin) % 86.87 87.13 87.51 88.00 88.57 

อัตรากําไรจากการดําเนินการ  (Operation profit margin) % 42.19 43.31 44.93 46.99 49.44 

อัตรากําไรสุทธิ  (Net profit margin) % 29.53 30.32 31.45 32.89 34.60 

ข้อมูลทางการเงินจากการลงทุน  

  

   

ผลกําไรตอหุน (Earning per Share) - - - - - - 

มูลคาหุนทางบัญชี (Book Value) - - - - - - 

มูลคาปจจุบันสุทธิ (Net Present Value) ฿5,442,323.04 

อัตราผลตอบแทนภายใน (IRR) 6 % 

ระยะเวลาคืนทุน 5 ป 9 เดือน 13 วัน 
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บทที ่10 

แผนฉุกเฉินหรือแผนประเมินความเส่ียง 

 

ตารางท่ี  23 แผนฉุกเฉินหรือแผนประเมินความเส่ียง 

ลาํดบั ลกัษณะปัญหาหรือ

ความเส่ียง 

ผลกระทบทีเ่กดิขึน้ แนวทางในการแก้ไข 

1. ความเส่ียงทางดานการ

กอสรางท่ีลาชา 

ทําใหธุรกิจสูญเสีย

รายไดจากการ

ดําเนินงานทางธุรกิจ 

คัดเลือกบริษัทกอสรางท่ีมี

มาตรฐานและมีคุณภาพใน

การดําเนินการกอสราง

รวมท้ังมีการทําสัญญา

ระยะเวลาการกอสรางให

เหมาะสม 

2. ความเส่ียงในการบริหาร 

เนื่องจากเจาของธุรกิจไมมี

ประสบการณในการ

บริหารงาน 

อาจทําใหธุรกิจเกิด

สภาวะขาดทุนจากการ

ดําเนินงานและไมได

กําไรตามท่ีเปาหมาย

กําหนดไว 

ควรมีการวางแผนในการ

ดําเนินงานทางธุรกิจอยาง

รอบคอบเพื่อใหมี

ประสิทธิภาพในการ

ดําเนินงาน 

3. ความเส่ียงจากการบริการ

ไมไดตรงตามเปาหมาย 

ทําใหธุรกิจเกิดปญหา

ทางการเงินและสภาวะ

ขาดทุนได 

ควรมีการโฆษณาและ

ประชาสัมพันธรวมท้ังการ

จัดโปรโมช่ันตางๆเพื่อ

ดึงดูดลูกคาใหเขามาใช

บริการมากยิ่งข้ึน 
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กกกกกกกกhttp://www.topvictorystar.com/ 

บริษัท กรีนนี่กราส จํากัด.บริการครบวงจรเกี่ยวกับหญาเทียม (ออนไลน). เขาถึงเม่ือ 3 มกราคม กก

กกกกกกกก2553.เขาไดจาก http://www.greenygrass.com/about.php 

วิชัย โถสุวรรณจินดา. ครบเคร่ืองเร่ืองการบริหารธุรกิจขนาดยอม.กรุงเทพมหานคร: 

กกกกกกกกสํานักพิมพ ส.ส.ท,2549. 

สุธี พนาวร. แผนธุรกิจสําหรับมือใหมหัดเขียน. กรุงเทพมหานคร: บริษัท ยูบีซีแอล บุคส จํากัด, กก

กกกกกกกก2551. 

หางหุนสวนจํากัด สยามออฟฟศเฟอรนิเจอร.เคร่ืองใชสํานักงาน (ออนไลน).เขาถึงเม่ือ วันท่ี 3กกกก

กกกกกกกกมกราคม.เขาไดจาก http://siamoffice.tarad.com/product.detail_274470_th_1201527 

 

กกกกกกกก 
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ประวตัิผู้จัดทาํ 

 
ช่ือ-สกุล  นาย พลณัฏฐ กุลธนวิวัฒน 

ท่ีอยู 6/5 ซอย 7 ถนนพิพิธประสาท ตําบล พระปฐมเจดีย อําเภอ เมือง  

จังหวัด นครปฐม 73000 

ประวัติการศึกษา 

พ.ศ.2549 สําเร็จการศึกษามัธยมศึกษาตอนปลายจาก  

โรงเรียนสาธิตมหาวิทยาลัยศิลปากร จังหวัดนครปฐม 

พ.ศ.2552 ศึกษาตอระดับปริญญาศิลปศาสตรบัณฑิต สาขาวิชาการจัดการธุรกิจ

ท่ัวไป คณะวิทยาการจัดการ มหาวิทยาลัยศิลปากร 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


