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บทสรุปผูบริหาร 
 

หางทองเฮงเส็งเยาวราช สาขา 2 เปนการดําเนินธุรกิจเก่ียวกับการขายทองคํารูปพรรณ รับจํานํา ซื้อทอง 

มีที่ต้ังของกิจการอยูในเขตตําบล โพธาราม อําเภอ โพธาราม จังหวัดราชบุรี 

เหตุผลที่เลือกดําเนินธุรกิจประเภทน้ีก็เน่ืองจากไดคําแนะนํามาจากญาติๆวาธุรกิจรานทองน้ีให

ผลตอบแทนที่ดี แลวทองเปนสินคาที่นับวันจะทําใหมีมูลคาสูง เปนเครื่องประดับที่นิยมของชาวไทยมานาน 

ประการที่สําคัญคือ มารดาของขาพเจามีความช่ืนชอบเปนสวนตัวอยางมากเก่ียวกับเครื่องประดับประเภทน้ี สวน

เหตุผลที่มีการเปดสาขา 2 ก็เพราะวา ผลประกอบการจากสาขาที่ 1 ช้ีใหเห็นถึงผลตอบแทนที่ดี คุมคา และอีก

เหตุผลหน่ึงคือตองการครอบคลุมกลุมลูกคาเปาหมายในเขตอําเภอโพธาราม จังหวัดราชบุรีใหมากยิ่งขึ้น  

สินคาของเราคือ ทองคํารูปพรรณ ซึ่งรับทองมาจากเยาวราช รานทองจะไดรับการรับรองมาตรฐานจาก 

สคบ. ซึ่งควบคุมโดยกฎหมายวาดวยฉลาก โดยรานทองทุกแหงจะตองติดฉลากตามถาดแตละถาด ซึ่งจะมี

รายละเอียดเรื่องของนํ้าหนัก เปอรเซ็นตทอง คาแรง ชนิดสินคา ระบุไวอยางชัดเจน รวมถึง สคบ. ไดดําเนินการ

ควบคุณมาตรฐานรานทองผูผลิต ใหผลิตทองที่เปนมาตรฐาน เพ่ือใหสินคาที่สงไปขายทั่วประเทศเปนมาตรฐาน

เดียวกัน เปนการดําเนินการควบคุมตนนํ้า ดังน้ัน ผูบริโภคจะมั่นใจไดวา ทองรานเรารับมาน้ันมีมาตรฐาน 

ในเขตตําบลโพธาราม มีธุรกิจรานทอง อยู 2 ราน น้ันคือ รานหางทอง แมสายทอง กับรานหางทอง MC 

เยาวราช ซึ่งรานเรามีความไดเปรียบจากสินคาที่มีมาตรฐานกวาเพราะรับมาจากเยาวราชเหมือนกับหางทอง MC 

เยาวราช สวนหางทองแมสายทองน้ันรับทองมาจากนครปฐมมีความมาตรฐานที่นอยกวา สวนเรื่องการรับจํานํา

รานเราใหอัตราดอกเบี้ยที่ตํ่ากวารานอื่น น้ันคือ 2.5% สวนรานอื่น 3% สวนเรื่องการสงเสริมการตลาดรานเราไดมี

การโฆษณาลงหนังสือพิมพชนบทกับวิทยุทองถิ่นเพ่ือเปนการกระจายขาวสารไปยังผูคนในเขตน้ี  

หางทองเฮงเส็งเยาวราช จะเปนธุรกิจที่ประสบความสําเร็จ โดยดําเนินธุรกิจใหเปนไปตามวิสัยทัศนที่วา 

เปนธุรกิจรานทองที่ไดมาตรฐาน มุงตอบสนองความตองการของลูกคาเปนหลัก อีกทั้งยังเปนรานทองที่มีลูกคา

มากที่สุดในจังหวัดราชบุรี โดยการตอบสนองความตองการของลูกคาใหเกิดความพึงพอใจสูงสุดดวยการบริการที่

มีคุณภาพและสินคาไดรับมาตรฐาน เพ่ือใหลูกคาเลือกเขารานเราเปนอันดับแรก 

 

 

 

 

คณะวิทยาการจัดการ   มหาวิทยาลัยศิลปากร              ปการศึกษา 2552 

ลายมือช่ือนักศึกษา …………………………. 

ลายมือช่ืออาจารยที่ปรึกษา ………………………….. 



ง 

 

กติติกรรมประกาศ 
 
กกกกกกกก ผูจัดทําขอขอบพระคุณ อาจารยณฐวัฒน ปลันธนานนท อาจารยท่ีปรึกษา  ท่ีคอยให

ความรู แนะนํา  และตรวจแกไขในการจัดทําแผนธุรกิจเลมนี้ รวมถึงการดูแลในดานตางๆระหวาง

การทํางาน จนแผนธุรกิจเลมนี้เสร็จสมบูรณ 
กกกกกกกก ขอขอบพระคุณ คุณสมคิด กมลพันธทิพย ท่ีใหคําปรึกษา รวมถึงขอมูลตางๆเกี่ยวกับ

ธุรกิจรานทองจนแผนธุรกิจฉบับนี้เสร็จสมบูรณ 
กกกกกกกกขอขอบพระคุณ อาจารยประพล เปรมทองสุข ในการเปนผูดูแลควบคุม รายวิชาสัมมนา

ปญหาทางธุรกิจ 

กกกกกกกกแผนธุรกิจเลมนี้ไดจัดสงใหคณะอาจารย มหาวิทยาลัยศิลปากรเพื่อเปนงานในรายวิชา

สัมมนาปญหาทางธุรกิจ และใชเปนขอมูลสําหรับการจัดทําโครงการหรือกิจกรรมสําหรับการ

สงเสริมงานดานแผนธุรกิจใหกับนักศึกษาตอไป 



จ 

 

สารบัญ 

                       หนา 

บทสรุปผูบริหาร…...................................…………………………………................................    ค    

กิตติกรรมประกาศ........................................................................................................................    ง 

สารบัญตาราง................................................................................................................................  ซ 

บทท่ี  

    1  บทสรุปผูบริหาร...........................................................................................................  1 

      2  วัตถุประสงคในการนําเสนอแผนธุรกิจ........................................................................    3 

     3  ความเปนมาของธุรกิจ..................................................................................................  4 

ประวัติความเปนมา หรือแนวคิดในการจัดตั้งธุรกิจ..........................................    4

ข้ันตอนการการเร่ิมดําเนินงาน…………………..............................................    5 

     4  สินคา........ ....................................................................................................................  6 

                         รายละเอียดสินคา………………………………………...................................    6 

     5  การวิเคราะหอุตสาหกรรมและการวิเคราะหตลาด…………………………............... 9 

 สภาวะอุตสาหกรรม และสภาวะตลาด………..................................................    9 

 ลักษณะลูกคา...................................................….……………….....................   11 

 แนวโนมทางการตลาด……………...…….......................................................    11 

 สภาพการแขงขัน..........................................……………………….…………   12 

 คูแขงขัน.....................................................…………………....……...............    13 

 รายละเอียดการเปรียบเทียบคูแขง.....................................................................     13 

 การวิเคราะหปจจัยของธุรกิจ หรือ SWOT Analysis......................................... 14 

 การวิเคราะหปจจัยภายใน............................................................................     14 

 การวิเคราะหปจจัยภายนอก.........................................................................    14 

 6  แผนบริหารจัดการ....................................................................................................... 16   

 ขอมูลธุรกิจ.......................................................................................................     16

 รายช่ือหุนสวน ..................................................................................................     16 

ประวัติของผูบริหาร..........................................................................................   16 

 แผนผังธุรกิจ......................................................................................................   17 

 หนาท่ีความรับผิดชอบ และคุณสมบัติของบุคลากรหลัก..................................     17 

 แผนงานดานบุคลากรและคาใชจายบุคลากรของธุรกิจ.....................................    18 



ฉ 

 

บทท่ี                           หนา 

  วิสัยทัศน............................................................................................................   18 

 พันธกิจ..............................................................................................................   19 

เปาหมายของธุรกิจ...........................................................................................     19 

 ปจจัยแหงความสําเร็จ .......................................................................................     19 

    7  แผนการตลาด.............................................................................................................. 20 

 เปาหมายทางการตลาด......................................................................................    20 

 การกําหนดลูกคาเปาหมาย................................................................................    20 

กลยุทธทางการตลาด........................................................................................     20 

 กลยุทธดานผลิตภัณฑ..................................................................................   20 

 กลยุทธดานราคา..........................................................................................   20 

 กลยุทธทางดานชองทางการจัดจําหนาย......................................................     21 

 กลยุทธดานการสงเสริมการตลาด...............................................................     21 

 กิจกรรมหรือการดําเนินการทางการตลาด........................................................     21 

     8  แผนการขายสินคา…………………………………………………………………... 22 

 สถานประกอบการในการขายสินคา.................................................................     22 

 แผนท่ี................................................................................................................ ก 22 

 อุปกรณและเคร่ืองมือในการขายสินคา.............................................................    24 

 ขอมูลการขายสินคา..........................................................................................     25 

 ข้ันตอนในการขายสินคา...................................................................................   25 

 แผนผังกระบวนการขายสินคา...........................................................................    26 

    9  แผนการเงิน…………………………………………………………………….……. 27 

 ประมาณการลงทุน ............................................................................................    27 

 ทรัพยสินท่ีใชในการประกอบธุรกิจในปจจุบัน......................................……...   27 

 เงินลงทุนในโครงการ........................................................................................    29 

 สมมติฐานท่ีใชในการคํานวณ …………………………………….…..……… 30 

 การคํานวณรายได........................................................................................   30  

 การคํานวณตนทุนวัตถุดิบ............................................................................    31 

 การคํานวณคาแรง........................................................................................    32 

 การคํานวณคาใชจายอ่ืนๆ............................................................................    33 



ช 

 

บทท่ี                      หนา      

 การคํานวณคาเส่ือมราคา..............................................................................  34 

 ประมาณการงบกําไรขาดทุน............................................................................ 35 

 ประมาณการงบกระแสเงินสด.......................................................................... 36 

 ประมาณการงบดุล............................................................................................ 37 

 อัตราสวนทางการเงิน........................................................................................ 38 

 10 แผนฉุกเฉินหรือแผนประเมินความเส่ียง......................................................................   39 

 

บรรณานุกรม……………………………………………………………………………………   40 

 

ประวัติผูศึกษา……………………………………………………………………….……….…   41      

                             



ซ 

 

สารบัญตาราง 

 

ตารางท่ี                      หนา

                               
     1         ตารางแสดงข้ันตอนการดําเนินงาน………………………………..………………....   5 

    2         ตารางแสดงแนวโนมของราคาทองคํา………….…………………………….………  11 

     3         ตารางแสดงรายละเอียดเปรียบเทียบคูแขงขัน.............................................................. 13 

     4         ตารางการวิเคราะหปจจัยของธุรกิจหรือSWOTAnalysis.............................................   14 

    5 ตารางรายช่ือผูถือหุน / หุนสวนและสัดสวนการถือครอง............................................   16 

    6 ตารางแผนงานดานบุคลากรและคาใชจายบุคลากรของธุรกิจ......................................   18 

    7 ตารางอุปกรณและเคร่ืองมือในการขายสินคา..............................................................   24 

     8 ตารางประมาณการลงทุน.............................................................................................  27 

    9     ตารางทรัพยสินท่ีใชในการประกอบธุรกิจในปจจุบัน..................................................  27 

  10      ตารางแผนฉุกเฉินหรือแผนประเมินความเส่ียง............................................................. 39 

    

 

 

           

       

 

 

 

 



 

1 

 

บทที1่ 

บทสรุปผู้บริหาร 

 

กกกกกกก หางทองเฮงเส็งเยาวราช สาขา 2 เปนการดําเนินธุรกิจเกี่ยวกับการขายทองคํารูปพรรณ 

รับจํานํา ซ้ือทอง มีท่ีตั้งของกิจการอยูในเขตตําบล โพธาราม อําเภอ โพธาราม จังหวัดราชบุรี 

กกกกกกกกเหตุผลท่ีเลือกดําเนินธุรกิจประเภทนี้ก็เนื่องจากไดคําแนะนํามาจากญาติๆวาธุรกิจราน

ทองนี้ใหผลตอบแทนท่ีดี แลวทองเปนสินคาท่ีนับวันจะทําใหมีมูลคาสูง เปนเคร่ืองประดับท่ีนิยม

ของชาวไทยมานาน ประการท่ีสําคัญคือ มารดาของขาพเจามีความช่ืนชอบเปนสวนตัวอยางมาก

เกี่ยวกับเคร่ืองประดับประเภทนี้ สวนเหตุผลท่ีมีการเปดสาขา 2 ก็เพราะวา ผลประกอบการจาก

สาขาท่ี 1 ช้ีใหเห็นถึงผลตอบแทนท่ีดี คุมคา และอีกเหตุผลหนึ่งคือตองการครอบคลุมกลุมลูกคา

เปาหมายในเขตอําเภอโพธาราม จังหวัดราชบุรีใหมากยิ่งข้ึน  

กกกกกกกก สินคาของเราคือ ทองคํารูปพรรณ ซ่ึงรับทองมาจากเยาวราช รานทองจะไดรับการ

รับรองมาตรฐานจาก สคบ. ซ่ึงควบคุมโดยกฎหมายวาดวยฉลาก โดยรานทองทุกแหงจะตองติด

ฉลากตามถาดแตละถาด ซ่ึงจะมีรายละเอียดเร่ืองของน้ําหนัก เปอรเซ็นตทอง คาแรง ชนิดสินคา 

ระบุไวอยางชัดเจน รวมถึง สคบ. ไดดําเนินการควบคุณมาตรฐานรานทองผูผลิต ใหผลิตทองท่ีเปน

มาตรฐาน เพื่อใหสินคาท่ีสงไปขายท่ัวประเทศเปนมาตรฐานเดียวกัน เปนการดําเนินการควบคุมตน

น้ํา ดังนั้น ผูบริโภคจะม่ันใจไดวา ทองรานเรารับมานั้นมีมาตรฐาน  นอกจากขายทองคํารูปพรรณ

แลว ทางรานยังมีบริการรับจํานําทองซ่ึงใหอัตราดอกเบ้ียท่ีต่ํากวารานอ่ืน ซ่ึงจะเปนการดึงดูดลูกคา

ใหมาจํานํากับรานเรา เพราะกําไรสวนใหญนั้นมาจากการรับนํา ทางรานเราจึงจะเนนไปท่ีการรับ

จํานํามากวาการขายทองรูปพรรณ และรับซ้ือทองเกา 

กกกกกกกเปนท่ีรูดีวาทองคํามีท้ังราคาข้ึนและราคาลง ปจจัยของมันคือ ราคาทองในตลาดโลก และ

คาเงินบาท ซ่ึงท้ัง2ปจจัยนี้จะเปล่ียนแปลงไปในทิศทางใดนั้น จะข้ึนอยูกับภาวะเศรษฐกิจของโลก 

อัตราเงินเฟอ ราคาน้ํามัน ฯลฯ การข้ึนหรือลงของราคาทองนั้นก็จะสงผลกระทบตอรานโดยตรงใน

เขตตําบลโพธาราม มีธุรกิจรานทองอยู 2 ราน นั้นคือ รานหางทอง แมสายทอง กับรานหางทอง MC 

เยาวราช ซ่ึงรานเรามีความไดเปรียบจากสินคาท่ีมีมาตรฐานกวาเพราะรับมาจากเยาวราชเหมือนกับ
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หางทอง MC เยาวราช สวนหางทองแมสายทองนั้นรับทองมาจากนครปฐมมีความมาตรฐานท่ีนอย

กวา สวนเร่ืองการรับจํานํารานเราใหอัตราดอกเบ้ียท่ีต่ํากวารานอ่ืน นั้นคือ 2.5%สวนรานอ่ืน 3%  

สวนเร่ืองการสงเสริม 

กกกกกกกก การตลาดรานเราไดมีการโฆษณาลงหนังสือพิมพชนบทกับวิทยุทองถ่ินเพื่อเปนการ

กระจายขาวสารไปยังผูคนในเขตนี้   

กกกกกกกก ลูกคากลุมเปาหมายของเราคือ คนท่ีอยูในวัยทํางาน ท่ีมีระดับรายไดปานกลางถึง

ระดับสูง ท่ีมีความช่ืนชอบเกี่ยวกับทองคํารูปพรรณ 

กกกกกกกกในเร่ืองของกลยุทธทางการตลาดนั้น จะแบงเปน 4 กลยุทธ คือ1.กลยุทธดานผลิตภัณฑ 

ก็คือ การขายสินคาท่ีมีคุณภาพไดรับมาตรฐาน 2.กลยุทธดานราคาจะขายตามราคาท่ีกําหนดข้ึนจาก

สมาคมคาทองคํา 3.กลยุทธดานชองทางการจัดจําหนาย คือการมีทําเลท่ีดีกวา มีท่ีจอดรถอํานวย

ความสะดวกแกลูกคา 4.กลยุทธดานการสงเสริมการตลาด คือการโฆษณาผานส่ือตางๆ เชน 

หนังสือพิมพชนบท วิทยุทองถ่ิน เปนตน 

กกกกกกกกหางทองเฮงเส็งเยาวราช สาขา 2  มีแผนในการดําเนินธุรกิจระยะส้ันคือ สามารถสราง

รายรับอยางต่ํา 1,500,000 ตอเดือน ในสาขาท่ี 2 สวนแผนในการดําเนินธุรกิจระยะปานกลางคือ 

ขยายสาขาไปยังอําเภอบานโปง จังหวัดราชบุรี และแผนในการดําเนินธุรกิจระยะยาวคือ ขยายสาขา

ไปยังอําเภอเมือง และอําเภอตางๆในจังหวัดราชบุรี 

 หางทองเฮงเส็งเยาวราชจะเปนธุรกิจท่ีประสบความสําเร็จ โดยดําเนินธุรกิจใหเปนไป

ตามวิสัยทัศนท่ีวา เปนธุรกิจรานทองท่ีไดมาตรฐาน มุงตอบสนองความตองการของลูกคาเปนหลัก 

อีกท้ังยังเปนรานทองท่ีมีลูกคามากท่ีสุดในจังหวัดราชบุรี โดยการตอบสนองความตองการของ

ลูกคาใหเกิดความพึงพอใจสูงสุดดวยการบริการท่ีมีคุณภาพ ซ่ือสัตย ยุติธรรมและสินคาท่ีไดรับ

มาตรฐาน เพื่อใหลูกคาพอใจเลือกเขารานเราเปนอันดับแรก 
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บทที2่ 
วตัถุประสงค์ในการนําเสนอแผนธุรกจิ 

 
1. เพื่อเปนแนวทางในการขยายธุรกิจ 
2. เพื่อเปนแนวทางในการปรับปรุงการดําเนินงานใหมีประสิทธิภาพมากข้ึน 
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บทที ่3 

ความเป็นมาของธุรกจิ 

 

ประวตัิความเป็นมา หรือแนวคดิในการจัดตั้งธุรกจิ 

กกกกกกกก ประวตัิของกจิการ : นางสมคิด กมลพันธทิพยมารดาของขาพเจาไดเล็งเห็นผล

ประกอบการท่ีดีของญาติท่ีทําธุรกิจรานทองซ่ึงมีกําไรท่ีดีมาก นางสมคิด กมลพันธทิพยจึงไดหันมา

ลองทําธุรกิจรานทองในสาขาแรกโดยใชช่ือรานวาหางทอง เฮงเส็งเยาวราช  รานหางทอง เฮงเส็ง

เยาวราชกอตั้งสาขาแรก  ท่ี บานเลขท่ี  160/3 หมู 2 ต.เตาปูน อ.โพธาราม จ.ราชบุรี  ไดเร่ิมกิจการ

ประมาณพ.ศ. 2550 โดยใชเงินของตัวเองในการลงทุนประมาณ  10,000,000 บาท  ในปจจุบันกําลัง

เร่ิมเปดสาขาสองโดยใชช่ือของขาพเจาเปนเจาของกิจการ ซ่ึงมี ท่ีตั้งอยูบานเลขท่ี 63 ถ.โพธาราม ต.

โพธาราม อ.โพธาราม จ.ราชบุรี ซ่ึงเปนพื้นท่ีของนางสมคิดเอง โดยคาดการวาจะใชเงินลงทุน

ท้ังส้ิน 30,000,000 บาท 

กกกกกกกกแนวความคดิในการขยายกจิการ  : จากสาขาแรกท่ีสามารถทํากําไรไดดีเปนท่ีนาพอใจ 

จึงทําใหเกิดความคิดท่ีจะเปดสาขาสองตอ โดยสาขาสองนี้สถานท่ีตั้งจะอยูตางตําบลกัน เพื่อ

ครอบคลุมกลุมลูกคาเปาหมายในเขตอําเภอโพธารามใหมากข้ึน โดยสาขาสองนี้คาดวาจะไดกําไร

อีกเทาตัว เนื่องจากอยูในแหลงชุมชน/แหลงตลาด 
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ขั้นตอนการเร่ิมดําเนินงาน 

ตารางที ่1  ตารางแสดงข้ันตอนการดําเนินงาน 

ลาํดบั รายการดาํเนินงาน ระยะเวลาดาํเนินการ ระยะเวลาทีค่าดว่าจะแล้วเสร็จ 

1. กอสรางและตกแตงสถานที่ 5 เดือน 1 สิงหาคม -31 ธันวาคม (2552) 

2. จัดหาพนักงาน 3 เดือน 1 ตุลาคม – 31 ธันวาคม (2552) 

3. ซื้อทอง 1 วัน 1 มกราคม (2553) 

4. จัดทองเขาราน 2 วัน 2 มกราคม -3 มกราคม(2553) 

5. โฆษณาประชาสัมพันธ 1 เดือน 4 มกราคม – 31 มกราคม (2553) 

 รวมระยะเวลาทั้งส้ิน 9 เดือน 3 วัน 1 สิงหาคม (2552)– 31 มกราคม

(2553) 
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บทที ่4 
สินค้า 

 
รายละเอยีดสินค้า 
กกกกกกกกทองคําไดรับความนิยมมากท่ีสุดในวงการเคร่ืองประดับ เพราะเปนโลหะท่ีมีคุณสมบัติ

พื้นฐาน 4 ประการซ่ึงทําใหทองคําโดดเดน และเปนท่ีตองการเหนือบรรดาโลหะมีคาทุกชนิดใน

โลก คือ 
1. งดงามมันวาว ( lustre) สีสันท่ีสวยงามตามธรรมชาติผสานกับความมันวาวกอใหเกิด

ความงามอันเปนอมตะ ทองคําสามารถเปล่ียนเฉดสีทองโดยการนําทองคําไปผสมกับ

โลหะมีคาอ่ืนๆ ชวยเพิ่มความงดงามใหแกทองคําไดอีกทางหนึ่ง 

2. คงทน (durable) ทองคําไมข้ึนสนิม ไมหมอง และไมผุกรอน แมวากาลเวลาจะผานไป 

3000 ปก็ตาม 

3. หายาก (rarity) ทองเปนแรท่ีหายาก กวาจะไดทองคํามาหนึ่งออนซ ตองถลุงกอนแรท่ีมี

ทองคําอยูเปนจํานวนหลายตัน และตองขุดเหมืองลึกลงไปหลายสิบเมตร จึงทําใหมี

คาใชจายท่ีสูง เปนเหตุใหทองคํามีราคาแพงตามตนทุนในการผลิต 

4. นํากลับไปใชได ( reuseable) ทองคําเหมาะสมท่ีสุดตอการนํามาทําเปนเคร่ืองประดับ

เพราะมีความเหนียวและออนนิ่มสามารถนํามาทําข้ึนรูปไดงาย อีกท้ังยังสามารถนํา

กลับมาใชใหมโดยการทําใหบริสุทธ์ิ ( purified) ดวยการหลอมไดอีกโดยนับคร้ังไม

ถวน 

กกกกกกกกทองคํารูปพรรณจากหางทอง เฮงเส็งเยาวราชนั้นรับมาจากบริษัท หางคาทอง หลูช้ังฮวด 

จํากัด ซ่ึงผานมาตรฐานและไดรับการรับรอง โดยสํานักงานคณะกรรมการคุมครองผูบริโภค  

(สคบ.) ในเร่ืองของราคานั้นจะขายไปตามสมาคมคาทองคําซ่ึงกําหนดใหราคาเทากันท่ัวประเทศ  

รานหางทอง เฮงเส็งเยาวราช มีท้ังการการขายทองคํา รูปพรรณ การรับซ้ือทองเกา และการรับจํานํา

ทองคํา ซ่ึงรายไดตอเดือนของสาขาแรกจะอยูประมาณท่ี 1 ,000,000 บาทตอเดือน สวนรายจายนั้น

จะอยูประมาณท่ี 500 ,000 บาทตอเดือน ข้ึนอยูวาจะมีการรับจํานํา และการซ้ือทองเกามากนอยแค

ไหน โดยกําไรจากการรับจํานํานั้นจะไดจากคาดอกเบ้ียท่ีเก็บจากลูกคา โดยใหอัตราดอกเบ้ียท่ีถูก

กวารานอ่ืนๆ นั้นคือ 2.5% เพื่อเปนการดึงดูดลูกคา สวนรานอ่ืนๆในยานนี้จะมีอัตราดอกเบ้ียอยูท่ี 

3%  ซ่ึงบางทีลูกคาไมมาไถทองคืนไปก็จะเสียทองนั้นใหกับเราเลย  สวนกําไรจากการรับซ้ือทอง

เกานั้นจะมีหลักเกณฑการรับซ้ือคืนทองรูปพรรณของรานคาทอง คือ หัก 5 % จากราคาทองคําแทง
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รับคืนประจําวันท่ีสมาคมประกาศ ซ่ึงจะมีการติดประกาศราคารับซ้ือคืนทองคํารูปพรรณอยูหนา

รานทอง ทุกแหงตามประกาศของ สคบ. แลวสวนการขายทองคํารูปพรรณธรรมดานั้นจะมีการคิด

คากําเหน็จดวยซ่ึงทางรานจะคิดคากําเหน็จถูกกวารานอ่ืนเล็กนอย 

 

ภาพถ่ายสินค้า 
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บทที ่5 

การวเิคราะห์อุตสาหกรรม และการวเิคราะห์ตลาด 

 

สภาวะอุตสาหะกรรม และสภาวะตลาด 

กกกกกกกก จากขอมูลของศูนยเทคโนโลยีสารสนเทศและการส่ือสาร สํานักงานปลัดกระทรวง

พาณิชย โดยความรวมมือจากกรม --สํานักงานเศรษฐกิจการเกษตร-- กลาวถึงสภาวะเศรษฐกิจ

สภาวะอุตสาหกรรมไตรมาสท่ี 1  (มกราคม-มีนาคม ) พ.ศ. 2552 (อุตสาหกรรมอัญมณีและ

เคร่ืองประดับ ) วาเม่ือพิจารณาจากดัชนีอุตสาหกรรมเคร่ืองเพชรพลอยและรูปพรรณ และของท่ี

เกี่ยวของกัน ดัชนีผลผลิตลดลงรอยละ 11.46 ดัชนีสงสินคาหรือดัชนีการจําหนายลดลงรอยละ 

12.70 และดัชนีสินคาสําเร็จรูปคงคลังลดลงรอยละ 15.48 เม่ือเทียบกับไตรมาสกอน เนื่องจาก

เปนไปตามภาวะเศรษฐกิจโลกท่ียังไมฟนตัว และผูบริโภคตองใชจายอยางระมัดระวังในภาวะ

เศรษฐกิจโลกท่ียังไมฟนตัวเทาท่ีควร ดัชนีผลผลิตลดลงรอยละ 17.27 ดัชนีสงสินคาหรือดัชนีการ

จําหนายลดลงรอยละ 11.15 และดัชนีสินคาสําเร็จรูปคงคลังเพิ่มข้ึนรอยละ 11.86 เม่ือเทียบกับชวง

เดียวกันของปกอน  

กกกกกกกก การตลาด ดานการสงออก ในชวงไตรมาสท่ี 1 ของป 2552 ไทยสงออกอัญมณีและ

เคร่ืองประดับเปนมูลคาท้ังส้ิน 3 ,947.00 ลานเหรียญสหรัฐฯ เพิ่มข้ึนรอยละ 70.71 เม่ือเทียบกับไตร

มาสกอน และเพิ่มข้ึนรอยละ 106.28 เม่ือเทียบกับชวงเดียวกันของปกอน ซ่ึงเปนผลจากการ

สงออกอัญมณีท่ีมีมูลคา 300.08 ลานเหรียญสหรัฐฯ และเปนผลจากการสงออกทองคํายังไมไดข้ึน

รูปท่ีมีมูลคา 2,950.59 ลานเหรียญสหรัฐฯ 

กกกกกกกก เคร่ืองประดับแทท่ีทําดวยทองนั้น ในไตรมาสท่ี 1 ป 2552 มีมูลคาการสงออก 395.59 

ลานเหรียญสหรัฐฯ ลดลงรอยละ 6.31 เม่ือเทียบกับไตรมาสกอน และลดลงรอยละ 18.40 เม่ือเทียบ

กับชวงเดียวกันของปกอน ตลาดสงออกสําคัญ ไดแก ฮองกง สวิตเซอรแลนด และสหรัฐอาหรับเอ

มิเรตส คิดเปนสัดสวนรอยละ 24.47 , 15.37 และ 13.88 ตามลําดับ  และทองคําท่ียังไมไดข้ึนรูป ใน

ไตรมาสท่ี 1 ป 2552 มีมูลคาการสงออก 2 ,950.59 ลานเหรียญสหรัฐฯ เพิ่มข้ึนรอยละ 142.06 เม่ือ

เทียบกับไตรมาสกอน และเพิ่มข้ึนรอยละ 351.64 เม่ือเทียบกับชวงเดียวกันของปกอน ตลาดสงออก

สําคัญ ไดแก สวิตเซอรแลนด ออสเตรเลีย และฮองกง คิดเปนสัดสวนรอยละ 46.37 , 33.15 และ 

19.70 ตามลําดับ 

กกกกกกกก
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ดานการนําเขา ทองคํา ในไตรมาสท่ี 1 ป 2552 มีมูลคาการนําเขา 337.73 ลานเหรียญสหรัฐฯ ลดลง

รอยละ 82.53 เม่ือเทียบกับไตรมาสกอน และลดลงรอยละ 58.88 เม่ือเทียบกับชวงเดียวกันของป

กอน แหลงนําเขาสําคัญ ไดแก ออสเตรเลีย ฮองกง และสวิตเซอรแลนด คิดเปนสัดสวนรอยละ 

43.11, 29.79 และ 16.57 ตามลําดับ 

กกกกกกกกในไตรมาสท่ี 1 นี้ราคาทองคําในตลาดโลกไดปรับตัวสูงข้ึนเหนือระดับ 900 เหรียญ

สหรัฐฯ ตอออนซ จนเกือบแตะระดับ 1,000 เหรียญสหรัฐฯ ตอออนซ ซ่ึงนับวาเปนราคาท่ีสูงเม่ือ

เทียบกับ ราคาทองคําชวงไตรมาสกอน อยางไรก็ตาม ทองคํายังไมไดข้ึนรูปเปนสินคาวัตถุดิบ และ

ไมไดเปนการสรางมูลคาเพิ่มมากเทาสินคาสําเร็จรูปในอุตสาหกรรมนี้ 

กกกกกกกกนอกจากนี้ยังมีปจจัยท่ีจะสงผลกระทบตอราคาทองคําอีก ซ่ึงหลักๆมีดังนี้ 

กกกกกกกก1.คาเงินดอลลาร   ราคาทองจะเคล่ือนไหวในทิศทางตรงขามกับคาเงินดอลลารสหรัฐ 

เพราะทองคําซ้ือขายเปนเงินดอลลารสหรัฐ เม่ือคาเงินดอลลารสหรัฐลดลง ราคาทองคําจะปรับตัว

เพิ่มข้ึน เม่ือไรท่ีคาเงินดอลลารเพิ่มคาข้ึน ราคาทองจะปรับตัวลดลง  ดังจะเห็นไดจากราคาทองคํา

ในชวงท่ีผานมา (ส้ินป 2550-11 พ.ย.2551) ดัชนีคาเงินดอลลารปรับตัวข้ึนมาประมาณ 13.36% 

ในขณะท่ีราคาทองคําในตลาดโลกปรับตัวลงไปประมาณ 12.16% และในป 2007 ท่ีราคาทองคํา

โลกปรับตัวข้ึนมา 30.94% นั้น ดัชนีคาเงินดอลลารปรับตัวลดลงไป 8.41% 

กกกกกกกก2. ดีมานดซัพพลาย ในแงของดีมานดและซัพพลายในตลาดโลกจะมีอยู 2 มิติ คือ มิติท่ี 

1 เปนความตองการบริโภคทองคําจริงๆ ในยามท่ีเศรษฐกิจโลกดี คนจะมีกําลังซ้ือเพิ่มข้ึน ทําใหมี

ปริมาณความตองการบริโภคทองคํามากข้ึน ในขณะท่ียามท่ีเศรษฐกิจไมดี กําลังซ้ือของคนจะลด

นอยลงไป ความตองการบริโภคทองคําก็จะลดลงไปดวยเชนเดียวกัน 

กกกกกกกกและในมิติท่ี 2 เปนความตองการบริโภคทองคําในแงของการลงทุน ซ่ึงดูจะตรงขามกับ

มุมมองแรก คือ ในยามท่ีเศรษฐกิจแย คนมีแนวโนมจะหันมาถือครองทองคํามากข้ึนในฐานะท่ี

ทองคํามีคุณลักษณะของ สินทรัพยท่ีมีความม่ันคงปลอดภัยสูง แตถาเศรษฐกิจดี คนก็จะถือครอง

ทองคําลดลง 

กกกกกกกก3. เงินเฟอ ทองคํา เปนสินทรัพยท่ีตอสูกับเงินเฟอไดดี ( Inflation Hedge) ในยามท่ีอัตรา

เงินเฟอสูง ราคาทองคําก็จะปรับตัวสูงข้ึน และในยามท่ีอัตราเงินเฟอต่ํา ราคาทองคําก็มีแนวโนมท่ี

จะออนตัวลงดวยเชนเดียวกัน นอกจากนี้ ยังจะมีความตองการถือครองทองคํามากข้ึนในชวงท่ีมี

ภาวะสงครามเกิดข้ึน เหลานี้เปนปจจัยท่ีจะสงผลกระทบตอการเคล่ือนไหวของราคาทองคําท่ีผู

ลงทุน ควรจะตองรู 
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ลกัษณะลูกค้า 

กกกกกกกกแบงเปน 4 ดาน ดังนี้ 

กกกกกกกก1.ดานประชากร รานหางทองเฮงเส็งเยาวราชสาขา 2 จะเนนไปท่ีลูกคาท่ีมีระดับรายได

ปานกลางถึงระดับสูง  

กกกกกกกก2.ดานภูมิศาสตร รานหางทองเฮงเส็งเยาวราชสาขา 2 เปนรานท่ีอยูในตลาด เปนแหลง

ชุมชน ซ่ึงตั้งอยูในอําเภอโพธาราม จังหวัดราชบุรี 

กกกกกกกก3.ดานพฤติกรรมศาสตร จากมิติท่ี 1 และ 2 บอกวาเม่ือเศรษฐกิจโลกดี คนจะมีกําลังซ้ือ

เพิ่มข้ึน ปริมาณการบริโภคทองคําจะมากข้ึน แตเม่ือเศรษฐกิจแย คนจะหันมาถือครองทองคํามาก

ข้ึน 

กกกกกกกก4.ดานจิตวิทยาสังคม จากช่ือเสียงสาขาท่ี 1 ท่ีประสบความสําเร็จและคุณภาพของสินคา

ทองท่ีเราซ้ือมาจากเยาวราช ซ่ึงเปนรานท่ีทุกคนยอมรับวาเปนทองท่ีมีคุณภาพไดมาตรฐาน เพราะ

ผานสคบ. (สํานักงานคณะกรรมการคุมครองผูบริโภค ) จึงจะทําใหลูกคาเกิดความสนใจสินคาใน

รานเราท่ีมีความแตกตางจากรานอ่ืนในยานนี้ 

 

แนวโน้มทางการตลาด 

กกกกกกกกในสภาวะท่ีเศรษฐกิจถดถอยและสถาบันการเงินลดลง แตทองคําเปนสินทรัพยประเภท

เดียวท่ีราคายังคงปรับตัวสูงข้ึน ถึงแมจะชะลอตัวลงบางก็ตาม คนไทยเร่ิมท่ีจะลงทุนในทองคํามาก

ข้ึน เพราะทองคํานั้นมีความเส่ียงท่ีต่ํา  เม่ือเปรียบเทียบกับภาวะเศรษฐกิจท่ีไมแนนอนและการผัน

ผวนทางเศรษฐกิจ แนวโนมของราคาทองคําในประเทศไทย ดูไดดังตารางราคาทองคําแทงใน

ประเทศไทยเฉล่ียตอปในชวงป 2508-2551 

 

ตารางที ่2 ตารางแสดงแนวโนมของราคาทองคํา 

ป ราคา 

(บาท/บาท) 

% การ

เปลี่ยนแปลง 

ป ราคา         

(บาท/บาท) 

% การ

เปลี่ยนแปลง 

2508 416 - 2529 4708 10.2 

2509 414 -0.5 2530 5614 19.2 

2510 416 0.5 2531 5644 0.5 

2511 451 8.4 2532 5004 -11.3 

2512 476 5.5 2533 4916 -1.8 

2513 416 -12.6 2534 4615 -6.1 

2514 451 8.4 2535 4375 -5.2 
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2515 576 27.7 2536 4467 2.1 

2516 912 58.3 2537 4745 6.2 

2517 1497 64.1 2538 4712 -0.7 

2518 1580 5.5 2539 4792 1.7 

2519 1379 -12.7 2540 4869 1.6 

2520 1519 10.2 2541 5748 18.1 

2521 1982 30.5 2542 5144 -10.5 

2522 3063 54.5 2543 5426 5.5 

2523 5660 84.8 2544 5766 6.3 

2524 4869 -14.0 2545 6355 10.2 

2525 4229 -13.1 2546 7167 12.8 

2526 4791 13.3 2547 7844 9.4 

2527 4233 -11.6 2548 8555 9.1 

2528 4274 0. 2549 10880 27.2 

2550 12000 10.3 

2551 13600 13.3 

ท่ีมา : สมาคมคาทองคํา. ขาวสารทองคําตางๆ [ Online]. Accessed 20 August 2009. Available from 

http://www.goldtraders.or.th/ 

กกกกกกกกจากขอมูลจะสังเกตไดวาแนวโนมของธุรกิจทองคํานั้นจะเปนไปในทางเพิ่มข้ึน ถึงแม

เศรษฐกิจจะถดถอยก็ตาม 

 

สภาพการแข่งขัน  

กกกกกกกกวิเคราะหสภาพแวดลอม โดยใช FIVE FORCE ดังนี้ 

กกกกกกกก1. คูแขงขันรายเกา  มีเพียง2ราย ในเขตตําบลโพธาราม อําเภอ โพธาราม นั้นคือ รานแม

สายทอง กับ ราน หางทอง MC เยาวราช 

กกกกกกกก2. คูแขงรายใหม แนวโนมท่ีจะมีคูแขงขันเพิ่มข้ึนมาอีก นั้นมีทางเปนไป เนื่องจากการท่ี

มีคูแขงรายเกาเพียงไมกี่ราย และดวยธุรกิจนี้กําลังเปนท่ีนิยม 

กกกกกกกก 3. สินคาทดแทน ในท่ีนี้อาจจะเปน พวกอัญมณี อ่ืนๆ เชน เพชร พลอย ซ่ึงในตลาด

ระแวกนั้นยังไมมีในขณะนี้ 

กกกกกกกก4. SUPPLIERS  เราซ้ือทองคําแทงและทองคํารูปพรรณ มาจากบริษัท หางคาทอง 

หลูช้ังฮวด จํากัด ซ่ึงผานมาตรฐานและไดรับรอง โดยสํานักงานคณะกรรมการคุมครองผูบริโภค 
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(สคบ.) อํานาจในการตอรองของเรามีไมมากนัก เนื่องจากราคาทองนั้นจะถูกกําหนดโดยสมาคมคา

ทองคํา 

กกกกกกกก 5. ผูซ้ือ อํานาจในการตอรองของผูซ้ือนั้นต่ํา เนื่องจากสมาคมคาทองคําเปนผูกําหนด

ราคาและคากําเหน็จเอง  

 

คู่แข่งขัน 

กกกกกกกกคูแขงขันหลัก คือ รานทอง ซ่ึงในเขตนี้มีอยู 2 รานคือ รานหางทอง แมสายทอง ซ่ึงเปน

รานท่ีเปดกิจการมาเปนระยะเวลานานแลว จึงเปนท่ีรูจักอยางมากของคนในยานนั้น กับรานหาง

ทอง MC เยาวราช ซ่ึงเปดกิจการมาภายหลัง ซ่ึงรานตั้งอยูในทําเลท่ีดี ทองคํารูปพรรณรับมาจาก

เยาวราชเชนกัน 

กกกกกกกกคูแขงขันรอง คือ รานอัญมณีตางๆ ซ่ึงในเขตนี้ยังไมมีกิจการประเภทนี้เกิดข้ึน 

 

รายละเอยีดการเปรียบเทยีบกบัคู่แข่งขัน 

ตารางที ่3 ตารางแสดงรายละเอียดเปรียบเทียบคูแขงขัน 

การเปรียบเทยีบ ห้างทองเฮงเส็งเยาวราช ร้านห้างทอง แม่สายทอง ห้างทอง MC เยาวราช 

ด้านสินค้า 

รับทองคํารูปพรรณมา

จาก เยาวราช ทองมี

มาตรฐานผาน สคบ. 

รับทองคํารูปพรรณมา

จาก นครปฐม ทองมี

ความมาตรฐานที่นอยกวา 

รับทองคํารูปพรรณมา

จาก เยาวราช ทองมี

มาตรฐานผาน สคบ. 

ด้านราคา 
อัตราดอกเบี้ย ในการรับ

จํานํา 2.5% 

อัตราดอกเบี้ย ในการรับ

จํานํา 3% 

อัตราดอกเบี้ย ในการ

รับจํานํา 3% 

ด้านช่องทางการจัด

จําหน่าย 

ขายหนารานธรรมดา ขายหนารานธรรมดา ขายหนารานธรรมดา 

ด้านส่งเสริมการตลาด 

มีการโฆษณาลง

หนังสือพิมพชนบท และ

วิทยุทองถิ่น โดยไมเสีย

คาใชจาย เน่ืองจากเปน

เจาของธุรกิจ 

 

- - 
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การวเิคราะห์ปัจจัยของธุรกจิ SWOT ANALYSIS 

ตารางที ่4 ตารางการวิเคราะหปจจัยของธุรกิจหรือSWOTAnalysis 

1.การวเิคราะห์ปัจจัยภายใน 

ปัจจัยการ

พจิารณา 
จุดแข็ง(Strengths) จุดอ่อน(Weaknesses) 

ด้านการบริหาร

จัดการ 

- เปนการบริหารแบบเจาของเพียงผูเดียว ปญหา

ดานการขัดแยงมีนอย 

- มีความปลอดภัยที่อยูในระดับสูง เน่ืองจากมี

กลองวงจรปด มีระบบเสียงเตือนภัยที่จะสง

สัญญาณตรงไปที่สถานีตํารวจเพ่ือความรวดเร็ว

ในการปองกันภัยตางๆ  และมีเจาหนาที่ตํารวจ

ในพื้นที่คอยเฝาอีกดวย 

- ประสบการณในเรื่องการเปดรานทอง

มีนอยเมื่อเปรียบเทียบกับคูแขง 

 

ด้านการตลาด 

- มีการโฆษณารานทอง ผานทางหนังสือพิมพ

ชนบท และวิทยุทองถิ่น 

- มีการแจกของแถมเมื่อซื้อทองคํารูปพรรณ คือ

กระเปาอเนกประสงค 

- คูแขงไดเปรียบเพราะมีความสัมพันธ

กับลูกคา ความสัมพันธกับลูกคาใน

สาขาที่ 2 ยังไมมี แตอาศัยสาขาที่ 1 

และการสงเสริมการตลาดเปน

เครื่องมือ 

ด้านการขาย

สินค้า 

- ทองคํารูปพรรณรับมาจากเยาวราชผานสคบ. 

เปนที่ยอมรับวาทองคํารูปพรรณมีมาตรฐานที่

สูงกวาทองคํารูปพรรณทั่วไป 

- ทองคํารูปพรรณที่มาจาก 

เยาวราชมีราคาสูงกวาทองคํารูปพรรณ

จากนครปฐม 

ด้านการเงนิ 

- เจาของมีเงินทุนที่สูง ไมมีภาระเรื่องดอกเบี้ย

จากการกูยืมเงิน มีความมั่นคงสูง 

- เปนธุรกิจที่ใชเงินลงทุนสูง เมื่อ

เปรียบเทียบกับคูแขง เน่ืองจากขนาด

รานที่ใหญกวา 

2.การวเิคราะห์ปัจจัยภายนอก 

ปัจจัยการ

พจิารณา 
โอกาส(Opportunities) อุปสรรค(Threats) 

ตลาดและกลุ่ม

ลูกค้าเป้าหมาย 

- คนหันมาสนใจทองคํามากขึ้น 

- ลูกคาตองการทองคํารูปพรรณที่มีมาตรฐาน 

- 

สถานการณ์การ

แข่งขัน 

- มีคูแขงขันนอยราย การแขงขันไมสูง - เน่ืองจากคนเริ่มสนใจทองคํามาก

ขึ้นและคูแขงขันนอยราย อาจทําให

เกิดคูแขงรายใหมได 

สังคม 
- ความไมแนนอนทางการเมือง ทําใหคนซื้อ

ทองคําเก็บมากขึ้น 

- ความปลอดภัยในชีวิตและ

ทรัพยสินเน่ืองจากปญหา
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อาชญากรรม 

สภาพเศรษฐกจิ 

- ผลจากดอกเบี้ยที่ปรับลดลง ทําใหคนเลือกลงทุน

ทองคํามากขึ้น 

- เงินดอลลารสหรัฐฯออนคาลง ทําใหคนมาซื้อ

ทองคํากดดันใหราคาพุงขึ้น 

- เศรษฐกิจโดยรวมของประเทศยัง

ไมดี 

- การผันผวนของราคาทองคํา อาจ

สงผลกระทบตอธุรกิจได 

กฎหมาย,

ระเบียบ

,ข้อบังคบั 

- ราคาที่ขายทองคํารูปพรรณจะเปนไปตามสมาคม

คาทองคํา จึงทําใหอํานาจการตอรองของผูซื้อตํ่า 

- จะตองเสียคากําเหน็จ ทําใหได

กําไรเพียงเล็กนอยจากขายทองคํา

รูปพรรณ 

กลุ่มผู้จําหน่าย

,เครือข่าย 

- เพราะเปนสาขาที่ 2 สามารถใชช่ือเสียงจากสาขา

ที่หน่ึงเปนตัวเสริมได 

- อํานาจการตอรองกับSUPPLIERS

ตํ่า 
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 บทที ่6   

แผนบริหารจัดการ 

 

ข้อมูลธุรกจิ 

ช่ือกิจการ   หางทองเฮงเส็งเยาวราช สาขา 2  

ท่ีอยู/ท่ีตั้งกิจกร   63 ถ.โพธาราม ต.โพธาราม อ.โพธาราม จ.ราชบุรี 

รูปแบบการดําเนินการของธุรกิจ จําหนายทองคํารูปพรรณ  

ระยะเวลาดําเนินการท่ีผานมา  9 เดือน 3 วัน (ระยะเวลาการกอสราง)า   

 

รายช่ือหุ้นส่วน 

ตารางที ่5 ตารางรายช่ือผูถือหุน / หุนสวนและสัดสวนการถือครอง 

ลําดับ ช่ือ-นามสกุล จํานวนเงินลงทุน เปอรเซ็นต 

1 นาย รณชัย  กมลพันธทิพย 27,435,600 100 

 รวมจํานวนเงินลงทุน 27,435,600 100 

 

 

ประวตัิของผู้บริหาร 

 

1. ช่ือ-นามสกุล  นาย รณชัย  กมลพันธทิพย อายุ   21  ป  

การศึกษา 

 ระดับ มัธยมศึกษาตอนตน   จาก โรงเรียนสาธิตมหาวิทยาลัย

ศิลปากร ป พ.ศ.  2546 

ระดับ มัธยมศึกษาตอนปลาย  จาก โรงเรียนสาธิตมหาวิทยาลัย

ศิลปากร ป พ.ศ. 2549  

 

กกกกกกกก
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ระดับ ปริญญาตรี จาก มหาวิทยาลัยศิลปากร  ป พ.ศ. 2552  

ประสบการณการฝกงาน 

 ป พ.ศ. 2551 บริษัท สามารถวิศวกรรม  จํากัด  ตําแหนง นักศึกษาฝกงานแผนก

การตลาด 

 

แผนผงัธุรกจิ 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

หน้าทีค่วามรับผดิชอบและคุณสมบัติของบุคลากรหลกั 

1. ตําแหนง  พนักงาน 

หนาท่ีความรับผิดชอบ   

- ใหบริการแกลูกคา 

การศึกษา/คุณสมบัติ 

- เพศ หญิง เทานั้น  

- ขายของเปน มีอัธยาศัย มนุษยสัมพันธดี  มีไหวพริบ 

- ดูยี่หอทองได (ฝกจากสาขาแรก)  

- กลาตัดสินใจ  

- พรอมเรียนรูส่ิงใหมๆ ตลอดเวลา 

อัตราเงินเดือน  8,000 บาท 

2. ตําแหนง  พนักงานบัญชี  

หนาท่ีความรับผิดชอบ 

- หนาท่ีหลักคือ ทําบัญชี 

- หนาท่ีรองคือ ใหบริการแกลูกคา 

การศึกษา/คุณสมบัติ 

เจาของกิจการ 

  
 

เจาหนาที่รักษา

ความปลอดภัย 
 

พนักงาน 3 คน 

 
พนักงานบัญชี 
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- เพศ หญิง เทานั้น  

- ขายของเปน มีอัธยาศัย มนุษยสัมพันธดี  มีไหวพริบ 

- ดูยี่หอทองได (ฝกจากสาขาแรก)  

- กลาตัดสินใจ  

- พรอมเรียนรูส่ิงใหมๆ ตลอดเวลา 

- จบการศึกษาระดับ ปวช./ปวส./ปริญญาตรี สามารถทําบัญชีได 

อัตราเงินเดือน  9,000 บาท 

3. ตําแหนง  เจาหนาท่ีตํารวจในพื้นท่ี  

หนาท่ีความรับผิดชอบ 

- ดูแลรักษาความปลอดภัยและทรัพยสินของราน 

การศึกษา/คุณสมบัติ 

- เพศชาย  

- ทําอาชีพตํารวจ 

อัตราเงินเดือน  6,000 บาท 

 

แผนงานด้านบุคลากร  และค่าใช้จ่ายบุคลากรของธุรกจิ 

ตารางที ่6 ตารางแผนงานดานบุคลากรและคาใชจายบุคลากรของธุรกิจ 

ลําดับ ตําแหนงงาน จํานวน อัตราเงินเดือน รวมเงินเดือน 

1. พนักงาน 3 8,000 24,000 

2. พนักงานบัญชี 1 9,000 9,000 

3. เจาหนาที่ตํารวจในพ้ืนที่ 1 6,000 6,000 

รวมจํานวนบุคลากรและคาใชจายเงินเดือน 5 23,000 39,000 

 

วสัิยทศัน์ 

กกกกกกกกเปนธุรกิจรานทองท่ีไดมาตรฐาน มุงตอบสนองความตองการของลูกคาเปนหลัก อีกท้ัง

ยังเปนรานทองท่ีมีลูกคามากท่ีสุดในจังหวัดราชบุรี 
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พนัธกจิ 

กกกกกกกก ตอบสนองความตองการของลูกคาใหเกิดความพึงพอใจสูงสุดดวยการบริการท่ีมี

คุณภาพ มีความซ่ือสัตย ยุติธรรมตอลูกคาและสินคาท่ีไดรับมาตรฐาน  เพื่อใหลูกคาเลือกเขารานเรา

เปนอันดับแรก 

 

เป้าหมายทางธุรกจิ 

กกกกกกกกเปาหมายระยะส้ัน  สามารถสรางรายไดอยางต่ํา 1 ,500,000 ตอเดือน ใน

สาขาท่ี 2 

กกกกกกกกเปาหมายระยะกลาง  ขยายสาขาไปยังอําเภอบานโปง จังหวัดราชบุรี 

กกกกกกกกเปาหมายระยะยาว  ขยายสาขาไปยังอําเภอเมือง และอําเภอตางๆในจังหวัด

ราชบุรี 

    

ปัจจัยแห่งความสําเร็จ 

กกกกกกกก เนื่องจากทางรานรับทองคํารูปพรรณมาจากเยาวราชมีมาตรฐานผานสคบ. อีกท้ังยังมี

อัตราดอกเบ้ียในการรับจํานําท่ีใหลูกคาต่ํากวารานอ่ืนในยานนี้  และยังมีการบริการท่ีมีคุณภาพ 

ซ่ือสัตย ยุติธรรมตอลูกคา รวมท้ังมีการสงเสริมการตลาดท่ีดีเพื่อดึงดูดลูกคาอีกดวย ท้ังหมดนี้จึงจะ

เปนวิธีท่ีทําใหธุรกิจสามารถประสบความสําเร็จได 
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บทที ่7 

แผนการตลาด 

เป้าหมายทางการตลาด 

กกกกกกกกมีรายไดไมต่ํากวา 20,000,000 บาทตอป เพื่อเปนรานทองท่ี ใหญท่ีสุดในเขตตําบลโพ

ธาราม อําเภอโพธาราม 

 

การกาํหนดกลุ่มลูกค้าเป้าหมาย 

กกกกกกกกจะเนนผูท่ีอยูในเขตตําบลโพธาราม อําเภอโพธาราม จังหวัดราชบุรี อยูในวัยทํางาน มี

ระดับรายไดปานกลางถึงระดับสูง ท่ีมีความช่ืนชอบในเร่ืองความสวยความงาม เพราะทองคํา

รูปพรรณจัดเปนเคร่ืองประดับท่ีมีมูลคาสูงชนิดหนึ่ง และเปนท่ีนิยมของคนท่ัวไป 

 

กลยุทธ์ทางการตลาด 

กลยุทธ์ทางด้านผลติภัณฑ์  

กกกกกกกก ขายทองคํารูปพรรณท่ีรับมาจากเยาวราชซ่ึงมีช่ือเสียงเร่ืองทองคําท่ีมีมาตรฐานผาน

สคบ. ทองคํารูปพรรณจะมีความทนทาน มีการส่ังทองคํารูปพรรณ ท่ีมีDesignสวยงามกวา และมี

การส่ังทองคํารูปพรรณบอยคร้ัง เพื่อใหทางรานมีทองคํารูปพรรณท่ีทันสมัย นอกจากนี้ยัง มีบริการ

รับซ้ือทองเกาของลูกคาท่ีใหราคาดีถูกใจลูกคา  

 

กลยุทธ์ทางด้านราคา 

กกกกกกกก รานหางทองเฮงเส็งเยาวราชรับทองคํารูปพรรณมาจากเยาวราช คุณภาพทองคํา

รูปพรรณจะมากกวาทองคํารูปพรรณท่ัวไป ราคาจะเปนไปตามการกําหนดของสมาคมคาทองคําซ่ึง

คิดไดจากคากําเหน็จบวกกับราคาทองคํา ณ ปจจุบัน ซ่ึงรานเราจะคิดคากําเหน็จท่ีถูกกวารานอ่ืน

เล็กนอย  

กกกกกกกก
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นอกจากนี้ยังมีการรับจํานําท่ีใหอัตราดอกเบ้ียแค 2.5 % ซ่ึงนอยกวาคูแขงรายอ่ืนๆ ซ่ึงวิธีท้ังหมดจะ

เปนการดึงดูดลูกคาในเร่ืองของราคา 

 

กลยุทธ์ทางด้านช่องการจัดการจําหน่าย 

กกกกกกกกรานหางทองเฮงเส็งเยาวราชสาขา 2 มีรูปแบบของชองทองการจัดจําหนายคือ ขายหนา

รานธรรมดา ตั้งอยูในทําเลท่ีดี อยูในบริเวณตลาดของตําบลโพธาราม อําเภอโพธาราม จังหวัด

ราชบุรี ซ่ึงจะทําใหเขาถึงกลุมลูกคาเปาหมายไดงาย มีท่ีจอดรถ บรรยากาศบริเวณรานไมแออัด เพื่อ

อํานวยความสะดวกแกลูกคาอยางเต็มท่ี 

 

กลยุทธ์ทางด้านส่งเสริมการตลาด 

กกกกกกกกการสงเสริมทางการตลาดจะเนนไปท่ีการโฆษณาเปนการกระตุนยอดขายของราน โดย

ท่ีจะมีการโฆษณาผานทางหนังสือพิมพชนบท และวิทยุทองถ่ิน ซ่ึงมีการใหขาวสารตางๆเกี่ยวกับ

รานหางทองเฮงเส็งเยาวราช ท้ังสาขา 1 และ 2 อยางตอเนื่อง โดยการโฆษณานี้ไมเสียคาใชจาย 

เนื่องจากเปนเจาของธุรกิจหนังสือพิมพชนบทกับวิทยุทองถ่ินเอง 

 

กจิกรรมหรือการดําเนินงานทางการตลาด 

- ในชวงเดือนแรกมีโปรโมช่ันซ้ือทองไมเสียคากําเหน็จ เพื่อสรางการรับรูแกลูกคา

ในเร่ืองของรูปแบบของทองคํารูปพรรณ 

- มีการแจกของแถมเปนกระเปาอเนกประสงคเม่ือซ้ือทองคํารูปพรรณ โดยไม

กําหนดราคาข้ันต่ํา 

- การโฆษณาผานทางส่ือ เชน หนังสือพิมพชนบท และวิทยุทองถ่ิน  
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บทที ่8 

แผนการขายสินค้า 

สถานประกอบการในการขายสินค้า 

ท่ีตั้งสถานท่ี เลขท่ี 63 ถนน โพธาราม ตําบล โพธาราม อําเภอ โพธาราม จังหวัด ราชบุรี  70120 

รายละเอียด Email: ooh0_0@hotmail.com 

Phone/Fax: 032-354623 

  Mobile: 085-2228326 

แผนที ่

 
 
กกกกกก

mailto:ooh0_0@hotmail.com�
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อุปกรณ์ เคร่ืองมือ และของตกแต่งในการขายสินค้า 

ตารางที ่7 ตารางอุปกรณและเคร่ืองมือในการขายสินคา 

ลําดับ รายการ จํานวน การใชงาน รวมราคาทุน 

1 ตูนิรภัย 1 ตู ใชสําหรับเก็บทองคําแทง 95,000 

2 ตูทอง 10 ตู ใชสําหรับโชวทอง 587,000 

3 แอร 1 ตัว ใชสําหรับปรับอากาศ 45,000 

4 เครื่องตราช่ังทอง 2 เครื่อง ใชสําหรับช่ังนํ้าหนักทอง 57,000 

5 ครีมตัดทอง 3 อัน ใชสําหรับตัดทอง 800 

6 แผนเหล็ก 2 แผน ใชสําหรับทดสองทอง 300 

7 แหวนแปดเหลี่ยม 6 แพ็ค ใชสําหรับวัดขนาดน้ิว

ของแหวน 

1,200 

8 ไฟแช็คแก็สสําหรับเปาทอง 1 ตัว ใชสําหรับเปาทองเพิ่ม

ทดสอบทอง 

1,600 

9 หินลองทอง 1 ตัว ใชสําหรับถู ขัดทองเพ่ือ

ทดเสอบทอง 

1,200 

10 นํ้ากรด+แวนขยาย 2 ชุด ใชสําหรับทดสอบทอง 850 

11 เหล็กตรงตอก(ปายช่ือราน) 1 อัน ใชสําหรับตอกอักษรยอ

ราน 

700 

12 กระเปาแถม 1,700 ใบ ใชสําหรับเปนของแถม 30,000 

13 ตรายางช่ือราน 2 อัน ใชสําหรับปมใบเสร็จ 200 

14 กลองวงจรปด 6 ตัว ใชสําหรับบันทึก

เหตุการณตางๆ 

150,000 

15 ถุงทอง+ตลับทอง 13,500 ใชสําหรับทองและแหวน 27,000 

16 อื่นๆ - - 2,150 
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ข้อมูลการขายสินค้า 

ประมาณการขายทองคํารูปพรรณตอเดือน   30 บาท (หนวยทอง) 

 ประมาณการรับจํานําทองแบบมาไถถอนตอเดือน  120 บาท (หนวยทอง) 

 ประมาณการรับจํานําทองแบบไมมาไถถอนตอเดือน 15 บาท (หนวยทอง) 

 ประมาณการซ้ือทองเกาตอเดือน    20 บาท (หนวยทอง) 

 

ขั้นตอนการขาย 

1. ตอนรับลูกคาเขาราน 

2. ลูกคาเลือกบริการวาตองการซ้ือทองคํารูปพรรณ หรือขายทองเกา หรือจํานําทอง 

3. 3.1 ถาซ้ือทองคํารูปพรรณลูกคาจะตองเลือกลายทองคํารูปพรรณกอนแลว

หลังจากนั้นจะนํามาช่ังน้ําหนักหลังจากนั้นคิดราคาทองคําบวกกับคากําเหน็จจะ

ไดราคาทองคํารูปพรรณ แลวมอบของแถมเปนกระเปาอเนกประสงค 

3.2  ถาขายทองเกาทางรานจะหัก 5 % จากราคาทองคําแทงรับคืนประจําวันท่ี

สมาคมประกาศจะไดราคารับซ้ือทองเกา 

3.3 ถารับจํานําทองจะกําหนดราคาไดไมเกินราคาทองเกาหลังจากนั้นคิดคา

ดอกเบ้ีย+ราคาท่ีจํานําและกําหนดระยะเวลาการชําระ 

4. ออกใบเสร็จรับเงิน  
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แผนผงักระบวนการขาย 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ตอนรับลูกคา 

ลูกคาเลือกรูปแบบ

การใชบริการ 

เลือกลายทองคํา

รูปพรรณ 

จํานําทอง ขายทองเกา 

ลูกคากําหนดราคาที่

จํานําไมเกินราคา

ทองรับซื้อและ

กําหนดระยะเวลา

ชําระ 

นํามาช่ังนํ้าหนัก 

แลวคิดราคาทอง+

คากําเหน็จ 

คิดราคารับซื้อ

ทองเกาหัก 5 % 

จากราคาทองคํา

แทงรับคืน 

ออกใบเสร็จ 

แจกของแถม 
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บทที ่9 

แผนการเงิน 

ประมาณการลงทุน 

ตารางที ่8   ตารางประมาณการลงทุน 

 

 

 

 

ทรัพย์สินทีใ่ช้ในการประกอบธุรกจิในปัจจุบัน 

ตารางที ่9   ตารางทรัพยสินท่ีใชในการประกอบธุรกิจในปจจุบัน 

ลาํดบั รายการ รายละเอยีด มูลค่าประมาณ 

1 ที่ดิน 20 ตารางวา 1,500,000 บาท 

2 อาคาร 20 ตารางวา 1,200,000 บาท 

 

3 ตกแตงราน ภายในและภายนอก 1,200,000 บาท 

4 อุปกรณ/เครื่องใช *รายละเอียดที่ 4 1,000,000 บาท 

5 ทองคํารูปพรรณ 1,000 บาท 

บาทละ17500 +คากําเหน็จ 

17,600,000 บาท 

 

6 อื่นๆ คาใชจายอื่นๆ 4,935,600 บาท 

 รวมมูลค่าสินทรัพย์ทีใ่ช้ในการประกอบธุรกจิ 27,435,600 บาท 

หมายเหตุ อาคารคิดมูลคา ณ. วันท่ี 31 ธันวาคม 2552 มีอายุการใชงาน 20 ป  

  คาอุปกรณตบแตราน คิดมูลคา ณ. วันท่ี 31 ธันวาคม 2552 มีอายุการใชงาน 10 ป 

  เคร่ืองมือเคร่ืองใช คิดมูลคา ณ. วันท่ี 31 ธันวาคม 2552 มีอายุการใชงาน 5 ป 

  ทองคํารูปพรรณ คิดมูลคา ณ. วันท่ี 31 ธันวาคม 2552  

  คาใชจายอ่ืนๆ  คิดมูลคา ณ. วันท่ี 31 ธันวาคม 2552 

กกกกกก

ลาํดบั รายการ จํานวนเงนิ % 

1 นาย รณชัย กมลพันธทิพย 27,435,600 100 

 รวมมูลค่าการลงทุนทั้งส้ิน 27,435,600 100% 
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*ในลําดับท่ี 4 ประกอบไปดวย 

อุปกรณ์/เคร่ืองใช้ 

ลําดับ รายการ จํานวน การใชงาน รวมราคาทุน 

1 ตูนิรภัย 1 ตู ใชสําหรับเก็บทองคํา

แทง 

95,000 

2 ตูทอง 10 ตู ใชสําหรับโชวทอง 587,000 

3 แอร 1 ตัว ใชสําหรับปรับอากาศ 45,000 

4 เครื่องตราช่ังทอง 2 เครื่อง ใชสําหรับช่ังนํ้าหนัก

ทอง 

57,000 

5 ครีมตัดทอง 3 อัน ใชสําหรับตัดทอง 800 

6 แผนเหล็ก 2 แผน ใชสําหรับทดสองทอง 300 

7 แหวนแปดเหลี่ยม 6 แพ็ค ใชสําหรับวัดขนาดน้ิว

ของแหวน 

1,200 

8 ไฟแช็คแก็สสําหรับเปาทอง 1 ตัว ใชสําหรับเปาทองเพิ่ม

ทดสอบทอง 

1,600 

9 หินลองทอง 1 ตัว ใชสําหรับถู ขัดทองเพ่ือ

ทดเสอบทอง 

1,200 

10 นํ้ากรด+แวนขยาย 2 ชุด ใชสําหรับทดสอบทอง 850 

11 เหล็กตรงตอก(ปายช่ือราน) 1 อัน ใชสําหรับตอกอักษรยอ

ราน 

700 

12 กระเปาแถม 1,700 ใบ ใชสําหรับเปนของแถม 30,000 

13 ตรายางช่ือราน 2 อัน ใชสําหรับปมใบเสร็จ 200 

14 กลองวงจรปด 6 ตัว ใชสําหรับบันทึก

เหตุการณตางๆ 

150,000 

15 ถุงทอง+ตลับทอง 13,500 ใชสําหรับทองและ

แหวน 

27,000 

16 อื่นๆ - - 2,150 
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    เงินลงทุนในโครงการ     (บาท)  

     ออกเอง  กูธนาคาร  รวม  

ท่ีดิน               1,500,000         -                  1,500,000  

ส่ิงปลูกสรางและคาตอเติม            1,200,000         -                  1,200,000  

คาตกแตงราน    1,200,000         -                  1,200,000  

เคร่ืองมือเคร่ืองใช             1,000,000         -                  1,000,000  

               4,900,000         -                  4,900,000  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



30 
 

 

สมมติฐานทีใ่ช้ในการคาํนวณ       

        ปีที ่1  ปีที ่2 

การคาํนวณรายได้       

1.ปริมาณการขายทองคํารูปพรรณ(หนวยทอง/ป)   360  400 

2.ราคาจําหนาย(บาท/หนวยทอง)     18,000  18,000 

3.รายได(บาท/ป)       6,480,000 7,200,000 

       

1.ปริมาณการรับจํานําทองแบบมาไถถอน(หนวยทอง/ป)  1,440  1,500 

2.ราคาจําหนาย(บาท/หนวยทอง)     10,250  10,250 

3.รายได(บาท/ป)       14,760,000 15,375,000 

       

1.ปริมาณการรับจํานําทองแบบไมมาไถถอน(หนวยทอง/ป)  180  200 

2.ราคาจําหนาย(บาท/หนวยทอง)     18,000  18,000 

3.รายได(บาท/ป)       3,240,000 3,600,000 

       

1.ปริมาณการขายทองเกา (หนวยทอง/ป)    240  300 

2.ราคาจําหนาย(บาท/หนวยทอง)     18,000  18,000 

3.รายได(บาท/ป)       4,320,000 5,400,000

รวมรายได้(บาท/ปี)      28,800,000 31,575,000 
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การคาํนวนต้นทุนวตัถุดิบ       

1.ปริมาณการซ้ือทองคํารูปพรรณ(หนวยทอง/ป)   360  400 

2.ราคา(บาท/หนวยทอง)      17,500  17,500 

3.ตนทุน(บาท/ป)      6,300,000 7,000,000 

       

1.ปริมาณการรับจํานําทองแบบมาไถถอน(หนวยทอง/ป)  1,440  1,500 

2.ราคา(บาท/หนวยทอง)      10,000  10,000 

3.ตนทุน(บาท/ป)      14,400,000 15,000,000 

       

1.ปริมาณการรับจํานําทองแบบไมมาไถถอน(หนวยทอง/ป)  180  200 

2.ราคา(บาท/หนวยทอง)      10,000  10,000 

3.ตนทุน(บาท/ป)      1,800,000 2,000,000 

       

1.ปริมาณการซ้ือทองเกา (หนวยทอง/ป)    240  300 

2.ราคา(บาท/หนวยทอง)      16,625  16,625 

3.ตนทุน(บาท/ป)      3,990,000 4,987,500 

       

รวมค่าต้นทุนวตัถุดิบ (บาท/ปี)     26,490,000 28,987,500 
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สมมติฐานทีใ่ช้ในการคาํนวณ       

        ปท่ี 1  ปท่ี 2 

การคาํนวณค่าแรง       

แรงงานสํานักงาน       

 พนักงาน(คน)      3  3 

 เงินเดือนพนักงานตอคน(บาทตอป)   96,000  96,000 

 รวมเงินเดือนพนักงาน (บาทตอป)    288,000  288,000 

 

 พนักงานบัญชี(คน)     1  1 

 เงินเดือนพนักงานตอคน(บาทตอป)   108,000  108,000 

 รวมเงินเดือนพนักงานบัญชี (บาทตอป)   108,000  108,000 

 

 เจาหนาท่ีตํารวจในพื้นท่ี(คน)    1  1 

 เงินเดือนพนักงานตอคน(บาทตอป)   72,000  72,000 

 รวมเงินเดือนเจาหนาท่ีตํารวจ (บาทตอป)   72,000  72,000 

 

ค่าแรงทั้งส้ิน       468,000  468,000 
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สมมติฐานทีใ่ช้ในการคาํนวณ       

        ปท่ี 1  ปท่ี 2  

การคาํนวณค่าใช้จ่ายอืน่ๆ       

 คาใชจายในการขายและสํานักงาน       

 คาน้ํา        600  700  

 คาไฟ        60,000  65,000  

 คาโทรศัพท        5,000    5,000  

 คารับรอง        -      -    

 คาทําบัญชี        -      -    

 คาเชา         -      -    

 คาเดินทาง        -     -    

คาใชจายทางการตลาด      -  -  

คาวัสดุส้ินเปลือง      12,000  12,000  

คาซอมบํารุง       20,000  22,000

คาใชจายในการขายและสํานักงานรวม     97,600  104,700  

ค่าใช้จ่ายอืน่ๆ รวมทั้งส้ิน      97,600  104,700  
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สมมติฐานทีใ่ช้ในการคาํนวณ       

        ปท่ี 1  ปท่ี 2 

การคาํนวณค่าเส่ือมราคา       

คาเส่ือมราคาอาคาร(บาท/ ป)      60,000    60,000  

คาเส่ือมราคาอุปกรณตกแตงสถานท่ี(บาท/ป)    120,000  120,000  

คาเส่ือมราคาเคร่ืองมือเคร่ืองใช(บาท/ป)     200,000  200,000  

รวมคาเส่ือมราคา       380,000  380,000  

การคาํนวณค่าใช้จ่ายก่อนดําเนินงานตัดจ่าย       

คาใชจายกอนการดําเนินงานตัดจาย(บาท/ป)    -      -    

การคาํนวณดอกเบีย้จ่าย       

19.ดอกเบ้ียจาย(บาท/ป)       -      -    

 อัตราดอกเบ้ีย  8%     
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ประมาณการงบกาํไรขาดทุน      

        ปท่ี 1  ปท่ี 2 

รายได         28,800,000  31,575,000  

คาใชจาย      

 วัตถุดิบ        26,490,000  28,987,500  

 แรงงาน        468,000  468,000  

 คาใชจายอ่ืนๆ       97,600    104,700  

 คาเส่ือมราคา       380,000  380,000  

 คาใชจายกอนดําเนินงานตัดจาย     -       -    

รวมคาใชจาย        27,435,600  29,940,200  

กําไร(ขาดทุน)กอนภาษี       1,364,400  1,634,800  

หักภาษี 30%        409,320  490,440  

กําไร(ขาดทุน)สุทธิ       955,080  1,144,360  
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ประมาณการงบกระแสเงินสด        

           

          (บาท)  

     ปท่ี 0   ปท่ี 1  ปท่ี 2  

เงินเข้า           

 ทุน    4,900,000    -      -     

 รายไดของกิจการ   -      28,800,000  31,575,000 

 รวมเงินเข้า (A)    4,900,000   28,800,000  31,575,000 

  

เงินออก           

 ท่ีดิน     1,500,000    -      -     

 ส่ิงปลูกสราง    1,200,000    -      -   

 อุปกรณตกแตงสถานท่ี   1,200,000   -      -   

 เคร่ืองมือเคร่ืองใช   1,000,000   -      -   

 คาใชจายกอนการดําเนินงาน  -       -      -    

 คาวัตถุดิบท่ีซ้ือ    -      26,490,000  28,987,500 

 จายคาแรง    -      468,000  468,000 

 จายคาใชจายอ่ืนๆ   -       97,600    104,700 

 จายภาษีในปถัดไป   -       -      409,320  

 เงินปนผล (ถอนใชสวนตัว) -       -      -    

 รวมเงินออก(B)    4,900,000   27,055,600  29,969,520  

 

เงินสดคงเหลือตนงวด (1 ม.ค.)  -       -      1,744,400 

เงินสดคงเหลือระหวางงวด(A-B)  -       1,744,400  1,605,480 

เงินสดคงเหลือปลายงวด (31 ธ.ค.) -       1,744,400   3,349,880 
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ประมาณการงบดุล         

          (บาท)   

     ปท่ี 0   ปท่ี 1  ปท่ี 2 

สินทรัพย์           

 เงินสด     -      1,744,400  3,349,880  

  รวมสินทรัพยหมุนเวียน  -      1,744,400  3,349,880  

 ท่ีดิน     1,500,000   1,500,000  1,500,000  

 ส่ิงปลูกสรางและคาตอเติม 1,200,000   1,140,000  1,080,000  

 อุปกรณตกแตงสถานท่ี  1,200,000   1,080,000  960,000  

 เคร่ืองมือเคร่ืองใช  1,000,000   800,000  600,000  

  รวมสินทรัพยถาวร 4,900,000   4,520,000  4,140,000  

  สินทรัพยอ่ืน  -        -      -    

   รวมสินทรัพย์ 4,900,000   6,264,400  7,489,880  

           

หนีสิ้น           

 เจาหนี้การคา    -      -     - 

 เจาหนี-้คาภาษี    -   409,320  490,440  

 O/Dธนาคาร    -   -      -    

  รวมหนี้สินหมุนเวียน  -  409,320  490,440  

  

 เงินกูธนาคาร     -      -     -    

 เงินกูนอกระบบ     -  -   - 

  รวมหนี้สินระยะยาว   -     -      -    

   รวมหนี้สิน   -     409,320  490,440  

           

ทุน           

 สวนท่ีออกเอง    4,900,000    4,900,000  4,900,000  

 กําไรสะสม    -       955,080  2,099,440  

  รวมสวนของทุน   4,900,000   5,855,080  6,999,440  
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รวมหนีสิ้น + ส่วนของทุน  4,900,000   6,264,400  7,489,880  

 

อตัราส่วนทางการเงิน         

        ปท่ี 1  ปท่ี 2 

   

หนี้สินตอทุน(เทา)       0.07    0.07  

   

สภาพคลอง(เทา)        4.26    6.83  

   

ความสามารถในการทํากําไร(%)      3.32    3.62  

   

ผลตอบแทน(%)        16.31    16.35  

   

ความสามารถในการชําระหนี้(เทา)     -      -    

   

หมายเหตุ 1/อัตราสวนหนี้สินตอทุน   = หนี้สินรวม/สวนของทุน 

  2/อัตราสวนสภาพคลอง   = สินทรัพยหมุนเวียน/หนี้สิน

หมุนเวียน  

3/อัตราสวนความสามารถในการทํากําไร = กําไรสุทธิ/รายได* 100 

 4/อัตราสวนผลตอบแทน(ROE)  = กําไรสุทธิ/สวนของทุน* 100

 5/อัตราสวนความสามารถในการชําระหนี้ = กําไรสุทธิบวกคาเส่ือมราคา 

คาใชจายตัดจาย ดอกเบ้ียและภาษี/เงินท่ีตองชําระคืนธนาคารท้ังตนเงินและ ดอกเบ้ีย 
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บทที ่10 

แผนฉุกเฉินหรือแผนประเมินความเส่ียง 

ตารางที ่10 ตารางแผนฉุกเฉินหรือแผนประเมินความเส่ียง 

ลําดับ ลักษณะปญหาหรือความเสี่ยง ผลกระทบที่เกิดขึ้น แนวทางในการแกไข 

1. ความเสี่ยงจากการมีคูแขงราย

ใหม 

อาจทําใหสูญเสียรายไดไป

บางสวน เน่ืองจากการที่มีคูแขง

เพ่ิม 

- ใชความไดเปรียบเปรียบ

จากการเปนผูทําธุรกิจน้ีกอน 

โดยการสรางความนาเช่ือถือ

ในตัวสินคาและการบริการที่

มีคุณภาพ 

2. ความเสี่ยงจากปญหา

อาชญากรรม 

อาจจะเปนปญหาที่มาจากการ

ปลน ชิงทรัพยซึ่งทําใหธุรกิจ

เสียหาย 

- มีตํารวจในพื้นที่คอยเฝาใน

เวลาทํางาน นอกจากน้ียังมี

กลองวงจรปดที่จะสง

สัญญาณไปที่โรงพักในทองที่

อีกดวย 

3. ความเสี่ยงจากการผันผวน

ของราคาทองคํา 

ในชวงเวลาที่ราคาทองคําตก

อาจทําใหขาดทุนจากการขาย

ได 

- การสตอกทองคําแทงไวขาย

ในเวลาที่ราคาขึ้น 
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