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12500066, 12500788: สาขาวิชาการจัดการธุรกิจท่ัวไป 

คําสําคัญ: แผนธุรกิจ/ รานกาแฟสดเดลิกา 

กกกกกกกกปฐมพงษ จุยศรีแกว และ เขมิกา พงษเรือง: รานกาแฟสดเดลิกา อาจารยท่ีปรึกษา: 

อาจารย ดร.เกริกฤทธ์ิ อัมพะวัต. 71หนา. 

บทคดัย่อ 

กกกกกกกก ปจจุบันธุรกิจรานกาแฟสดถือไดวาเปนธุรกิจยอดนิยมธุรกิจหนึ่งและตลาดยังมีการ

เจริญเติบโตอยางตอเนื่อง เนื่องจากปจจุบันผูคนดําเนินชีวิตอยูภายใตความเรงรีบและการแขงขัน

ตลอดเวลาทําใหมีความตองการส่ิงท่ีชวยกระตุนรางกายใหชดช่ืนและพรอมตอการทํางานหรือการ

ทํากิจกรรมระหวางวันมากข้ึน ส่ิงหนึ่งท่ีชวยไดคือกาแฟนั่นเองและเนื่องจากกลุมลูกคาจากเดิมเปน

นักธุรกิจและนักทองเท่ียว แตปจจุบันมีหลากหลายมากข้ึน มีการขยายไปสูกลุมคนทํางาน นักเรียน 

นักศึกษา และกลุมคนเหลานี้ไดหันมาเขารานกาแฟค่ัวบดท่ีมีการตกแตงรานท่ีหรูหรา ทันสมัย

สะดวกสบาย อีกท้ังยังมีบรรยากาศท่ีร่ืนรมยสําหรับการดื่มกาแฟมากยิ่งข้ึน 

กกกกกกกก จากเหตุผลดังกลาวขางตนทําใหนายภูริญ พรหมศิริผูกอตั้งรานกาแฟสดเดลิกา ได

เล็งเห็นถึงโอกาส และมองเห็นปจจัยแหงความสําเร็จวาในบริเวณพื้นท่ีตั้งรานกาแฟสดเดลิกาอยูใน

ยานชุมชน และมีหนวยงานราชการตางๆ ติดกับถนนนนทบุรี ซ่ึงมีคนสัญจรผานไปมาเปนจํานวน

มาก แตในบริเวณก็ยังไมมีรานกาแฟสดขนาดใหญเปดใหบริการ 

กกกกกกกกตอมาในปพ .ศ.2554 นายภูริญ  พรหมศิริไดเปล่ียนใหนางสาวเขมิกา พงษเรืองผูเปน

หลานสาวเขามาเปนเจาของกิจการแทนตนเอง และเธอไดเร่ิมตนลงทุนในกิจการใหมท้ังหมด โดย

ไดมีการกําหนดนโยบายและดําเนินกลยุทธการมุงตลาดเฉพาะสวนและกลยุทธดานผลิตภัณฑท่ี

มุงเนนผลิตภัณฑท่ีมีคุณภาพและมีราคาท่ีเหมาะสม 

กกกกกกกกผลการดําเนินงานของกิจการเปนดังนี้ ภายหลังการเปล่ียนแปลงของกิจการ เร่ิมตนได

ลงทุน 1,200,000บาท มีมูลคาปจจุบันสุทธิ NPVเทากับ  2,969,760.94บาท มีอัตราผลตอบแทน

ภายในIRR เทากับ 87% และมีระยะเวลาในการคืนทุนเพียง 1ป 
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กติติกรรมประกาศ 

 

กกกกกกกกแผนธุรกิจนี้สามารถสําเร็จลุลวงไปไดดวยดีโดยไดรับความดูแลเอาใจใส จากอาจารย

ดร .เกริกฤทธ์ิ อัมพะวัต อาจารยท่ีปรึกษาในการทําแผนธุรกิจ ท่ีกรุณาเสียสละเวลาในการให

คําปรึกษาและแนะนําตลอดระยะเวลาในการทําแผนธุรกิจฉบับนี้ ผูจัดทํารูสึกซาบซ้ึงในความเอ้ือ

อาทร รวมท้ังขอขอบพระคุณ คุณภูริญ พรหมศิริท่ีใหความรู ขอมูล คําแนะนํา ในเร่ืองการประกอบ

ธุรกิจรานกาแฟสดเปนอยางดี ขอขอบพระคุณ เจาของรานกาแฟสดชาวดอย สาขาหอสมุด 

มหาวิทยาลัยศิลปากร วิทยาเขตสารสนเทศเพชรบุรี ท่ีไดใหความรู และขอมูลเกี่ยวกับเร่ืองกาแฟสด 

ขอขอบพระคุณ คณะกรรมการตรวจสอบแผนธุรกิจทุกทานท่ีเสียเวลาในการตรวจสอบ และให

ความรู ซ่ึงนํามาสูการแกไขขอบกพรอง เพื่อความถูกตองของเนื้อหาใหมีความสมบูรณมากยิ่งข้ึน

และขอขอบพระคุณลูกคารานกาแฟสดเดลิกาทุกทานสําหรับการใหความรวมมือในการสัมภาษณ

สอบถามขอมูลตางๆ 

 สุดทายนี้ขอกราบขอบพระคุณบิดา มารดา ท่ีใหความหวงใยและใหความอนุเคราะหใน

เร่ืองคาใชจาย อีกท้ังยังเปนแรงบัลดาลใจสําคัญใหมีความอดทนในการทํางานจนสําเร็จสมบูรณ 

และขอขอบพระคุณเพื่อนๆสาขาวิชาการจัดการธุรกิจท่ัวไป ช้ันปท่ี 4 คณะวิทยาการจัดการ 

มหาวิทยาลัยศิลปากร วิทยาเขตสารสนเทศเพชรบุรี ท่ีใหความชวยเหลือจนทําใหแผนธุรกิจนี้เสร็จ

สมบูรณ 
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บทที1่ 

วตัถุประสงค์ในการนําเสนอแผนธุรกจิ 

 

กกกกกกกก เปนการนําเสนอแผนธุรกิจนี้ตอธนาคารหรือสถาบันการเงินตางๆ โดยมีวัตถุประสงค

ดังนี้ 

1. เพื่อจัดหาแหลงเงินทุนเพื่อนํามาสนับสนุนแผนธุรกิจ 

2. เพื่อขอรับการสนับสนุนทางดานสินเช่ือจากธนาคารเปนจํานวน500,000บาท 

3. เพื่อเปนแนวทางในวางแผนการจัดหาทรัพยากรในการดําเนินการพัฒนากิจการในอนาคต 

4. เพื่อชวยลดความเส่ียงอันจะเกิดจากปจจัยภายในและภายนอกในการดําเนินกิจการ 

5. เพื่อชวยในการประกอบการตัดสินใจในการดําเนินธุรกิจใหบรรลุเปาหมายและชวยกําหนด

ทิศทางท่ีชัดเจนในการนําไปสูความสําเร็จของกิจการในอนาคต 
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บทที2่ 

ความเป็นมาของธุรกจิ 

 

ประวตัิความเป็นมาของกจิการ 

กกกกกกกกรานกาแฟสดเดลิกาเปนรานกาแฟสดขนาดใหญหรือท่ีเรียกกันวารานกาแฟพรีเม่ียมได

ถูกจัดตั้งข้ึนเม่ือวันท่ี  1 เมษายน พ .ศ.2551 ในรูปแบบ Stand - Alone ท่ีตั้งเปนเอกเทศในพื้นท่ี

สวนตัว โดยนายภูริญ พรหมศิริดวยทุนจัดตั้งเร่ิมตน 1,000,000 บาท ณ 138/10 ถ.นนทบุรี ต.เมือง

ทาทราย อ .เมือง จ.นนทบุรี 11000 ซ่ึงตั้งอยูในยานชุมชนใกลกับสนามบินน้ํา จังหวัดนนทบุรี 

บริเวณโดยรอบจะประกอบไปดวยหมูบานจัดสรร กองสลาก สํานักงานปองกันและปราบปรามการ

ทุจริตแหงชาติและกฎหมาย (ปปช.) และกระทรวงพาณิชย 

 

แนวคดิในการจัดตั้งธุรกจิ 

กกกกกกกก เนื่องดวยภายหลังชวงพิษเศรษฐกิจฟองสบูแตกในปพ.ศ.2540เปนตนมา ธุรกิจราน

กาแฟพรีเม่ียมก็ถือไดวาเปนอีกหนึ่งธุรกิจท่ีไดรับความนิยมจากนักลงทุนท้ังในและนอกประเทศ 

ซ่ึงมีปจจัยสนับสนุนหลายประการ โดยเฉพาะอยางยิ่งการเติบโตของตลาดธุรกิจการคากาแฟท่ีมี

อัตราเพิ่มข้ึนทุกปควบคูไปกับพฤติกรรมการบริโภคกาแฟของคนไทยท่ีมีความตองการบริโภค

กาแฟสดเพิ่มข้ึน โดยลูกคาเหลานี้พรอมท่ีจะจายเงินเพื่อแลกกับคุณภาพ และจากการท่ีกลุมลูกคาท่ี

จากเดิมเปนนักธุรกิจและนักทองเท่ียว แตปจจุบันมีหลากหลายมากข้ึนมีการขยายไปสูกลุม

คนทํางาน นักเรียน นักศึกษา ท่ีเร่ิมหันมาดื่มกาแฟเพื่อความบันเทิง สนุกสนาน มีชีวิตชีวาอีกดวย 

กกกกกกกกซ่ึงจากการคาดการณของบริษัทศูนยวิจัยกสิกรไทย จํากัด ไดคาดวามูลคารวมของตลาด 

รานกาแฟพรีเม่ียม จะมีปริมาณการขายเพิ่มข้ึน อยางต่ํา500ลานบาทตอป เร่ิมจาก 3 ,000ลานบาทใน

ปพ.ศ.2545 เพิ่มเปน 3 ,500ลานบาทในปพ.ศ.2546 ขยับเปน4 ,000ลานบาทในปพ.ศ.2547 และ

เพิ่มข้ึนถึง 4,700ลานบาทในปพ.ศ.2548 จนมาถึงในปพ.ศ.2550 มูลคาตลาดของรานกาแฟพรีเม่ียม

อยูท่ี 5,100ลานบาท และยังมีแนวโนมท่ีจะขยับเพิ่มข้ึนตอไปอีก อีกท้ังสัดสวนกําไรของการดําเนิน

ธุรกิจ ยังมีอัตราท่ีสูงและคุมคากับการลงทุน โดยสัดสวนกําไรข้ันต่ําของกาแฟตอแกว ระหวางราคา

ขายกับตนทุน เมล็ดกาแฟ กรณียังไมนํามาใชจายสวนตางๆ เชน คาพนักงาน คาเชาพื้นท่ี คาไฟฟา 

คาน้ํา  เปนตน ท่ีสูงถึง100 % เชน กาแฟสดค่ัวบดซ่ึงขายแกวละ 35 – 45 บาทตอแกว ตนทุน
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วัตถุดิบอยูไมเกิน 20บาทตอแกว เปนตน 

กกกกกกกกจากเหตุผลขางตนผูจัดตั้งจึงไดตัดสินใจ จัดตั้งรานกาแฟสดเดลิกาข้ึนเพื่อทําตามความ

ฝนท่ีตองการมีธุรกิจขนาดยอม เปนรานกาแฟสดท่ีเปนของตนเองและเพื่อสนองตอบตอโอกาสทาง

การตลาดของธุรกิจการคากาแฟท่ีกําลังขยายตัวอยางมากและตอเนื่องโดยมีปจจัยสําคัญอยางหนึ่ง

คือกลุมลูกคา และคอกาแฟในประเทศท่ีกําลังเพิ่มมากข้ึนควบคูกันไป รวมไปถึงผูประกอบการคา

วัตถุดิบหรือผูผลิตกาแฟในประเทศนั้นไดรับการสนับสนุนจากโครงการหลวงตางๆ ทางภาคเหนือ

นั้น เชน กาแฟดอยวาวี กาแฟดอยชาง เปนตน ซ่ึงถือไดวามีคุณภาพดี เปนท่ียอมรับจากท้ังในและ

นอกประเทศ และยังไดรับความนิยมมากในปจจุบัน สงผลใหการหาวัตุดิบท่ีดีและมีคุณภาพมาใช

ในการสนองความตองตองการของลูกคาทําไดงายอีกดวย 

 

การเปลีย่นแปลงของกจิการ 

กกกกกกกกในปพ.ศ.2553นายภูริญ พรหมศิริไดเร่ิมทําธุรกิจอ่ืนควบคูไปกับการจัดการบริหารราน

กาแฟสดเดลิกาแหงนี้ไปพรอมๆกันทําใหไมมีเวลามาบริหารและดูแลกิจการรานกาแฟสดเดลิกา

ดวยตนเองทําใหยอดขายของรานลดลงถึงข้ันขาดทุนแตเนื่องดวยนางสาวเขมิกา พงษเรืองผูเปน

หลานสาวของนายภูริญ พรหมศิริไดสําเร็จการศึกษาระดับปริญญาตรี คณะวิทยาการจัดการ 

สาขาวิชาการจัดการธุรกิจท่ัวไป เอกการจัดการธุรกิจขนาดยอม มหาวิทยาลัยศิลปากรวิทยาเขต

สารสนเทศเพชรบุรี ทําใหนายภูริญ พรหมศิริไดตัดสินใจยกกิจการใหนางสาวเขมิกา พงษเรือง โดย

เธอไดเร่ิมลงทุนใหมท้ังหมดโดยใชทุนเร่ิมตน1,200,000บาท อีกท้ังยังไดขายสินทรัพยเดิมบางสวน

ของกิจการ ทําใหมีรายไดพิเศษ 900,000บาท และยังไดมีการชักชวนเพื่อนของตนเองใหเขามาเปน

หุนสวนอีกดวย 

 

ข้อมูลกจิการ 

รายช่ือหุ้นส่วนหรือผู้ถือหุ้น และสัดส่วนการถือครอง 

นางสาวเขมิกา พงษเรือง สัดสวนการถือครอง 50 % 

นางสาวอรณา พงษเรือง สัดสวนการถือครอง 25% 

นายปฐมพงษ จุยศรีแกว สัดสวนการถือครอง 5% 

นายชาคริต ทองโอ  สัดสวนการถือครอง 5% 

นายเปนตอ เหรียญทอง สัดสวนการถือครอง 5% 

นายธเนศ เหลืองประเสริฐ สัดสวนการถือครอง 5% 

นายปฏิวัติ เข็มทอง  สัดสวนการถือครอง 5% 
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ประวตัิของเจ้าของกจิการ 

อนัดับที1่ 

นางสาวเขมิกา พงษเรือง  

การศึกษา 

ปพ.ศ.2547 – 2549 ระดับมัธยมศึกษา โรงเรียนสายปญญาในพระบรมราชินูปถัมภ 

ปพ.ศ.2550  ระดับปริญญาตรี  ศิปศาสตรบัณฑิต คณะวิทยาการจัดการ  

      (การจัดการธุรกิจท่ัวไป) มหาวิทยาลัยศิลปากร  

ประสบการณ์การทาํงาน 

ปพ.ศ.2553 โรงงานยาสูบกระทรวงการคลัง นักศึกษาฝกงานฝายทรัพยากรบุคคล 

 

อนัดับที2่ 

นางสาวอรณา พงษเรือง  

การศึกษา 

ป พ.ศ.2544 – 2546 ระดับมัธยมศึกษา โรงเรียนสายปญญาในพระบรมราชินูปถัมภ  

ป พ.ศ.2550  ระดับปริญญาตรี             บริหารศาสตรบัณฑิต คณะพาณิชยศาสตรและ  

การบัญชี มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร 

ประสบการณ์การทาํงาน 

ปพ.ศ.2550 บริษัท สหฟารม จํากัด  พนักงานฝายบัญชีและการเงิน 

ปพ.ศ.2551 รานกาแฟสดเดลิกา  พนักงานขาย และ พนักงานบัญชี 

 

อนัดับที3่ 

นายปฐมพงษ จุยศรีแกว  

การศึกษา 

ป พ.ศ.2547 – 2549 ระดับมัธยมศึกษา โรงเรียนอัสสัมชัญธนบุรี  

ป พ.ศ.2553  ระดับปริญญาตรี  ศิปศาสตรบัณฑิต คณะวิทยาการจัดการ  

      (การจัดการธุรกิจท่ัวไป) มหาวิทยาลัยศิลปากร  

ประสบการณ์การทาํงาน 

ปพ.ศ.2549 บริษัท เดอะมอลล จํากัด (มหาชน) พนักงานขาย (ช่ัวคราว)  

ปพ.ศ.2553 ธนาคารทหารไทย จํากัด (มหาชน) นักศึกษาฝกงานฝายบริหารอาคารและสถานท่ี 
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อนัดับที4่ 

นายชาคริต ทองโอ  

การศึกษา 

ป พ.ศ.2547 – 2549 ระดับมัธยมศึกษา โรงเรียนลาดปลาเคาวิทยา  

ป พ.ศ.2553  ระดับปริญญาตรี  ศิปศาสตรบัณฑิต คณะวิทยาการจัดการ  

      (การจัดการธุรกิจท่ัวไป) มหาวิทยาลัยศิลปากร  

ประสบการณ์การทาํงาน 

ปพ.ศ.2553 ธนาคารทหารไทย จํากัด (มหาชน) นักศึกษาฝกงานฝายพิจารณาสินเช่ือ  

ปพ.ศ.2553 บริษัท ซีพี ออลล จํากัด (มหาชน)   พนักงานขาย (ช่ัวคราว) 

อนัดับที5่ 

นายเปนตอ เหรียญทอง  

การศึกษา 

ป พ.ศ.2547 – 2549 ระดับมัธยมศึกษา โรงเรียนอัสสัมชัญธนบุรี  

ป พ.ศ.2553  ระดับปริญญาตรี  นิติศาสตรบัณฑิต คณะนิติศาสตร  

      มหาวิทยาลัยรามคําแหง  

ประสบการณ์การทาํงาน 

ปพ.ศ.2553 ธนาคารกรุงเทพ จํากัด (มหาชน)   นักศึกษาฝกงานฝายกฎหมาย 

 

อนัดับที6่ 

นายธเนศ เหลืองประเสริฐ  

การศึกษา 

ป พ.ศ.2542 – 2544 ระดับมัธยมศึกษา โรงเรียนอัสสัมชัญ  

ป พ.ศ.2548  ระดับปริญญาตรี  ศิลปศาสตรบัณฑิต คณะศิลปศาสตร  

      (ภาษาอังกฤษ ) มหาวิทยาลัยมหิดล 

ประสบการณ์การทาํงาน 

ปพ.ศ.2544 บริษัท ซีพี ออลล จํากัด (มหาชน) พนักงานขาย (ช่ัวคราว) 

ปพ.ศ.2547 โรงพยาบาลธนบุรี 2  นักศึกษาฝกงานฝายธุรการ 
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อนัดับทึ7่ 

นายปฏิวัติ เข็มทอง 

การศึกษา 

ป พ.ศ.2542 – 2544 ระดับมัธยมศึกษา โรงเรียนสวนกุหลาบวิทยา  

ป พ.ศ.2548  ระดับปริญญาตรี  คุรุศาสตรบัณฑิต คณะคุรุศาสตร  

      จุฬาลงกรณมหาวิทยาลัย  

ประสบการณ์การทาํงาน 

ปพ.ศ.2547 โรงเรียนอัสสัมชัญธนบุรี  นักศึกษาฝกงานฝายวิชาการ  

 

ตารางที1่ แสดงข้ันตอนการเร่ิมดําเนินงานภายหลังการเปล่ียนแปลง 

 รายการการดําเนินงาน ระยะเวลา

ดําเนินงาน 

ระยะเวลาทีแ่ล้วเสร็จ 

1 ศึกษาขอมูลทางการตลาดใน

พื้นท่ีตั้งกิจการ 

2 เดือน 12 ตุลาคม 2553 – 10 ธันวาคม 2553 

2 ทําการตกแตงรานและติดตั้ง

อุปกรณภายในรานใหม 

1 เดือน 11 ธันวาคม 2553 – 9 มกราคม 2554 

3 ติดตอ Suppliers ในการ

ส่ังซ้ือวัตถุดิบ 

1 เดือน 10 มกราคม 2554 – 12 กุมภาพันธ 2554 

4 ออกแบบแบรนด และ 

บรรจุภัณฑ พรอมส่ังทํา 

2 สัปดาห 13 กุมภาพันธ 2554 – 29 กุมภาพันธ 2554 

5 รับสมัครพนักงานพรอม

อบรม และตรวจสอบความ

เรียบรอยอยางถ่ีถวน 

1 เดือน 1 มีนาคม 2554 – 31 มีนาคม 2554 

6 เปดใหบริการ  1 เมษายน 2554 

รวมระยะเวลาทั้งส้ิน 5 เดือน 

2 สัปดาห 
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บทที3่ 

ผลติภัณฑ์ 

 

รายละเอยีดผลติภัณฑ์ 

กกกกกกกกผลิตภัณฑของรานกาแฟสดเดลิกา มีอยูดวยกัน  2ประเภท คือ ผลิตภัณฑหลักเปน

ผลิตภัณฑเคร่ืองดื่ม และผลิตภัณฑเสริม โดยสินคาหลักก็คือกาแฟสด ซ่ึงผลิตมาจากวัตถุดิบท่ีมี

คุณภาพสูงภายในประเทศและยังไดมีการนําเขาจากตางประเทศอีกดวย โดยเมล็ดกาแฟท่ีใชในการ

ผลิตนั้น เปนเมล็ดกาแฟค่ัว สายพันธุอาราบิกา 100% นําเขามาจากประเทศอิตาลี ยี่หออิลล่ี ( illy) 

และเมล็ดกาแฟสดท่ีมีคุณภาพสูงไมแพกัน จากภาคเหนือของประเทศไทย กาแฟดอยไทย ซ่ึงเมล็ด

กาแฟท้ังสองยี่หอนี้ เปนเมล็ดกาแฟสดค่ัวท่ีไดคุณภาพ เม่ือนํามาชงเปนเคร่ืองดื่มแลว จะให

ความรูสึกนุมนวล ละมุนละไม มีกล่ินหอม และมีสีสันนาดื่ม โดยกาแฟสดท่ีผลิตจากเมล็ดกาแฟสด

ยี่หออิลล่ีจะมีราคาคอนขางสูงกวากาแฟสดท่ีผลิตจากเมล็ดกาแฟสดดอยไทย กิจการตองการใช

กาแฟสดอิลล่ีในการตอบสนองลูกคาระดับบน และใชกาแฟสดดอยไทยในการตอบสนองลูกคา

ระดับปานกลาง  นอกจากนี้ทางกิจการยังไดมีผลิตภัณฑเคร่ืองดื่มประเภทอ่ืนไวใหบริการกลุม

ลูกคาท่ีไมนิยมดื่มกาแฟสดอีกดวย เชน ชาประเภทตางๆ ช็อกโกแลตรอน เปนตน  สวนผลิตภัณฑ

รอง ไดแก ขนมปงปง และไอศกรีม  iberry หลากรสชาติไวบริการแกลูกคาท่ีอาจจะไมนิยมการดื่ม

กาแฟสดแตช่ืนชอบในบรรยากาศรานกาแฟสดอีกดวย 

 

ภาพถ่ายหรือตัวอย่างผลติภัณฑ์ 

 

 

 

 

ภาพที1่ กาแฟเอสเพรสโซ อิลล่ี, เดลิกา (รอน) 
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ภาพที2่ กาแฟอเมริกาโน อิลล่ี, เดลิกา (รอน) 

 

     

 

 

ภาพที3่ กาแฟลาเต อิลล่ี, เดลิกา (รอน) 

  

 

 

     

ภาพที4่ กาแฟลาเต อิลล่ี, เดลิกา (เย็น) 

 

 

 

     

ภาพที5่ กาแฟคาปูชิโน อิลล่ี, เดลิกา (รอน) 

 

 

 

     

ภาพที6่ กาแฟคาปูชิโน อิลล่ี, เดลิกา (เย็น) 
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ภาพที7่ กาแฟมอคคา อิลล่ี, เดลิกา (รอน) 

 

 

 

     

ภาพที8่ กาแฟมอคคา อิลล่ี, เดลิกา (เย็น) 

 

 

 

     

ภาพที9่ ไอศกรีม iberry 
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บทที4่ 

การวเิคราะห์อุตสาหกรรมและการวเิคราะห์ตลาด 

 

สภาวะอุตสาหกรรม  

กกกกกกกกปจจุบันธุรกิจรานกาแฟสดถือไดวาเปนอีกธุรกิจหนึ่งท่ีมีความนาสนใจและกําลังเปนท่ี

นิยมของนักลงทุนท้ังในและตางประเทศ ท้ังนี้อาจเนื่องมาจากพฤติกรรมของผูบริโภคท่ีมีความ

เปล่ียนแปลงไปในการบริโภคกาแฟ โดยผูบริโภคหันมาใสใจถึงคุณภาพ ความสด รสชาติ และท่ีมา

ของกาแฟมากยิ่งข้ึนทําใหธุรกิจรานกาแฟสดเปนอีกธุรกิจหนึ่งท่ีเติบโตอยางรวดเร็ว และจากท่ีกลุม

ลูกคาจากเดิมท่ีเคยเปนนักธุรกิจและนักทองเท่ียว แตปจจุบันมีหลากหลายมากข้ึนมีการขยายไปสู

กลุมคนทํางาน นักเรียน นักศึกษา ท่ีเร่ิมหันมาดื่มกาแฟเพื่อความบันเทิง การพบปะสังสรรค 

สนุกสนาน มีชีวิตชีวา และกลุมคนเหลานี้ไดหันมาเขารานกาแฟค่ัวบดท่ีมีการตกแตงรานท่ีหรูหรา

ทันสมัย สะดวกสบาย มีบรรยากาศท่ีร่ืนรมยสําหรับการดื่มกาแฟมากข้ึน 

กกกกกกกกจากปจจัยตางๆดังท่ีกลาวขางตนจะทําใหเห็นไดวาธุรกิจรานกาแฟสดไดมีการขยายตัว

ข้ึนอยางรวดเร็ว และอาจถือไดวาเปนธุรกิจยอดนิยมของนักธุรกิจหนาใหมท่ีตองการมีธุรกิจเปน

ของตนเอง ซ่ึงจะเห็นไดจากปจจุบันมีรานกาแฟสดเกิดข้ึนมากมายโดยมีรูปแบบการดําเนินกิจการท่ี

แตกตางกันออกไป ท้ังท่ีเปนธุรกิจในลักษณะท่ีเปนสวนบุคคลมีเจาของคนเดียว หรือธุรกิจใน

ลักษณะท่ีเปนนิติบุคคลในรูปของบริษัท และรวมไปถึงท่ีอยูในรูปของบริษัทสาขาหรือแฟรนไชส

อีกดวย โดยการตั้งกิจการรานกาแฟสดนั้นสามารถจัดตั้งได 3รูปแบบตามขนาดของราน ดังนี้ 1.ราน

กาแฟสดขนาดเล็ก 2.รานกาแฟสดขนาดกลาง และ3.รานกาแฟสดขนาดใหญ (พรีเม่ียม) 

กกกกกกกกจะเห็นไดวาธุรกิจรานกาแฟสดมีการเจริญเติบโตข้ึนอยางตอเนื่องมาตั้งแตป พ.ศ.2545

มาจนถึงปจจุบัน การแขงขันของผูประกอบการท้ังรายเกาและรายใหมมีคอนขางสูง ซ่ึงการท่ี

ผูประกอบการจะสามารถดําเนินกิจการของตนเองใหประสบความสําเร็จไดนั้นข้ึนอยูกับปจจัย 

หลายประการ เชน ทําเลท่ีตั้ง ผลิตภัณฑ บริการ เปนตน กิจการท่ีประกอบการมาเปนระยะเวลานาน
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อาจมีโอกาสประสบความสําเร็จสูง แตถึงอยางไรก็ไมแนนอนเสมอไป ถาหากรานกาแฟสดนั้นไมมี 

การปรับปรุงพัฒนาคุณภาพสินคาและบริการของตนเองอยางตอเนื่องแลวก็อาจจะประสบความ

ลมเหลวได อีกท้ังนักธุรกิจมือใหมถาหากตองการประกอบกิจการรานกาแฟสดแลวขาดการศึกษา

ขอมูลท่ีดีและมากเพียงพอแลวนั้นก็อาจจะประสบความลมเหลวในการประกอบกิจการนี้ได

เชนเดียวกัน 

 

สภาวะตลาด 

กกกกกกกกในปจจุบันจะเห็นไดวาธุรกิจรานกาแฟสดมีการเติบโตอยางรวดเร็วและตอเนื่อง และ

เนื่องจากการเขามาลงทุนของรานกาแฟช่ือดังของตางประเทศ เชน สตารบัค , คอฟฟ เวิรล, โอ บอง 

แปง, เมสโซ เปนตน ทําใหตลาดกาแฟสดในประเทศไทยถูกกระตุนและมีความคึกคักข้ึนทําใหนัก

ลงทุนชาวไทยก็ไดจัดตั้งธุรกิจรานกาแฟสดข้ึนเพื่อตอบสนองตอความตองการของตลาดดวย

เชนเดียวกันภายใตแบรนดของคนไทย เชนรานแบล็คแคนยอน , บานไรกาแฟ , คาเฟ ดิโอโร , Caffe 

D’Lanna, Post Café เปนตน โดยมีการแบงสัดสวนทางการตลาดออกเปนรานกาแฟสดท่ีเปนแบนด

ตางชาติรอยละ60และรานกาแฟสดท่ีเปนแบรนดคนไทยรอยละ40 และยังมีปจจัยอ่ืนๆสนับสนุนอีก

หลายประการดวยกัน โดยเฉพาะอยางยิ่งการเติบโตของตลาดธุรกิจการคากาแฟท่ีมีอัตราเพิ่มข้ึนทุก

ป ควบคูไปกับพฤติกรรมการบริโภคกาแฟของคนไทยหรือคอกาแฟท้ังหลายท่ีมีความตองการ

บริโภคกาแฟสดมากข้ึน โดยลูกคาเหลานี้พรอมท่ีจะจายเงินเพื่อแลกกับคุณภาพของผลิตภัณฑ 

กกกกกกกก การแขงขันทางการตลาดของรานกาแฟสดท่ีเปนรานกาแฟพรีเม่ียมในปจจุบันมี

ดวยกันหลายรูปแบบ โดยรูปแบบรานกาแฟพรีเม่ียมในปจจุบันมีการตั้งกิจการเพื่อการบริการใน 4 

ลักษณะ คือ 1. คอฟฟคอนเนอร (Coffee Corner) ซ่ึงรานกาแฟสดในลักษณะนี้จะจําหนายกาแฟเปน

เมนูหลักและอาหารวางอ่ืนเปนตัวเสริม 2. ควิกเรสเตอรรองต (Quick Restaurant) รานกาแฟ

ลักษณะนี้จะขยายกลุมเปาหมายใหครอบคลุมลูกคากลุมครอบครัวโดยการเสนอบริการในรูปแบบ

ภัตตาคาร 3. คอฟฟคอนเนอรแอนสแนกบาร (Coffee Corner and Snack Bar) โดยจะเนนการจัด

จําหนายกาแฟควบคูไปกับเบเกอร่ี มีทําเลท่ีตั้งตามอาคารสํานักงาน และ 4. บูธหรือรานจําหนาย

กาแฟเล็กๆ (Shop) โดยเนนการจําหนายกาแฟสด และเคร่ืองดื่มประเภทอ่ืนๆไปพรอมกัน  ซ่ึงราน
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กาแฟพรีเม่ียมแตละลักษณะจะมุงเนนกลุมเปาหมายท่ีแตกตางกันออกไป ท้ังนข้ึนอยูกับทําเลท่ีตั้ง 

และปจจัยสวนบุคคลของกลุมเปาหมาย 

จากการวิคราะหสภาวะตลาดและจากการสํารวจพื้นท่ี ตําบลเมืองทาทราย อําเภอเมือง 

จังหวัดนนทบุรี พบวายังไมมีรานกาแฟสดขนาดใหญ(พรีเม่ียม)เปดใหบริการ ทําใหผูประกอบการ

เล็งเห็นโอกาสในการเปดรานกาแฟสดขนาดใหญข้ึนในพื้นท่ีดังกลาว 

 

การแบ่งส่วนการตลาด 

กกกกกกกกการแบ่งส่วนการตลาดโดยใช้ STP – Marketing 

กกกกกกกกSegmentation 

กกกกกกกก Market Segmentation ของธุรกิจรานกาแฟสดสามารถแบงตามลักษณะ

ประชากรศาสตรและพฤติกรรมผูบริโภคไดดังนี้ 

กกกกกกกกแบ่งตามอายุของลูกค้า  ไดแก กลุมท่ี1 อายุต่ํากวา 18ป กลุมท่ี2 อายุระหวาง 18 – 25ป 

กลุมท่ี3 อายุระหวาง 26 – 35ป กลุมท่ี4 อายุมากกวา 35ป 

กกกกกกกกแบ่งตามอาชีพของลูกค้า  ไดแก นักเรียน /นักศึกษา รับราชการ พนักงานรัฐวิสาหกิจ 

พนักงานบริษัทเอกชน เจาของกิจการ และผูท่ีประกอบอาชีพอ่ืนๆ 

กกกกกกกกแบ่งตามรายได้เฉลีย่ต่อเดือน ไดแก กลุมท่ี1 ต่ํากวา 5,000บาท กลุมท่ี2 5,000 – 10,000

บาท กลุมท่ี3 10,001 – 20,000บาท กลุมท่ี4 20,001 – 30,000บาท กลุมท่ี4 30,001 – 40,000บาท กลุม

ท่ี5 มากกวา 40,001บาท 

กกกกกกกก แบ่งตามภูมิศาสตร์  ไดแกลูกคาท่ีมีภูมิลําเนาอยูใน ตําบลเมืองทาทราย อําเภอเมือง 

จังหวัดนนทบุรี 

กกกกกกกกแบ่งตามพฤติกรรมการบริโภค ไดแก ลูกคาท่ีนิยม และช่ืนชอบในการดื่มกาแฟสด 

กกกกกกกกTargeting 

กกกกกกกกการวเิคราะห์ตลาดเป้าหมายของร้านกาแฟสดดิลก้ิา โดยการใช้กลยุทธ์ 6W’s 1H’s 

กกกกกกกกWho constitutes the market? ใครคือตลาดเปาหมาย? 

กกกกกกกกเปนลูกคาท่ีมีพฤติกรรมในการบริโภคกาแฟสด  

กกกกกกกก 
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กกกกกกกกWho does the market buy? ลูกคาเปาหมายซ้ืออะไร? 

กกกกกกกกลูกคาเปาหมายซ้ือผลิตภัณฑท่ีเปนเคร่ืองดื่มท่ีผลิตจากกาแฟหรืออ่ืนๆของราน 

กาแฟสดดิลิกา 

กกกกกกกกWhy does the market buy? ทําไมลูกคาถึงซ้ือสินคา? 

กกกกกกกกเพราะลูกคามีความตองการในการบริโภคผลิตภัณฑของรานกาแฟสดเดลิกา 

กกกกกกกกWho participates in the buying? ใครบางท่ีมีสวนรวมในการซ้ือสินคาของ

ผูบริโภค? 

กกกกกกกกผูมีสวนรวม คือ คนท่ีมีพฤติกรรมการบริโภคผลิตภัณฑของรานกาแฟสดเดลิกา

รวมกับลูกคาท่ีเปนผูซ้ือผลิตภัณฑนั้น เชน คนในครอบครัว ญาติพี่นอง เพื่อน หรือคนรูจัก เปนตน 

กกกกกกกกWhen does the market buy? ผูบริโภคจะซ้ือผลิตภัณฑของกิจการเม่ือไร? 

กกกกกกกกผูบริโภคจะซ้ือเม่ือมีความตองการบริโภคกาแฟสดหรือผลิตภัณฑอ่ืนๆของราน 

กาแฟสดดิลิกา 

กกกกกกกกWhere does the market buy? ผูบริโภคจะซ้ือสินคาท่ีไหน? 

กกกกกกกกผูบริโภคจะซ้ือสินคาโดยตรงจากรานกาแฟสดดิลิกา 

กกกกกกกกHow does the market buy? ลูกคาซ้ือสินคาอยางไร? 

กกกกกกกกกระบวนการในการตัดสินใจซ้ือของผูบริโภคท่ีมีตอผลิตภัณฑของรานกาแฟสดเดลิกา 

คือ เปรียบเทียบผลิตภัณฑกับรานกาแฟสดคูแขง 

กกกกกกกกPositioning 

กกกกกกกกตําแหนงของรานกาแฟสด “เดลิกา” 

 

 

 

 

  

 

ภาพที1่0 ตําแหนงทางตลาดของรานกาแฟสดเดลิกา 

ราคาสูง ราคาต่ํา 

ร้านกาแฟพรีเม่ียมอืน่ๆ 

คุณภาพต่ํา 

ร้านกาแฟสด “เดลก้ิา” 

คุณภาพสูง 

ร้านกาแฟโบราณ 
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แนวโน้มทางการตลาด 

กกกกกกกกตลาดธุรกิจรานกาแฟสดในปจจุบันยังคงมีการเติบโตอยูอยางตอเนื่องและมีอัตราการ

ขยายตัวสูง ซ่ึงเปนผลมาจากการแขงขันระหวางธุรกิจรานกาแฟรายใหญๆจากตางประเทศท่ีเขา

ลงทุนในประเทศไทย ทําใหการธุรกิจรานกาแฟสดในเมืองไทยเกิดความคึกคักข้ึน อีกท้ังยังเปนการ

ปลุกกระแสใหคนท่ีชอบดื่มกาแฟหรือคอกาแฟใหหันมาดื่มกาแฟสดมากข้ึนดวย 

กกกกกกกกจากการคาดการณของ บริษัท ศูนยวิจัยกสิกรไทย จํากัด คาดการณวามูลคาผลิตภัณฑ

กาแฟในปพ.ศ.2548 เทากับ21,000ลานบาท ซ่ึงเปนปริมาณท่ีเติบโตมากกวา 100เปอรเซ็นต นับจาก

ปพ.ศ.2545 และมีอัตราการขยายตัวรอยละ 10โดยแยกเปนกาแฟผงสําเร็จรูป 9,300ลานบาท กาแฟ

กระปอง 7,000ลานบาท และรานกาแฟพรีเม่ียม 4,700ลาบาท ตามลําดับ (วรรณพร วงษบัวเหลือ 

2550 : 8) 

กกกกกกกกจากผลสํารวจโดย บริษัท ศูนยวิจัยกสิกรไทย จํากัด พบวาพฤติกรรมการดื่มกาแฟของ

คนไทยนับตั้งแตป 2545 – 2548 มีมูลคาตลาดสูงข้ึนกวา100% 

ตารางที ่2 มูลคาตลาดกาแฟตั้งแตป 2545 – 2548 

ป กาแฟผง กาแฟกระปอง กาแฟพรีเม่ียม มูลคาตลาดรวม 

2545 5,600 6,000 3,000 10,000 

2546 7,800 6,300 3,500 17,000 

2547 8,500 6,600 4,000 19,100 

2548 9,300 7,000 4,700 21,000 

กกกกกกกกในขณะท่ีผลิตภัณฑกาแฟสามารถเติบโตไดอีกเพราะการบริโภคกาแฟของคนไทยยัง

อยูในเกณฑท่ีต่ําคือบริโภคนอยกวารอยละ 0.5กิโลกรัม/คน/ป หรือคิดเปนเพียง130 – 150 ถวย/คน/

ป และหากอัตราสวนของผูบริโภคกาแฟจะอยูประมาณรอยละ 30ของประชากรท้ังหมดเทานั้น ซ่ึง

ถือวาคอนขางต่ําเม่ือเทียบกับชาวญ่ีปุนท่ีดื่มกาแฟเฉล่ีย 500แกว/คน/ป หรือชาวอเมริกันซ่ึงดื่มกาแฟ

เฉล่ียแลว 700แกว/คน/ป ซ่ึงจากการประเมินตัวเลขดังกลาว ทําใหนักธุรกิจหลายคนมองวาตลาด

กาแฟสดมีโอกาสสูงข้ึนทะลุ  7,000ลานบาท ในอีก 5ปขางหนา ตามพฤติกรรมของผูบริโภคท่ีมอง

การดื่มกาแฟเปนรสนิยมและการเขาสังคมมากข้ึน 

(ปานแกวตา ชุณหบัณฑิต 2553: 15 - 16) 
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ตลาดเป้าหมาย 

กกกกกกกกการเลือกตลาดเปาหมายกิจการไดเลือกเจาะกลุมลูกคาท่ีรายไดเฉล่ียตอเดือนในระดับ

ปลานกลาง รวมไปถึงผูท่ีสัญจรผานไปมาดวย เนื่องจากรานกาแฟสดเดลิกาตั้งอยูริมถนนใหญ ถนน

นนทบุรี การเลือกตลาดเปาหมายของกิจการไดมีวิธีการกําหนด ดังนี้ 

กกกกกกกก1. การประเมินสวนตลาด โดยการศึกษาสํารวจ 

กกกกกกกกขนาดและการเติบโตของสวนตลาด ในบริเวณพื้นท่ีของรานกาแฟ สดเดลิกาท่ีตั้งอยูมี

กิจการหรือสถานประกอบการอ่ืนๆตั้งอยูในบริเวณนั้นดวย เชน รานขายอาหาร รานเบเกอร่ี ราน

ขายขนม บริษัทเอกชน และหนวยงานตางๆ เปนตน อีกท้ังยังมีทําเลท่ีตั้งติดถนนใหญ ถนนนนทบุรี 

ทําใหผูท่ีสัญจรผานไปมาสามารถสังเกตเห็นรานไดงาย และยังเปนรานกาแฟพรีเม่ียมท่ีตั้งอยูราน

เดียวในบริเวณนั้น ดังนั้นกลุมตลาดเปาหมายของรานกาแฟสดดิลิกา คือ กลุมผูท่ีทํางาน /ประกอบ

กิจการหรืออาศัยอยูในบริเวณใกลเคียง และผูท่ีเดินทางสัญจรผานไปมา 

กกกกกกกก2. การเลือกสวนตลาด (Selecting the market Segment) 

กกกกกกกก รานกาแฟสดดิลิกาไดเลือกลูกคากลุมผูท่ีทํางาน /ประกอบกิจการหรืออาศัยอยูใน

บริเวณใกลเคียง และท่ีใชเสนทาง ถนนนนทบุรี ในการสัญจรไปมา 

 

ลกัษณะลูกค้า 

กกกกกกกก ลักษณะของลูกคา คือ กลุมคนวัยทํางาน และกลุมท่ีมีพฤติกรรมในการบริโภคกาแ ฟ

สด เนื่องจากกลุมคนดังกลาวจะนิยมบริโภคกาแฟสดเพื่อ ความบันเทิง การสังสรรค การร่ืนเริง การ

แสดงถึงสถานะทางสังคม และเพื่อใหรางกายรูสึกสดช่ืนในชวงหระวางการทํางานหรือเพื่อตองการ

ผอนคลายระหวางวัน 

 

สภาพการแข่งขัน 

กกกกกกกกวเิคราะห์โดยใช้ The Five – Forces Model 

กกกกกกกก1. คู่แข่งขันในอุตสาหกรรม 

กกกกกกกกคูแขงขันท่ีเปนรานกาแฟสดขนาดใหญ ในเขต ตําบลเมืองทาทราย อําเภอเมือง จังหวัด

นนทบุรี เปนธุรกิจท่ีมีการแขงขันนอย 
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กกกกกกกก2. คู่แข่งรายใหม่ทีจ่ะเข้ามา 

กกกกกกกก การเขามาในตลาดของคูแขงขันทําไดยาก เนื่องจากการเขามาแขงขันในธุรกิจราน

กาแฟสดขนาดใหญหรือรานกาแฟพรีเม่ียมนี้ตองใชเงินทุนท่ีคอนขางมาก อีกท้ังการท่ีรานกาแฟสด

เดลิกาไดเปดใหบริการมาเปนระยะเวลานานพอสมควร ทําใหมีจํานวนลูกคาในพื้นท่ีคอนขางมาก 

กกกกกกกก3. อาํนาจการต่อรองของผู้ซ้ือ 

กกกกกกกก เนื่องดวยตลาดการคากาแฟในประเทศไทยของเรามีการขยายตัวอยางมาก ทําใหมี

ผลิตภัณฑกาแฟจําหนายอยูในตลาดหลายประเภทดวยกันเชน กาแฟกระปอง กาแฟสําเร็จรูป และ

กาแฟสดค่ัว ทําใหผูบริโภคมีทางเลือกในการบริโภคหลายทางเลือก ทําใหผูบริโภคมีอํานาจการ

ตอรองคอนขางมาก 

กกกกกกกก4. อาํนาจการต่อรองของผู้ขายปัจจัยในการผลติ 

กกกกกกกก เนื่องดวยในปจจุบันมีผูผลิตเมล็ดกาแฟสดและกาแฟค่ัวบดท่ีมีคุณภาพหลายรายท้ังท่ี

เปนผูผลิตภายในประเทศและภายนอกประเทศ ซ่ึงมีมาตรฐานเดียวกันทําใหอํานาจการตอรองของ

ผูขายมีไมมากนัก 

กกกกกกกก5. สินค้าทดแทน 

กกกกกกกกปจจุบันมีสินคาทดแทนมากข้ึน เชน นมสดประเภทตางๆ น้ําผลไม เคร่ืองดื่มบํารุงกําลัง  

 

คู่แข่งขัน 

รายละเอยีดการเปรียบเทยีบกบัคู่แข่งขัน 

ตารางที3่ แสดงการเปรียบเทียบกับคูแขงขัน 

การเปรียบเทยีบ ร้านกาแฟสดเดลก้ิา ร้าน Pastel House ร้าน Blue Sky 

ด้านผลติภณัฑ์ เมล็ดกาแฟสดค่ัว 

สายพันธุ อาราบิกา100% 

คุณภาพสูง จากในและ

นอกประเทศอีกท้ังยังมี

ผลิตภัณฑอื่นนอกจาก

กาแฟไวบริการลูกคา 

มีผลิตภัณฑหลักเปน

อาหารจานหลัก เชน ขาว

ผัดปู กวยเต๋ียว เปนตน มี

ผลิตภัณฑเสริมเปน เบเกอ

รี่ และกาแฟสด วัตถุดิบอยู

ในระดับปานกลาง 

มีผลิตภัณฑหลักเปน

อาหารและเครื่องดื่ม 

และมีของวางเปน

ผลิตภัณฑเสริม รวมถึงมี

เครื่องดื่มกาแฟสดไว

บริการลูกคาดวย 
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ตารางที3่ (ต่อ) 

การเปรียบเทยีบ ร้านกาแฟสดเดลก้ิา ร้าน Pastel House ร้าน Blue Sky 

ด้านราคา ดานราคาของผลิตภัณฑมี 

2 ระดับ คือระดับกลาง 

40 – 70 บาท และ 

ระดับสูง 60 – 100 บาท 

ซึ่งมีความเหมาะสมกับ

คุณภาพของสินคา 

ดานราคาของผลิตภัณฑ

หลักอยูท่ี 30 – 45 บาท 

และราคาของผลิตภัณฑ

เสริม มีราคาท่ีคอนขางตํ่า 

ดานราคาของผลิตภัณฑ

อยูในระดับปานกลาง

ถึงสูง ท้ังนี้ข้ึนอยูกับ

ชนิดและประเภทของ

ผลิตภัณฑ 

ด้านช่องทาง

การจัดจําหน่าย 

รานกาแฟสดเดลิกาเปน

รานกาแฟสดขนาดใหญ 

ต้ังอยูในพื้นท่ีท่ีมีคน

สัญจรผานไปมาเปน

จํานวนมาก อีกท้ังยัง

ต้ังอยูติดกับถนนนนทบุรี 

ทําใหลูกคาสามารถ

สังเกตไดงายและเขามาใช

บริการไดอยางสะดวก 

ลักษณะรานตกแตงใน

รูปแบบทันสมัย รานต้ังอยู

ในพื้นท่ีท่ีมีผูคนสัญจรผาน

ไปมาเปนจํานวนมาก อีก

ท้ังยังต้ังอยูปากซอย 

นนทบุรี34 

รานเปนรูปแบบ Café 

and Restuarant มีการ

ตกแตงในรูปแบบเรียบ

งาย ต้ังอยูในพื้นท่ีท่ีมี

ผูคนสัญจรผานไปมา

เปนจํานวนมาก ต้ังอยู

ปากซอยนนทบุรี 32 

ด้านการ

ส่งเสริมการขาย 

มีการประชาสัมพันธมาก

ข้ึนภายหลังการ

เปลี่ยนแปลงในป 

พ.ศ.2554 อีกท้ังยังมีการ

จัดทําโปรโมช่ัน เชน การ

ทําบัตรสะสมคะแนนเพื่อ

เปนการสงเสริมการขาย 

เปนตน 

มีการจัดทําโปรโมช่ันเพื่อ

การสงเสริมการขาย

คอนขางนอย การ

ประชาสัมพันธใชวิธีปาก

ตอปาก และข้ึนปาย

โฆษณาหนารานเทานั้น 

มีการจัดทําโปรโมช่ัน 

เพื่อการสงเสริมการขาย

ในเทศกาลหรือวัน

สําคัญตางๆอยูเสมอ 
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การวเิคราะห์ปัจจัยของธุรกจิ 

ตารางที4่ ตารางการวิเคราะห SWOT Analysis วิเคราะหสภาพแวดลอมภายใน 

สภาพแวดล้อมภายใน 

 จุดแข็ง (Strengths) จุดอ่อน (Weaknesses) 

บุคลากร - เจาของกิจการเปนผูบริหาร และ  

เปนพนักงานเองทําใหชวยลดตนทุน 

สวนของคาจางพนักงาน 

- เจาของกิจการและพนักงานใหม ซึ่งถือ 

ไดวาเปนมือใหม อาจทํางานไดยังไมคอย

คลองตัวในการใหบริการแกลูกคา 

เงินทุน - เงินท่ีนํามาใชเปนเงินทุน มาจากสวน 

ของเจาของ ทําใหชวยลดภาระดอกเบ้ีย

เงินกู 

- จํานวนเงินท่ีใชยังไมเพียงพอตอความ 

ตองการทําใหตองจัดหาเพิ่มเติมจากแหลง

เงินทุนตางๆ 

อุปกรณ์ - มีความทันสมัยและไดมาตรฐาน 

ระดับโลกและมีขนาดเหมาะสมกับ 

การทํารานกาแฟขนาดใหญโดยเฉพาะ 

- มีตนทุนในการสั่งซื้อ และติดต้ัง 

คอนขางสูง มีความยุงยากและตองใช 

ความละเอียดออนในการดูแลรักษา 

วตัถุดิบ - วัตถุดิบท่ีใชนั้นมีคุณภาพสูง ไดมาจาก

แหลงวัตถุดิบภายนอกประเทศและ

ภายในประเทศ 

- มีอายุการจัดเก็บไวไดยาวนาน เพราะมี

การเก็บรักษาไวใน ภาชนะแบบพิเศษ 

- วัตถุดิบท่ีไดจากการนําเขาจาก 

ตางประเทศมีตนทุนท่ีคอนขางสูง 

 

ระบบ

บริหาร 

- เปนธุรกิจท่ีมีขนาดเล็ก ทําใหสามารถ 

บริหารงานไดงาย มีความคลองตัวสูง 

และจากการท่ีเจาของกิจการเปน

พนักงานเองนั้น ทําใหสามารถรับรูความ

ตองการของลูกคาไดเปนอยางด ีมีความ

สะดวกรวดเร็วในการเก็บรวบรวมขอมูล 

และการตอบสนองตอความตองการของ

ลูกคา 

- เนื่องดวยเจาของกิจการเปน 

ผูประกอบการรายใหมทําใหยังมี

ประสบการณในการบริหารงานนอย 
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ตารางที5่  ตารางการวิเคราะห SWOT Analysis วิเคราะหสภาพแวดลอมภายนอก 

สภาพแวดล้อมภายนอก 

 โอกาส (Opportunities) อุปสรรค (Threats) 

สังคมและ

วฒันธรรม 

- คนไทยมีคานิยมในการดื่มกาแฟ 

เพื่อความบันเทิง สนุกสนาน 

มีอัตราเพิ่มข้ึนอยางตอเนื่อง 

- คนไทยท่ีบริโภคกาแฟเปนประจํายังมี 

ปริมาณนอย ประมาณรอยละ30จาก

ประชากรคนไทย 

เทคโนโลย ี - ปจจุบันมีตัวแทนจําหนายเครื่องทํา 

กาแฟท่ีมีเทคโนโลยีระดับสูงและได

มาตรฐานระดับโลก ในประเทศไทย 

- รานกาแฟพรีเมี่ยมท่ีมีขนาดใหญกวา จะ 

ใชเทคโนโลยีท่ีสูงกวา แพงกวา และมี

คุณภาพท่ีดีกวา 

เศรษฐกจิ - จากสภาพเศรษฐกิจในปจจุบัน  

ไมไดสงผลกระทบตอธุรกิจมากนัก 

สังเกตไดจาก ตลาดและลูกคาท่ีมี

อัตราเพิ่มข้ึนในทุกๆป 

- จากการฟนตัวของสภาพเศรษฐกิจใน 

ปจจุบัน สงผลใหตลาดธุรกิจคากาแฟ

เติบโตข้ึน ทําใหมีคูแขงขันเพิ่มข้ึนดวย 

สินค้า

ทดแทน 

_ - ตลาดกาแฟสําเร็จรูป ในรูปแบบตางๆ 

มีการขยายตัว และมีสัดสวนการครอง

ตลาดท่ีมีมูลคาสูงกวารานกาแฟพรีเมี่ยม 

สภาพการ

แข่งขัน 

_ - ปจจุบันมีคูแขงขันรายใหญ และ 

รายยอย อยูในตลาดหลายราย ท้ังจากใน

และนอกประเทศ ทําใหการแขงขัน

คอนขางรุนแรง 

อาํนาจ

ต่อรองผู้ค้า

วตัถุดิบ 

_ - ผูคาเมล็ดกาแฟในประเทศยังมีนอย 

ราย ทําใหมีอํานาจในการตอรองราคาสูง 

อาํนาจ

ต่อรองผู้

ซ้ือ 

_ - ผูบริโภคมีความรูเกี่ยวกับการบริโภค 

กาแฟสดมากข้ึน ทําใหมีความคาดหวังใน

การบริโภค และอํานาจในการตอรองท่ี

สูงข้ึน 
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สินค้าและบริการ 

รายละเอยีดสินค้าและบริการ 

กกกกกกกกรานกาแฟสดเดลิกาเปนรานกาแฟสดขนาดใหญท่ีใหบริการและจําหนาย กาแฟสดซ่ึงมี

การใชเมล็ดกาแฟค่ัวสายพันธุอราบิกา 100%ท่ีมีคุณภาพสูง ใหรสชาติท่ีนุมนวลออนหวาน มีสีสัน

ในทวงทํานองท่ีกลมกลืน นําเขาจากประเทศอิตาลี ยี่หออิลล่ี (illy) และยังมีการใชเมล็ดกาแฟค่ัว

จากผูผลิตทางภาคเหนือของประเทศไทยซ่ึงมีคุณภาพสูงไมแพของตางชาติ โดยทางกิจการมีกาแฟ

สดในรูปแบบและรสชาติตางๆรว มถึงเคร่ืองดื่มประเภทอ่ืนๆเปนเมนูหลักโดยมีไอศกรีมหลากรส

ยี่หอ iberry และขนมปงปงเปนเมนูเสริม เพื่อเพิ่มทางเลือกใหกับลูกคาในการเลือกซ้ือและใชบริการ 

ทําใหกิจการสามารถตอบสนองกลุมลูกคาท่ีนิยมการดื่มกาแฟสดและลูกคาท่ีไมนิยมการดื่มกาแฟ

สดแตช่ืนชอบในบรรยากาศของรานไดอีกดวย โดยสินคาของรานกาแฟสดเดลิกามีดังนี้ 

สินค้าหลกั (เคร่ืองดื่ม) 

กาแฟสด 

 เอสเพรสโซ อิลล่ี , เดลิกา (รอน , เย็น, ปน) 

 อเมริกาโน อิลล่ี , เดลิกา (รอน , เย็น, ปน) 

 ลาเต อิลล่ี , เดลิกา (รอน , เย็น, ปน) 

 คาปูชิโน อิลล่ี , เดลิกา (รอน , เย็น, ปน) 

 มอคคา อิลล่ี , เดลิกา (รอน , เย็น, ปน) 

ชา 

 ชาเขียว  (รอน , เย็น, ปน) 

 ชาดํา  (เย็น , ปน) 

 ชาผลไม  (รอน , เย็น) 

 ชาเอิรล เกรย (รอน , เย็น) 

เคร่ืองดื่มประเภทอืน่ 

 ช็อกโกแลต (รอน , เย็น, ปน) 

สินค้ารอง 

  ไอศกรีม iberry / ขนมปงปง 
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แผนบริหารจัดการ 

 

ข้อมูลธุรกจิ 

ช่ือกิจการ   รานกาแฟสดเดลิกา (Delica) 

ท่ีอยูหรือท่ีตั้งกิจการ  138/10 ถ.นนทบุรี ต.เมืองทาทราย อ.เมือง จ.นนทบุรี 11000 

รูปแบบการดําเนินการของธุรกิจ บริษัท จํากัด  

ทุนจดทะเบียน   1,000,000 บาท 

 

ประวตัิผู้บริหาร 

นางสาวเขมิกา พงษเรือง  

การศึกษา 

ปพ.ศ.2547 – 2549 ระดับมัธยมศึกษา โรงเรียนสายปญญาในพระบรมราชินูปถัมภ 

ปพ.ศ.2550  ระดับปริญญาตรี  ศิปศาสตรบัณฑิต คณะวิทยาการจัดการ 

      (การจัดการธุรกิจท่ัวไป) มหาวิทยาลัยศิลปากร  

ประสบการณ์การทาํงาน 

ปพ.ศ.2553 โรงงานยาสูบกระทรวงการคลัง นักศึกษาฝกงานฝายทรัพยากรบุคคล 

รายนามคณะกรรมการบริษัท 

นางสาวเขมิกา พงษเรือง สัดสวนการถือครอง 50 % 

นางสาวอรณา พงษเรือง สัดสวนการถือครอง 25% 

นายปฐมพงษ จุยศรีแกว สัดสวนการถือครอง 5% 

นายชาคริต ทองโอ  สัดสวนการถือครอง 5% 

นายเปนตอ เหรียญทอง สัดสวนการถือครอง 5% 

นายธเนศ เหลืองประเสริฐ สัดสวนการถือครอง 5% 

นายปฏิวัติ เข็มทอง  สัดสวนการถือครอง 5%
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แผนผงัองค์กร 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพประกอบท่ี 1 แผนผังองคกร 

หนาท่ีและความรับผิดชอบ 

ผู้ถือหุ้น  มีหนาท่ีกําหนดนโยบาย และตรวจสอบการทํางานของหุนสวนผูจัดการ 

หุ้นส่วนผู้จัดการ มีหนาท่ีควบคุมดูแลการผลิต ทําทะเบียนรับจาย หาแหลงวัตถุดิบท่ีราคาต่ําดูแ ล

เอกสารทางการเงินและทรัพยสินของราน พรอมท้ังฝกอบรมพนักงานเพื่อท่ีจะได

พัฒนาไปเปนผูจัดการรานตอไป 

พนักงาน 2 คน มีหนาท่ีใหบริการในราน รวมถึงการชงกาแฟ และการผลิตอ่ืนๆดวย 

จํานวนบุคลากรและค่าใช้จ่ายบุคลากรของธุรกจิ 

ลาํดับ ฝ่ายงาน ตําแหน่ง จํานวน อตัราเงินเดือน รวมเงินเดือน 

1 ควบคุมการดําเนินงาน ผูจัดการ 1 18,000.00 18,000.00 

2 ฝายผลิตและขาย พนักงานขาย 2 9,000.00 18,000.00 

ตารางที6่ แสดงจํานวนบุคลากรและคาใชจายบุคลากรของธุรกิจ 

 

 

ผูถือหุน 

หุนสวนผูจัดการ 

พนักงาน พนักงาน 
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วสัิยทศัน์ 

กกกกกกกก“เราจะมอบส่ิงท่ีดีท่ีสุดใหแกลูกคาท้ังในเร่ืองบริการและคุณภาพ จะเปนรานกาแฟหนึ่ง

เดียวในใจลูกคา” 

 

พนัธกจิ 

1.  เปนรานกาแฟอันดับหนึ่งในใจของลูกคาและผูท่ีนิยมการดื่มกาแฟสด ท่ีอาศัยอยูใน เขต ตําบล

เมืองทาทราย อําเภอเมือง จังหวัดนนทบุรี 

2.  สรางทัศนคติท่ีดีตอพนักงานและลูกคา 

3.  ผลิตภัณฑมีการพัฒนาและปรับปรุงรวมถึงการมีผลิตภัณฑใหมๆ เพิ่มข้ึน 

4.  เปนรานกาแฟคนไทยท่ีมีความเปนมืออาชีพและเทียบมาตรฐานสากล 

5.  มุงหวังท่ีจะทําธุรกิจเพื่อสังคมและอนุรักษส่ิงแวดลอมโดยการใชภาชนะบรรจุกาแฟท่ีสามารถ

นํากลับมาใชไดใหมในคร้ังตอไปเพื่อเปนการลดปริมาณขยะ 

 

เป้าหมายทางธุรกจิ 

เป้าหมายระยะส้ัน ลูกคาสามารถจําแบรนดของ กิจการ ได  มีรายไดเขามาหมุนเวียนราน

สามารถอยูไดดวยตัวของมันเองโดยไมตองหาเงินไปจายสวนไหน

เพิ่มเติมในรานละมีฐานลูกคาประจํา 

 

เป้าหมายระยะกลาง ระยะเวลาคืนทุนภายใน 1 – 2 ป ไมเกินจากนี้ มียอดขายกาแฟเพิ่มข้ึน 

 

เป้าหมายระยะยาว แบรนดของรานเปนท่ีจดจําและเปนท่ีรูจักในวงกวาง  เปนรานข้ึนช่ือของ

จังหวัดและจะเพิ่มสาขาใหญ 1 สาขา ท่ีมีพื้นท่ีใหบริการท่ีกวางขวาง  

จัดบรรยากาศใหนานั่งเหมาะกับการถายรูปและเปนสถานท่ีท่ีแรกท่ีลูกคา

นึกถึงในการพักผอนหรือพบปะสังสรรค 
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นโยบายการจายเงินปนผล หรือการแบงผลประโยชน 

กกกกกกกก ทางดานกิจการรานกาแฟสดเดลิกา มีนโยบายในการจายเงินปนผลแกผูถือหุน ตาม

อัตราสว นจํานวนหุนของผูถือหุนแตละราย โดยจะเร่ิมทําการจายเงินปนผลใหตั้งแตส้ินปท่ี 6 

ภายหลังจากการเร่ิมประกอบกิจการในปท่ี1คือ พ.ศ.2554 
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แผนการตลาด 

 

เป้าหมายทางการตลาด 

กกกกกกกกเปาหมายทางการตลาดคือ กลุมลูกคาท่ีมีอายุอยูระหวาง 25 – 50ป โดยอยูในชวงวัย

ทํางานและเปนผูท่ีมีรายไดเฉล่ียตอเดือนอยูในระดับปานกาลาง ซ่ึงมีปริมาณและความนิยมในการ

บริโภคกาแฟสดคอนขางสูง โดยการดําเนินการตางๆของกิจการจะดําเนินการเพื่อตอบสนองความ

ตองการของลูกคาซ่ึงเปนกลุมเปาหมายดังกลาวและเพื่อการบรรลุเปาหมายทางดานยอดขายท่ีสูง 

และมีอัตราการเติบโตของยอดขายอยางตอเนื่อง โดยคาดการณวาจะมีอัตราการเติบโดของยอดขาย

เพิ่มข้ึนข้ันต่ํา5%ตอป 

 

การกาํหนดลูกค้าเป้าหมาย 

กกกกกกกกกลุมเปาหมายของรานกาแฟสดเดลิกา คือกลุมกลุมคนวัยทํางานท่ีมีชวงอายุตั้งแต  25 – 

50ป เนื่องจากเปนกลุมผูบริโภคท่ีมีพฤติกรรมการบริโภคท่ีใกลเคียงกันและเปนผูบริโภคกลุมใหญ 

ซ่ึงเปนกลุมท่ีมีกําลังซ้ือเพียงพอ ใชเวลาสวนใหญอยูนอกบาน และมีความตองการในการบริโภค

กาแฟในแตละวันอีกดวย ทําใหธุรกิจสามารถใชกลยุทธทางการตลาดในรูปแบบเดียวกันได 

 

กลยุทธ์ทางการตลาด 

กกกกกกกกกลยุทธ์ด้านผลติภัณฑ์ 

กกกกกกกก รานกาแฟสดเดลิกาเลือกใชกลยุทธการขยายสวนประสมผลิตภัณฑ รูปแบบการขยาย

ผลิตภัณฑสูตลาดบน (Trading Up) โดยการใชวัตถุดิบเปนเมล็ดกาแฟค่ัวสายพันธุอาราบิกา 100%

ยี่หออิลล่ี (illy) ท่ีมีคุณภาพสูงนําเขาจากประเทศอิตาลี เพื่อใหผลิตภัณฑสามารถตอบสนองกลุม

ลูกคาท่ีอยูในระดับท่ีสูง คือกลุมลูกคาท่ีอยูในวัยทํางาน แตมีรายไดเฉล่ียตอเดือนคอนขางสูง 

นอกจากนี้ยังมีการใชวัตถุดิบเปนเมล็ดกาแฟค่ัวสายพันธุเดียวกันนี้จากผูผลิตในประเทศไทยซ่ึงมี
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คุณภาพสูงเชนเดียวกัน เพื่อใหผลิตภัณฑสามารถตอบสนองกลุมลูกคาท่ีอยูในวัยทํางาน แตมีรายได

เฉล่ียตอเดือนปานกลางซ่ึงถือไดวาเปนกลุมลูกคาหลักของกิจการ นอกจากนี้ยังมีผลิตภัณฑอ่ืนๆ

นอกเหนือจากกาแฟสดไวบริการกลุมลูกคาท่ีไมนิยมดื่มกาแฟสดแตช่ืนชอบในบรรยากาศราน

กาแฟสดอีกดวย 

 

กลยุทธ์ด้านราคา 

กกกกกกกกรานกาแฟสดเดลิกาใชกลยุทธการตั้งราคาสูง (Market – Skimming Pricing) เพื่อเปน

การสรางภาพพจนดานคุณภาพของผลิตภัณฑ ทําใหผูบริโภครูสึกภูมิใจและม่ันใจในผลิตภัณฑ และ

ปรับราคาลดต่ําลงมาเปนข้ันๆเพื่อทําการขยายตลาด โดยราคาผลิตภัณฑจะอยูในชวง 40 – 100 บาท 

ข้ึนอยูกับคุณภาพของวัตถุดิบท่ีใช ซ่ึงถือไดวามีความเหมาะสมท่ีลูกคากลุมเปาหมายมีความพึง

พอใจในการท่ีจะซ้ือ ซ่ึงจะสามารถแสดงรายละเอียดของราคาผลิตภัณฑไดดังนี้ 

ตารางที7่ แสดงราคาสินคาของรานกาแฟสดเดลิกา 

รายการสินค้าหลกั (เคร่ืองดื่ม) 
ราคา (บาท/แก้ว) 

ร้อน เยน็ ป่ัน 

เอสเพรสโซ อิลล่ี 60 85 95 

อเมริกาโน อิลล่ี 60 65 70 

ลาเต อิลล่ี 65 85 95 

คาปูชิโน อิลล่ี 65 85 95 

มอคคา อิลล่ี 70 90 100 

เอสเพรสโซ เดลิกา 40 55 65 

อเมริกาโน เดลิกา 40 45 55 

ลาเต เดลิกา 45 55 65 

คาปูชิโน เดลิกา 45 55 65 

มอคคา เดลิกา 55 60 70 

ช็อกโกแลต 55 85 95 



27 

 

 

ตารางที7่ (ต่อ)  

รายการสินค้าหลกั (เคร่ืองดื่ม) 
ราคา (บาท/แก้ว) 

ร้อน เยน็ ป่ัน 

ชาเขียว 55 65 75 

ชาดํา - 40 45 

ชาผลไม 45 50 - 

ชาเอิรล เกรย 45 50 - 

รายการสินค้ารอง ราคา (บาท/หน่วย) 

ไอศกรีม iberry  49 

ขนมปงปง (1คู/48กรัม) 20 

 

กกกกกกกกกลยุทธ์ด้านช่องทางการจัดจําหน่าย 

กกกกกกกก รานกาแฟสดเดลิกาไดตั้งอยูในยานชุมชนและบริษัทหางรานตางๆซ่ึงจะมีผูคนสัญจร

ผานไปมาเปนจํานวนมากตอวันทําใหสามารถดึงดูดลูกคาใหมาใชบริการไดเปนอยางดี รานกาแฟ

สดเดลิกามีลักษณะรานรูปแบบStand Alone และตั้งอยูติดถนนนนทบุรีทําใหงายตอการสังเกตและ

เขามาใชบริการ โดยทางรานจะเปดใหบริการตั้งแตเวลา8.00น.-20.00น. เปดใหบริการทุกวัน 

 

กกกกกกกกกลยุทธ์ด้านการส่งเสริมการตลาด 

กกกกกกกก การโฆษณา (Advertising) กิจการมีการจัดทําเว็บไซตเพื่อเปนการใหขอมูลของ

ผลิตภัณฑแกลูกคา เชน ราคา คุณภาพของวัตถุดิบ เปนตน เพื่อการชักจูงใจหรือตอกย้ําในตรายี่หอ

ของผลิตภัณฑ 

กกกกกกกกการสงเสริมการขาย (Sales Promotion) กิจการมีการสงเสริมการขายในรูปแบบตางๆ 

เชน จัดทําบัตรสะสมคะแนนเพื่อแลกสินคามูลคาไมเกิน 70บาทฟรี1รายการ สวนลดสําหรับลูกคา

บางกลุมในเทศกาลตางๆ การใหสวนลดหากลูกคานําภาชนะใสเคร่ืองดื่มมาเอง เปนตน 
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กกกกกกกกการประชาสัมพันธ (Public Relation) มีการทําปายรานกาแฟสดเดลิกาใหมีขนาดใหญ

เพื่อใหเปนท่ีสังเกตไดงายของผูท่ีสัญจรผานไปมาในพื้นท่ีท่ีตั้งกิจการและใชการประชาสัมพันธ

แบบปากตอปาก โดยลูกคาท่ีมาซ้ือสินคาหรือใชบริการของรานกาแฟสดเดลิกา โดยมุงการสราง

ภาพพจนและทัศนคติท่ีดีตอผลิตภัณฑหรือตรายี่หอ 
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บทที7่ 

แผนการผลติ 

 

สถานประกอบการในการผลติ 

รายละเอยีดของธุรกจิ 

 ช่ือกิจการ รานกาแฟสดเดลิกา  

 ท่ีตั้งสถานท่ี 138/10 ถ.นนทบุรี ต.เมืองทาทราย อ.เมือง จ.นนทบุรี 11000 

 รูปแบบการดําเนินกิจการ บริษัท จํากัด  

 

แผนทีท่ีต่ั้งสถานประกอบการและภาพถ่ายสถานทีป่ระกอบการ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ภาพที1่0 แผนท่ีท่ีตั้งรานกาแฟสดเดลิกา 

 

ร้านกาแฟสด  

Delica 

Central 

กร
ะท

รว
งพ

าณ
ชิย์

 

ถนน นนทบุรี 
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ภาพที1่1 ภาพถายสถานท่ีประกอบการ 

 

เคร่ืองจักร อุปกรณ์และเคร่ืองมือในการผลติ 

ตารางที8่ แสดงเคร่ืองจักร เคร่ืองมือและอุปกรณในการผลิต 

ลาํดับ รายการ จํานวน การใช้งาน ราคาทุน 

(บาท/หน่วย) 

อายุ 

1 เคร่ืองบดกาแฟขนาดใหญ 1 เคร่ือง ใชบดเมล็ดกาแฟค่ัว 18,000 5 ป 

2 เคร่ืองบดกาแฟขนาดเล็ก 1 เคร่ือง ใชบดเมล็ดกาแฟค่ัว 7,500 5 ป 

3 เคร่ืองชงกาแฟ 1 เคร่ือง ใชชงกาแฟสด 120,000 5 ป 

4 แกวออนซ 4 ใบ ใชตวงกาแฟสด 50 - 

5 ขวดโหลบรรจุผงชา และ 

ผงช็อกโกแลต 

4 ใบ ใชบรรจุผงชาดํา ผงชา

ผลไม ผงชาเอิรล เกรย 

และผงช็อกโกแลต 

200 - 

6 ขวดโหลบรรจุน้ําตาล

ทราย และครีมเทียม 

2 ใบ ใชบรรจุน้ําตาลทราย 

และครีมเทียม 

100 

 

- 

7 ขวดบีบนมขนหวาน 2 ใบ ใชบรรจุนมขนหวาน 35 - 

8 ท่ีเปดกระปอง 1 อัน ใชเปดกระปองนม 30 - 

9 บ๊ิกเกอรตวง 2 ใบ ใชตวง 100 - 

10 ชอนตวง – ถวยตวง 1 ชุด ใชตวง 150 - 
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ตารางที8่ (ต่อ) 

ลาํดับ รายการ จํานวน การใช้งาน ราคาทุน 

(ราคา/หน่วย) 

อายุ 

11 ชอนชงกาแฟ 4 คัน ใชชงกาแฟ 20 - 

12 แกวกาแฟกระดาษพรอม

ฝาปด 

100 โหล ใชใสเคร่ืองดื่ม 2 - 

13 หลอดกาแฟ 6 แพ็ก ใชดูดเคร่ืองดื่ม 25 - 

14 เหยือกตีโฟมนม 1 อัน ใชบรรจุนมสด 400 - 

15 เหยือกชงกาแฟ 2 อัน ใชชงกาแฟ 300 - 

16 ตูเย็น 1 เคร่ือง ใชเก็บวัตถุดิบ 7,200 5 ป 

17 ตูเก็บอุปกรณติดผนัง 1 ใบ ใชเก็บอุปกรณ 4,500 5 ป 

18 เคร่ืองปงขนมปง 2 เคร่ือง ใชปงขนมปง 700 5 ป 

19 ไมโครเวฟ 1 เคร่ือง ใชใสเคร่ืองดื่ม 7,200 5 ป 

20 มีดปาดเนย 2 เลม ใชปาดเนย 100 - 

21 มีดตัดขนาดเล็ก 2 เลม ใชตัด 150 - 

22 จานเซรามิก 100 ใบ ใชใสขนมปงปง 30 - 

23 ชุดแกวกาแฟเซรามิก และ 

ชอนคนกาแฟ 

150 ชุด ใชใสเคร่ืองดื่ม 80 - 

24 ชอนคนกาแฟ(พลาสติก) 500 อัน ใชคนกาแฟรอน 2 - 

25 หลอดพลาสติกขนาดใหญ 2 แพ็ก ใชดูดเคร่ืองดื่มปน 25 - 

26 เคานเตอร (บาร) 1 ตัว วางเคร่ืองจักรและ

อุปกรณในการผลิต 

20,000 5 ป 

27 ชุดถวยไอศกรีม 50 ชุด ใชใสไอศกรีม 100 - 

28 ชอนตักไอศกรีม 2 คัน ใชตัก/ตวงไอศกรีม 150 - 

29 ตราช่ังขนาดเล็ก 1 คัน ใชช่ังน้ําหนัก 450 - 
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ข้อมูลการผลติ 

จํานวนหนวยการผลิตสูงสุด         เคร่ืองดื่ม 100 แกวตอวัน             ขนมปงปง 150คูตอวัน 

อัตราประมาณการในการผลิต         เคร่ืองดื่ม 45 – 60 แกวตอวัน             ขนมปงปง 60คูตอวัน 

เปาหมายหนวยการผลิต          เคร่ืองดื่ม 45 – 60 แกวตอวัน             ขนมปงปง 60คูตอวัน 

เวลาท่ีใชในการผลิตตอรอบการผลิต     เคร่ืองดื่ม 23วินาที – 3นาที ตอแกว   ขนมปงปง 1 นาที ตอคู 

จํานวนแรงงานท่ีใชในการผลิต  3 คน 

อัตราคาแรงในการผลิต   300บาทตอวัน 

รายละเอยีดวตัถุดิบทีใ่ช้ในการผลติ 

ตารางที9่ รายละเอียดวัตถุดิบท่ีใชในการผลิต 

ลาํดับ รายการ ราคา (บาท/หน่วย) 

1 เมล็ดกาแฟค่ัว อิลล่ี (1ถัง/1ก.ก.) 4,000.00 

2 เมล็ดกาแฟค่ัวเดลิกา ก.ก. 380.00 

3 ผงช็อกโกแลต ก.ก. 860.00 

4 ผงชาดํา ก.ก. 300.00 

5 ผงชาเขียว ก.ก. 175.00 

6 ผงชาเอิรล เกรย ก.ก. 155.00 

7 ผงชาผลไม ก.ก. 195.00 

9 น้ําตาลทราย ก.ก. 42.00 

10 น้ําแข็ง ก.ก. 2.00 

11 ครีมเทียม ก.ก. 107.00 

12 นมสด (1แกลลอน/2ลิตร) 77.00 

13 นมขนหวาน(1ถุง/2ก.ก.) 90.00 

14 นมขนจืด (1กระปอง/405กรัม) 22.00 

15 ขนมปงแผน(1ถุง/480กรัม) 36.00 

16 ไอศกรีม iberry  (ก.ก.) 1,000.00 
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ขั้นตอนการผลติ 

1. เตรียมอุปกรณการชงเคร่ืองดื่มใหมีความสะอาด 

2. บดกาแฟสดค่ัวใหมีขนาดเล็กเปนเกล็ดละเอียด 

4. นํากาแฟสดค่ัวบดท่ีไดกรองผานน้ํารอน โดยใชเคร่ืองชงกาแฟเอสเพรสโซ 

    (น้ํารอนท่ีใชควรมีอุณหภูมิระหวาง 90 – 95 องศาเซลเซียส) 

5. ปรุงแตงรสชาติ ตามชนิดของกาแฟท่ีตองการ เชน ลาเต คาปูชิโน มอคคา เปนตน 

    (หากตองการทําเปนชนิดเย็นใหเติมน้ําแข็ง) 

แผนผงักระบวนการผลติ 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

ภาพประกอบที ่2 แผนผังกระบวนการผลิต 

ใสเมล็ดกาแฟสดค่ัวลงในเคร่ืองบด 

เมล็ดกาแฟสด อิลล่ี, เดลิกา 

นําเมล็ดกาแฟสดค่ัวบดละเอียดแลว 

กรองผานน้ํารอนท่ีอุณหภูมิ90-95๐C 

โดยใชเคร่ืองชงกาแฟ 

นําแกวตวงมารองรับน้ํากาแฟจากเคร่ืองชงกาแฟ 

ชงกาแฟตามชนิดของกาแฟท่ีลูกคาส่ัง 

เชน ลาเต คาปูชิโน มอคคา เปนตน 

(รอน, เย็น, ปน) 

เทกาแฟท่ีชงเสร็จเรียบรอยลงในภาชนะพรอมเสิรฟ 

ส้ินสุดกระบวนการชงกาแฟ 
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บทที8่ 

แผนการเงิน 

 

ประมาณในการลงทุน 

ตารางที1่0 ตนทุนโครงการและแหลงท่ีมาของเงินทุน 

รายการ 

รวมจํานวน แหล่งทีม่าของเงินทุน 

ทั้งส้ิน หนีสิ้น 
ส่วนของเจ้าของ 

(บาท) เจ้าหนีก้ารค้า เงินกู้ 

1. เงินทุนหมุนเวยีน 

เงินสดสํารองการดําเนินงาน 400,000.00 - - 400,000.00 

รวมเงินทุนหมุนเวยีน 400,000.00 - - 400,000.00 

2. ทีด่ิน อาคาร และอุปกรณ์ 

เคร่ืองจักรและอุปกรณใน

การผลิต 

182,550.00 - - 182,550.00 

เคร่ืองใชสํานักงาน 25,050.00 - - 25,050.00 

อุปกรณตกแตง 183,900.00 - - 183,900.00 

รวมสินทรัพย์ไม่หมุนเวยีน 391,500.00 - - 391,500.00 

3. รายจ่ายก่อนการดําเนินงาน 

รายจายในการเตรียมการ 408,500.00 - - 408,500.00 

รวมรายจ่ายก่อนการ

ดําเนินงาน 

408,500.00 - - 408,500.00 

รวมต้นทุนโครงการทั้งส้ิน 1,200,000.00 - - 1,200,000.00 

อตัราส่วนหนีสิ้น :  

ส่วนของเจ้าของ 

1.00 0.00 0.00 1.00 

 



ตารางที1่1 ประมาณทรัพยสินในการประกอบธุรกิจและคาเส่ือมราคา 

  1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

รายการ จํานวน 
ราคา/

หน่วย 

มูลค่า

รวม 

ทั้งส้ิน 

อตัรา 

ค่าเส่ือม

ราคา 

ค่าเส่ือม

ราคา 

ต่อปี 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

  (หน่วย) (บาท) (บาท) ต่อปี(%) (บาท) (ส้ินปีที1่) (ส้ินปีที2่) (ส้ินปีที3่) (ส้ินปีท4ี) (ส้ินปีที5่) 

เคร่ืองจักรและอุปกรณ์ในการผลติ                     

เคร่ืองบดกาแฟ (ใหญ) 1 18,000 18,000 20% 3,600 14,400 10,800 7,200 3,600 0 

เคร่ืองบดกาแฟ (เล็ก) 1 7,500 7,500 20% 1,500 6,000 4,500 3,000 1,500 0 

เคร่ืองชงกาแฟ 1 120,000 120,000 20% 24,000 96,000 72,000 48,000 24,000 0 

ตูเย็น 1 7,200 7,200 20% 1,440 5,760 4,320 2,880 1,440 0 

ไมโครเวฟ 1 3,500 3,500 20% 700 2,800 2,100 1,400 700 0 

เคร่ืองปงขนมปง 2 700 1,400 20% 280 1,120 840 560 280 0 

อุปกรณเคร่ืองครัว 1 20,000 20,000 20% 4,000 16,000 12,000 8,000 4,000 0 

ตูเก็บอุปกรณติดผนัง 1 4,500 4,500 20% 900 3,600 2,700 1,800 900 0 

ตราช่ังขนาดเล็ก 1 450 450 20% 90 360 270 180 90 0 

รวม 10 181,850 182,550   36,420 145,680 109,260 72,840 36,420 0 



ตารางที1่1 (ต่อ) 

  1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

รายการ 

จํานวน 
ราคา/

หน่วย 

มูลค่า

รวมทั้ง

ส้ิน 

อตัราค่า

เส่ือม

ราคา 

ค่าเส่ือม

ราคาต่อ

ปี 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

  (หน่วย) (บาท) (บาท) ต่อปี(%) (บาท) (ส้ินปีที1่) (ส้ินปีที2่) (ส้ินปีที3่) (ส้ินปีท4ี) (ส้ินปีที5่) 

เคร่ืองใช้สํานักงาน                     

เคร่ืองเก็บเงิน 1 4,700 4,700 20% 940 3,760 2,820 1,880 940 0 

เคานเตอร (บาร) 1 20,000 20,000 20% 4,000 16,000 12,000 8,000 4,000 0 

โทรศัพท 1 350 350 20% 70 280 210 140 70 0 

รวม 3 25,050 25,050   5,010 20,040 15,030 10,020 5,010 0 

อุปกรณ์ตกแต่ง                     

โตะ 4 2,500 10,000 20% 2,000 8,000 6,000 4,000 2,000 0 

เกาอ้ี 8 10,000 80,000 20% 16,000 64,000 48,000 32,000 16,000 0 

เกาอ้ี (สูง) 3 1,000 3,000 20% 600 2,400 1,800 1,200 600 0 

เกาอ้ี (ใหญ) 1 18,000 18,000 20% 3,600 14,400 10,800 7,200 3,600 0 

โซฟายาว 1 6,000 6,000 20% 1,200 4,800 3,600 2,400 1,200 0 



ตารางที1่1 (ต่อ) 

  1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 

รายการ 

จํานวน 
ราคา/

หน่วย 

มูลค่า

รวมทั้ง

ส้ิน 

อตัราค่า

เส่ือม

ราคา 

ค่าเส่ือม

ราคาต่อ

ปี 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

มูลค่า

สินทรัพย์

สุทธิ 

  (หน่วย) (บาท) (บาท) ต่อปี(%) (บาท) (ส้ินปีที1่) (ส้ินปีที2่) (ส้ินปีที3่) (ส้ินปีท4ี) (ส้ินปีที5่) 

อุปกรณ์ตกแต่ง                     

ช้ันแสดงสินคา 1 4,000 4,000 20% 800 3,200 2,400 1,600 800 0 

กระจก (เล็ก) 1 1,800 1,800 20% 360 1,440 1,080 720 360 0 

กระจก (ใหญ) 1 3,500 3,500 20% 700 2,800 2,100 1,400 700 0 

โทรทัศน 1 19,000 19,000 20% 3,800 15,200 11,400 7,600 3,800 0 

เคร่ืองเลน DVD 1 3,200 3,200 20% 640 2,560 1,920 1,280 640 0 

ลําโพง 2 1,300 2,600 20% 520 2,080 1,560 1,040 520 0 

เคร่ืองเลนแผนเสียงเกา 1 28,000 28,000 20% 5,600 22,400 16,800 11,200 5,600 0 

เคร่ืองเสียงเกา 1 4,800 4,800 20% 960 3,840 2,880 1,920 960 0 

รวม 9 65,600 66,900   13,380 53,520 40,140 26,760 13,380 0 

 



ตารางที1่2 ประมาณการในการขายสินคารายเดือน 

รายการ 

เดือน

ที1่ 

เดือน

ที2่ 

เดือน

ที3่ 

เดือน

ที4่ 

เดือน

ที5่ 

เดือน

ที6่ 

เดือน

ที7่ 

เดือน

ที8่ 

เดือน

ที9่ 

เดือน

ที1่0 

เดือน

ที1่1 

เดือน

ที1่2 รวม 

สินค้าหลกั (เคร่ืองดื่ม) 

จํานวนสินค้าขาย (แก้ว) 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (รอน) 30 30 30 30 35 35 35 35 40 40 40 40 420 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (เย็น) 35 35 35 35 40 40 40 40 45 45 45 45 480 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (ปน) 30 30 30 30 35 35 35 35 40 40 40 40 420 

เอสเพรสโซ เดลิกา (รอน) 30 30 30 30 35 35 35 35 40 40 40 40 420 

เอสเพรสโซ เดลิกา (เย็น) 45 45 45 45 50 50 50 50 55 55 55 55 600 

เอสเพรสโซ เดลิกา (ปน) 35 35 35 35 40 40 40 40 45 45 45 45 480 

อเมริกาโน อิลล่ี (รอน) 30 30 30 30 35 35 35 35 40 40 40 40 420 

อเมริกาโน อิลล่ี (เย็น) 35 35 35 35 40 40 40 40 45 45 45 45 480 

อเมริกาโน อิลล่ี (ปน) 30 30 30 30 35 35 35 35 40 40 40 40 420 

อเมริกาโน เดลิกา (รอน) 40 40 40 40 45 45 45 45 50 50 50 50 540 

อเมริกาโน เดลิกา (เย็น) 50 50 50 50 55 55 55 55 60 60 60 60 660 

อเมริกาโน เดลิกา (ปน) 35 35 35 35 40 40 40 40 45 45 45 45 480 



ตารางที1่2 (ต่อ) 

รายการ 

เดือน

ที1่ 

เดือน

ที2่ 

เดือน

ที3่ 

เดือน

ที4่ 

เดือน

ที5่ 

เดือน

ที6่ 

เดือน

ที7่ 

เดือน

ที8่ 

เดือน

ที9่ 

เดือน

ที1่0 

เดือน

ที1่1 

เดือน

ที1่2 รวม 

ลาเต อิลล่ี (รอน) 35 35 35 35 40 40 40 40 45 45 45 45 480 

ลาเต อิลล่ี (เย็น) 45 45 45 45 50 50 50 50 55 55 55 55 600 

ลาเต อิลล่ี (ปน) 35 35 35 35 40 40 40 40 45 45 45 45 480 

ลาเต เดลิกา (รอน) 40 40 40 40 50 50 50 50 55 55 55 55 580 

ลาเต เดลิกา (เย็น) 55 55 55 55 60 60 60 60 65 65 65 65 720 

ลาเต เดลิกา (ปน) 40 40 40 40 45 45 45 45 50 50 50 50 540 

คาปูชิโน อิลล่ี (รอน) 40 40 40 40 45 45 45 45 50 50 50 50 540 

คาปูชิโน อิลล่ี (เย็น) 45 45 45 45 50 50 50 50 55 55 55 55 600 

คาปูชิโน อิลล่ี (ปน) 35 35 35 35 40 40 40 40 45 45 45 45 480 

คาปูชิโน เดลิกา (รอน) 50 50 50 50 55 55 55 55 60 60 60 60 660 

คาปูชิโน เดลิกา (เย็น) 60 60 60 60 65 65 65 65 70 70 70 70 780 

คาปูชิโน เดลิกา (ปน) 45 45 45 45 50 50 50 50 55 55 55 55 600 

มอคคา อิลล่ี (รอน) 35 35 35 35 40 40 40 40 45 45 45 45 480 

มอคคา อิลล่ี (เย็น) 45 45 45 45 50 50 50 50 55 55 55 55 600 

มอคคา อิลล่ี (ปน) 35 35 35 35 40 40 40 40 45 45 45 45 480 



ตารางที1่2 (ต่อ) 

รายการ 

เดือน

ที1่ 

เดือน

ที2่ 

เดือน

ที3่ 

เดือน

ที4่ 

เดือน

ที5่ 

เดือน

ที6่ 

เดือน

ที7่ 

เดือน

ที8่ 

เดือน

ที9่ 

เดือน

ที1่0 

เดือน

ที1่1 

เดือน

ที1่2 รวม 

มอคคา เดลิกา (รอน) 40 40 40 40 45 45 45 45 50 50 50 50 540 

มอคคา เดลิกา (เย็น) 55 55 55 55 60 60 60 60 65 65 65 65 720 

มอคคา เดลิกา (ปน) 40 40 40 40 45 45 45 45 50 50 50 50 540 

ช็อคโกแลต (รอน) 20 20 20 20 25 25 25 25 30 30 30 30 300 

ช็อคโกแลต (เย็น) 25 25 25 25 30 30 30 30 35 35 35 35 360 

ช็อคโกแลต (ปน) 25 25 25 25 25 25 25 25 30 30 30 30 320 

ชาเขียว (รอน) 10 10 10 10 15 15 15 15 20 20 20 20 180 

ชาเขียว (เย็น) 25 25 25 25 30 30 30 30 35 35 35 35 360 

ชาเขียว (ปน) 30 30 30 30 35 35 35 35 40 40 40 40 420 

ชาดํา (เย็น) 15 15 15 15 20 20 20 20 25 25 25 25 240 

ชําดํา (ปน) 15 15 15 15 20 20 20 20 25 25 25 25 240 

ชาผลไม (รอน) 10 10 10 10 15 15 15 15 20 20 20 20 180 

ชาผลไม (เย็น) 10 10 10 10 15 15 15 15 20 20 20 20 180 

ชาเอิรล เกรย (รอน) 10 10 10 10 15 15 15 15 20 20 20 20 180 

ชาเอิรล เกรย (เย็น) 10 10 10 10 15 15 15 15 20 20 20 20 180 

รวมจํานวนสินค้าขาย 340 340 340 340 410 410 410 410 485 485 485 485 4,940 



ตารางท1ี2 (ต่อ) 

รายการ 

เดือน

ที1่ 

เดือน

ที2่ 

เดือน

ที3่ 

เดือน

ที4่ 

เดือน

ที5่ 

เดือน

ที6่ 

เดือน

ที7่ 

เดือน

ที8่ 

เดือน

ที9่ 

เดือน

ที1่0 

เดือน

ที1่1 

เดือน

ที1่2 รวม 

สินค้ารอง 

จํานวนสินค้าขาย 

ขนมปงปง (1คู/48กรัม) 60 60 60 60 70 70 70 70 80 80 80 80 840 

รวมจํานวนสินค้าขาย 60 60 60 60 70 70 70 70 80 80 80 80 840 

ไอศกรีม iberry (1สกูป/60กรัม) 100 100 100 100 120 120 120 120 150 150 150 150 1,480 

รวมจํานวนสินค้าขาย 100 100 100 100 120 120 120 120 150 150 150 150 1,480 

ราคาสินค้า บาท/แก้ว   

เอสเพรสโซ อิลล่ี (รอน) 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00   

เอสเพรสโซ อิลล่ี (เย็น) 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00   

เอสเพรสโซ อิลล่ี (ปน) 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00   

เอสเพรสโซ เดลิกา (รอน) 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00   

เอสเพรสโซ เดลิกา (เย็น) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00   

เอสเพรสโซ เดลิกา (ปน) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00   

 



ตารางที1่2 (ต่อ) 

รายการ 

เดือน

ที1่ 

เดือน

ที2่ 

เดือน

ที3่ 

เดือน

ที4่ 

เดือน

ที5่ 

เดือน

ที6่ 

เดือน

ที7่ 

เดือน

ที8่ 

เดือน

ที9่ 

เดือน

ที1่0 

เดือน

ที1่1 

เดือน

ที1่2   

อเมริกาโน อิลล่ี (รอน) 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00   

อเมริกาโน อิลล่ี (เย็น) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00   

อเมริกาโน อิลล่ี (ปน) 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00   

อเมริกาโน เดลิกา (รอน) 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00   

อเมริกาโน เดลิกา (เย็น) 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00   

อเมริกาโน เดลิกา (ปน) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00   

ลาเต อิลล่ี (รอน) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00   

ลาเต อิลล่ี (เย็น) 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00   

ลาเต อิลล่ี (ปน) 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00   

ลาเต เดลิกา (รอน) 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00   

ลาเต เดลิกา (เย็น) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00   

ลาเต เดลิกา (ปน) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00   

 

 



ตารางที1่2 (ต่อ) 

รายการ 

เดือนที่

1 

เดือนที่

2 

เดือนที่

3 

เดือนที่

4 

เดือนที่

5 

เดือนที่

6 

เดือนที่

7 

เดือนที่

8 

เดือนที่

9 

เดือนที่

10 

เดือนที่

11 

เดือนที่

12   

คาปูชิโน อิลล่ี (รอน) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00   

คาปูชิโน อิลล่ี (เย็น) 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00   

คาปูชิโน อิลล่ี (ปน) 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00   

คาปูชิโน เดลิกา (รอน) 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00   

คาปูชิโน เดลิกา (เย็น) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00   

คาปูชิโน เดลิกา (ปน) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00   

มอคคา อิลล่ี (รอน) 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00   

มอคคา อิลล่ี (เย็น) 90.00 90.00 90.00 90.00 90.00 90.00 90.00 90.00 90.00 90.00 90.00 90.00   

มอคคา อิลล่ี (ปน) 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00   

มอคคา เดลิกา (รอน) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00   

มอคคา เดลิกา (เย็น) 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00   

มอคคา เดลิกา (ปน) 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00   

ช็อคโกแลต (รอน) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00   

ช็อคโกแลต (เย็น) 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00   

ช็อคโกแลต (ปน) 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00   



ตารางที1่2 (ต่อ) 

รายการ 

เดือน

ที1่ 

เดือน

ที2่ 

เดือน

ที3่ 

เดือน

ที4่ 

เดือน

ที5่ 

เดือน

ที6่ 

เดือน

ที7่ 

เดือน

ที8่ 

เดือน

ที9่ 

เดือน

ที1่0 

เดือน

ที1่1 

เดือน

ที1่2   

ชาเขียว (รอน) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00   

ชาเขียว (เย็น) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00   

ชาเขียว (ปน) 75.00 75.00 75.00 75.00 75.00 75.00 75.00 75.00 75.00 75.00 75.00 75.00   

ชาดํา (เย็น) 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00   

ชําดํา (ปน) 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00   

ชาผลไม (รอน) 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00   

ชาผลไม (เย็น) 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00   

ชาเอิรล เกรย (รอน) 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00   

ชาเอิรล เกรย (เย็น) 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00   

ราคาสินค้าเฉลีย่ 52.22 52.22 52.22 52.22 52.22 52.22 52.22 52.22 52.22 52.22 52.22 52.22   

 

 

 



ตารางที1่2 (ต่อ) 

รายการ 

เดือน

ที1่ 

เดือน

ที2่ 

เดือน

ที3่ 

เดือน

ที4่ 

เดือน

ที5่ 

เดือน

ที6่ 

เดือน

ที7่ 

เดือน

ที8่ 

เดือน

ที9่ 

เดือน

ที1่0 

เดือน

ที1่1 

เดือน

ที1่2   

สินค้ารอง   

ราคาสินค้า บาท/หน่วย   

ขนมปงปง (1คู/48กรัม) 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00   

ราคาสินค้าเฉลีย่ 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00   

ไอศกรีม iberry (1สกูป/60กรัม) 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00   

ราคาสินค้าเฉลีย่ 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00   

รายการ 

เดือน

ท่ี1 

เดือน

ท่ี2 

เดือน

ท่ี3 

เดือน

ท่ี4 

เดือน

ท่ี5 

เดือน

ท่ี6 

เดือน

ท่ี7 

เดือน

ท่ี8 

เดือน

ท่ี9 

เดือน

ท่ี10 

เดือน

ท่ี11 

เดือน

ท่ี12 รวม 

รายได้จากการขาย (บาท) 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (รอน) 1,800 1,800 1,800 1,800 2,100 2,100 2,100 2,100 2,400 2,400 2,400 2,400 25,200 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (เย็น) 2,975 2,975 2,975 2,975 3,400 3,400 3,400 3,400 3,825 3,825 3,825 3,825 40,800 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (ปน) 2,850 2,850 2,850 2,850 3,325 3,325 3,325 3,325 3,800 3,800 3,800 3,800 39,900 

เอสเพรสโซ เดลิกา (รอน) 1,200 1,200 1,200 1,200 1,400 1,400 1,400 1,400 1,600 1,600 1,600 1,600 16,800 

เอสเพรสโซ เดลิกา (เย็น) 2,475 2,475 2,475 2,475 2,750 2,750 2,750 2,750 3,025 3,025 3,025 3,025 33,000 

เอสเพรสโซ เดลิกา (ปน) 2,275 2,275 2,275 2,275 2,600 2,600 2,600 2,600 2,925 2,925 2,925 2,925 31,200 



ตารางที1่2 (ต่อ) 

รายการ 

เดือน

ที1่ 

เดือน

ที2่ 

เดือน

ที3่ 

เดือน

ที4่ 

เดือน

ที5่ 

เดือน

ที6่ 

เดือน

ที7่ 

เดือน

ที8่ 

เดือน

ที9่ 

เดือน

ที1่0 

เดือน

ที1่1 

เดือน

ที1่2 รวม 

อเมริกาโน อิลล่ี (รอน) 1,800 1,800 1,800 1,800 2,100 2,100 2,100 2,100 2,400 2,400 2,400 2,400 25,200 

อเมริกาโน อิลล่ี (เย็น) 2,275 2,275 2,275 2,275 2,600 2,600 2,600 2,600 2,925 2,925 2,925 2,925 31,200 

อเมริกาโน อิลล่ี (ปน) 2,100 2,100 2,100 2,100 2,450 2,450 2,450 2,450 2,800 2,800 2,800 2,800 29,400 

อเมริกาโน เดลิกา (รอน) 1,600 1,600 1,600 1,600 1,800 1,800 1,800 1,800 2,000 2,000 2,000 2,000 21,600 

อเมริกาโน เดลิกา (เย็น) 2,250 2,250 2,250 2,250 2,475 2,475 2,475 2,475 2,700 2,700 2,700 2,700 29,700 

อเมริกาโน เดลิกา (ปน) 1,925 1,925 1,925 1,925 2,200 2,200 2,200 2,200 2,475 2,475 2,475 2,475 26,400 

ลาเต อิลล่ี (รอน) 2,275 2,275 2,275 2,275 2,600 2,600 2,600 2,600 2,925 2,925 2,925 2,925 31,200 

ลาเต อิลล่ี (เย็น) 3,825 3,825 3,825 3,825 4,250 4,250 4,250 4,250 4,675 4,675 4,675 4,675 51,000 

ลาเต อิลล่ี (ปน) 3,325 3,325 3,325 3,325 3,800 3,800 3,800 3,800 4,275 4,275 4,275 4,275 45,600 

ลาเต เดลิกา (รอน) 1,800 1,800 1,800 1,800 2,250 2,250 2,250 2,250 2,475 2,475 2,475 2,475 26,100 

ลาเต เดลิกา (เย็น) 3,025 3,025 3,025 3,025 3,300 3,300 3,300 3,300 3,575 3,575 3,575 3,575 39,600 

ลาเต เดลิกา (ปน) 2,600 2,600 2,600 2,600 2,925 2,925 2,925 2,925 3,250 3,250 3,250 3,250 35,100 

คาปูชิโน อิลล่ี (รอน) 2,600 2,600 2,600 2,600 2,925 2,925 2,925 2,925 3,250 3,250 3,250 3,250 35,100 

คาปูชิโน อิลล่ี (เย็น) 3,825 3,825 3,825 3,825 4,250 4,250 4,250 4,250 4,675 4,675 4,675 4,675 51,000 

คาปูชิโน อิลล่ี (ปน) 3,325 3,325 3,325 3,325 3,800 3,800 3,800 3,800 4,275 4,275 4,275 4,275 45,600 



ตารางที1่2 (ต่อ) 

รายการ 

เดือน

ที1่ 

เดือน

ที2่ 

เดือน

ที3่ 

เดือน

ที4่ 

เดือน

ที5่ 

เดือน

ที6่ 

เดือน

ที7่ 

เดือน

ที8่ 

เดือน

ที9่ 

เดือน

ที1่0 

เดือน

ที1่1 

เดือน

ที1่2 รวม 

คาปูชิโน เดลิกา (รอน) 2,250 2,250 2,250 2,250 2,475 2,475 2,475 2,475 2,700 2,700 2,700 2,700 29,700 

คาปูชิโน เดลิกา (เย็น) 3,300 3,300 3,300 3,300 3,575 3,575 3,575 3,575 3,850 3,850 3,850 3,850 42,900 

คาปูชิโน เดลิกา (ปน) 2,925 2,925 2,925 2,925 3,250 3,250 3,250 3,250 3,575 3,575 3,575 3,575 39,000 

มอคคา อิลล่ี (รอน) 2,450 2,450 2,450 2,450 2,800 2,800 2,800 2,800 3,150 3,150 3,150 3,150 33,600 

มอคคา อิลล่ี (เย็น) 4,050 4,050 4,050 4,050 4,500 4,500 4,500 4,500 4,950 4,950 4,950 4,950 54,000 

มอคคา อิลล่ี (ปน) 3,500 3,500 3,500 3,500 4,000 4,000 4,000 4,000 4,500 4,500 4,500 4,500 48,000 

มอคคา เดลิกา (รอน) 2,200 2,200 2,200 2,200 2,475 2,475 2,475 2,475 2,750 2,750 2,750 2,750 29,700 

มอคคา เดลิกา (เย็น) 3,300 3,300 3,300 3,300 3,600 3,600 3,600 3,600 3,900 3,900 3,900 3,900 43,200 

มอคคา เดลิกา (ปน) 2,800 2,800 2,800 2,800 3,150 3,150 3,150 3,150 3,500 3,500 3,500 3,500 37,800 

ช็อคโกแลต (รอน) 1,100 1,100 1,100 1,100 1,375 1,375 1,375 1,375 1,650 1,650 1,650 1,650 16,500 

ช็อคโกแลต (เย็น) 2,125 2,125 2,125 2,125 2,550 2,550 2,550 2,550 2,975 2,975 2,975 2,975 30,600 

ช็อคโกแลต (ปน) 2,375 2,375 2,375 2,375 2,375 2,375 2,375 2,375 2,850 2,850 2,850 2,850 30,400 

ชาเขียว (รอน) 550 550 550 550 825 825 825 825 1,100 1,100 1,100 1,100 9,900 

ชาเขียว (เย็น) 1,625 1,625 1,625 1,625 1,950 1,950 1,950 1,950 2,275 2,275 2,275 2,275 23,400 

ชาเขียว (ปน) 2,250 2,250 2,250 2,250 2,625 2,625 2,625 2,625 3,000 3,000 3,000 3,000 31,500 



ตารางที1่2 (ต่อ) 

รายการ 

เดือน

ที1่ 

เดือน

ที2่ 

เดือน

ที3่ 

เดือน

ที4่ 

เดือน

ที5่ 

เดือน

ที6่ 

เดือน

ที7่ 

เดือน

ที8่ 

เดือน

ที9่ 

เดือน

ที1่0 

เดือน

ที1่1 

เดือน

ที1่2 รวม 

คาปูชิโน เดลิกา (รอน) 2,250 2,250 2,250 2,250 2,475 2,475 2,475 2,475 2,700 2,700 2,700 2,700 29,700 

คาปูชิโน เดลิกา (เย็น) 3,300 3,300 3,300 3,300 3,575 3,575 3,575 3,575 3,850 3,850 3,850 3,850 42,900 

คาปูชิโน เดลิกา (ปน) 2,925 2,925 2,925 2,925 3,250 3,250 3,250 3,250 3,575 3,575 3,575 3,575 39,000 

มอคคา อิลล่ี (รอน) 2,450 2,450 2,450 2,450 2,800 2,800 2,800 2,800 3,150 3,150 3,150 3,150 33,600 

มอคคา อิลล่ี (เย็น) 4,050 4,050 4,050 4,050 4,500 4,500 4,500 4,500 4,950 4,950 4,950 4,950 54,000 

มอคคา อิลล่ี (ปน) 3,500 3,500 3,500 3,500 4,000 4,000 4,000 4,000 4,500 4,500 4,500 4,500 48,000 

มอคคา เดลิกา (รอน) 2,200 2,200 2,200 2,200 2,475 2,475 2,475 2,475 2,750 2,750 2,750 2,750 29,700 

มอคคา เดลิกา (เย็น) 3,300 3,300 3,300 3,300 3,600 3,600 3,600 3,600 3,900 3,900 3,900 3,900 43,200 

มอคคา เดลิกา (ปน) 2,800 2,800 2,800 2,800 3,150 3,150 3,150 3,150 3,500 3,500 3,500 3,500 37,800 

ช็อคโกแลต (รอน) 1,100 1,100 1,100 1,100 1,375 1,375 1,375 1,375 1,650 1,650 1,650 1,650 16,500 

ช็อคโกแลต (เย็น) 2,125 2,125 2,125 2,125 2,550 2,550 2,550 2,550 2,975 2,975 2,975 2,975 30,600 

ช็อคโกแลต (ปน) 2,375 2,375 2,375 2,375 2,375 2,375 2,375 2,375 2,850 2,850 2,850 2,850 30,400 

ชาเขียว (รอน) 550 550 550 550 825 825 825 825 1,100 1,100 1,100 1,100 9,900 

ชาเขียว (เย็น) 1,625 1,625 1,625 1,625 1,950 1,950 1,950 1,950 2,275 2,275 2,275 2,275 23,400 

ชาเขียว (ปน) 2,250 2,250 2,250 2,250 2,625 2,625 2,625 2,625 3,000 3,000 3,000 3,000 31,500 



ตารางที1่2 (ต่อ) 

รายการ เดอืนที1่ เดอืนที2่ เดอืนที3่ เดอืนที4่ เดอืนที5่ เดอืนที6่ เดอืนที7่ เดอืนที8่ เดอืนที9่ เดอืนที1่0 เดอืนที1่1 เดอืนที1่2 รวม 

ชาดํา (เย็น) 600 600 600 600 800 800 800 800 1,000 1,000 1,000 1,000 9,600 

ชาดํา (ปน) 675 675 675 675 900 900 900 900 1,125 1,125 1,125 1,125 10,800 

ชาผลไม 

(รอน) 
450 450 450 450 675 675 675 675 900 900 900 900 8,100 

ชาผลไม 

(เย็น) 
500 500 500 500 750 750 750 750 1,000 1,000 1,000 1,000 9,000 

ชาเอิรล เกรย 

(รอน) 
450 450 450 450 675 675 675 675 900 900 900 900 8,100 

ชาเอิรล เกรย 

(เย็น) 
500 500 500 500 750 750 750 750 1,000 1,000 1,000 1,000 9,000 

รวมรายได

จากการขาย

สินคาหลัก 

(1) 

92,100 92,100 92,100 92,100 105,375 105,375 105,375 105,375 118,900 118,900 118,900 118,900 1,265,500 

รวมรายได

สะสมสินคา

หลัก (3) 

0 184,200 276,300 368,400 473,775 579,150 684,525 789,900 908,800 1,027,700 1,146,600 1,265,500 1,265,500 

 

 



ตารางที1่2 (ต่อ) 

รายการ เดอืนที1่ เดอืนที2่ เดอืนที3่ เดอืนที4่ เดอืนที5่ เดอืนที6่ เดอืนที7่ เดอืนที8่ เดอืนที9่ เดอืนที1่0 เดอืนที1่1 เดอืนที1่2 รวม 

สินค้ารอง  

รายได้จากการขาย (บาท)  

ขนมปงปง 

(1คู/48กรัม) 
1,200 1,200 1,200 1,200 1,400 1,400 1,400 1,400 1,600 1,600 1,600 1,600 16,800 

ไอศกรีม 

iberry 
4,900 4,900 4,900 4,900 5,880 5,880 5,880 5,880 7,350 7,350 7,350 7,350 72,520 

รวมรายได้

จากการขาย

สินค้ารอง 

(2) 

6,100 6,100 6,100 6,100 7,280 7,280 7,280 7,280 8,950 8,950 8,950 8,950 89,320 

รวมรายได้

สะสมสินค้า

รอง (4) 

0 12,200 18,300 24,400 31,680 38,960 46,240 53,520 62,470 71,420 80,370 89,320 89,320 

รวมรายได้

จากการขาย

สินค้า 

(1)+(2) 

98,200 98,200 98,200 98,200 112,655 112,655 112,655 112,655 127,850 127,850 127,850 127,850 1,354,820 

 



ตารางที1่2 (ต่อ) 

รายการ เดอืนที1่ เดอืนที2่ เดอืนที3่ เดอืนที4่ เดอืนที5่ เดอืนที6่ เดอืนที7่ เดอืนที8่ เดอืนที9่ เดอืนที1่0 เดอืนที1่1 เดอืนที1่2 รวม 

สินค้ารอง  

รายได้จากการขาย (บาท)  

รวมรายได้

สะสม

ทั้งหมด 

(3)+(4) 

0 196,400 294,600 392,800 505,455 618,110 730,765 843,420 971,270 1,099,120 1,226,970 1,354,820 1,354,820 

เงนิสดรับ

จากการขาย 
98,200 98,200 98,200 98,200 112,655 112,655 112,655 112,655 127,850 127,850 127,850 127,850 1,354,820 
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ตารางที1่3 ประมาณการรายไดจากการขายสินคา  

รายการ ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

สินค้าหลกั (เคร่ืองดื่ม) 

จํานวนสินค้าขาย (แก้ว)   เพิม่ขึน้5% 

เพิม่ขึน้

10% 

เพิม่ขึน้

15% 

เพิม่ขึน้

20% 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (รอน) 420 441 485 558 669 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (เย็น) 480 504 554 638 765 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (ปน) 420 441 485 558 669 

เอสเพรสโซ เดลิกา (รอน) 420 441 485 558 669 

เอสเพรสโซ เดลิกา (เย็น) 600 630 693 797 956 

เอสเพรสโซ เดลิกา (ปน) 480 504 554 638 765 

อเมริกาโน อิลล่ี (รอน) 420 441 485 558 669 

อเมริกาโน อิลล่ี (เย็น) 480 504 554 638 765 

อเมริกาโน อิลล่ี (ปน) 420 441 485 558 669 

อเมริกาโน เดลิกา (รอน) 540 567 624 717 861 

อเมริกาโน เดลิกา (เย็น) 660 693 762 877 1,052 

อเมริกาโน เดลิกา (ปน) 480 504 554 638 765 

ลาเต อิลล่ี (รอน) 480 504 554 638 765 

ลาเต อิลล่ี (เย็น) 600 630 693 797 956 

ลาเต อิลล่ี (ปน) 480 504 554 638 765 

ลาเต เดลิกา (รอน) 580 609 670 770 924 

ลาเต เดลิกา (เย็น) 720 756 832 956 1,148 

ลาเต เดลิกา (ปน) 540 567 624 717 861 

คาปูชิโน อิลล่ี (รอน) 540 567 624 717 861 

คาปูชิโน อิลล่ี (เย็น) 600 630 693 797 956 

คาปูชิโน อิลล่ี (ปน) 480 504 554 638 765 
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ตารางที1่3 (ต่อ) 

รายการ ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

คาปูชิโน เดลิกา (รอน) 660 693 762 877 1,052 

คาปูชิโน เดลิกา (เย็น) 780 819 901 1,036 1,243 

คาปูชิโน เดลิกา (ปน) 600 630 693 797 956 

มอคคา อิลล่ี (รอน) 480 504 554 638 765 

มอคคา อิลล่ี (เย็น) 600 630 693 797 956 

มอคคา อิลล่ี (ปน) 480 504 554 638 765 

มอคคา เดลิกา (รอน) 540 567 624 717 861 

มอคคา เดลิกา (เย็น) 720 756 832 956 1,148 

มอคคา เดลิกา (ปน) 540 567 624 717 861 

ช็อคโกแลต (รอน) 300 315 347 398 478 

ช็อคโกแลต (เย็น) 360 378 416 478 574 

ช็อคโกแลต (ปน) 320 336 370 425 510 

ชาเขียว (รอน) 180 189 208 239 287 

ชาเขียว (เย็น) 360 378 416 478 574 

ชาเขียว (ปน) 420 441 485 558 669 

ชาดํา (เย็น) 240 252 277 319 383 

ชําดํา (ปน) 240 252 277 319 383 

ชาผลไม (รอน) 180 189 208 239 287 

ชาผลไม (เย็น) 180 189 208 239 287 

ชาเอิรล เกรย (รอน) 180 189 208 239 287 

ชาเอิรล เกรย (เย็น) 180 189 208 239 287 

รวมจํานวนสินคาขาย 19,380 20,349 22,384 25,741 30,890 
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ตารางที1่3 (ต่อ) 

รายการ ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

สินค้ารอง 

จํานวนสินค้าขาย 

ขนมปงปง (1คู/48กรัม) 840 882 970 1,116 1,339 

รวมจํานวนสินค้าขาย 840 882 970 1,116 1,339 

ไอศกรีม iberry (1สกูป/60

กรัม) 1,480 1,554 1,709 1,966 2,359 

รวมจํานวนสินค้าขาย 1,480 1,554 1,709 1,966 2,359 

สินค้าหลกั (เคร่ืองดื่ม) 

ราคาสินค้า (บาท/แก้ว) 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (รอน) 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (เย็น) 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (ปน) 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 

เอสเพรสโซ เดลิกา (รอน) 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 

เอสเพรสโซ เดลิกา (เย็น) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 

เอสเพรสโซ เดลิกา (ปน) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 

อเมริกาโน อิลล่ี (รอน) 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 

อเมริกาโน อิลล่ี (เย็น) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 

อเมริกาโน อิลล่ี (ปน) 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 

อเมริกาโน เดลิกา (รอน) 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 

อเมริกาโน เดลิกา (เย็น) 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 

อเมริกาโน เดลิกา (ปน) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 

ลาเต อิลล่ี (รอน) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 

ลาเต อิลล่ี (เย็น) 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 

ลาเต อิลล่ี (ปน) 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 
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ตารางที1่3 (ต่อ) 

รายการ ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

ลาเต เดลิกา (รอน) 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 

ลาเต เดลิกา (เย็น) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 

ลาเต เดลิกา (ปน) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 

คาปูชิโน อิลล่ี (รอน) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 

คาปูชิโน อิลล่ี (เย็น) 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 

คาปูชิโน อิลล่ี (ปน) 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 

คาปูชิโน เดลิกา (รอน) 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 

คาปูชิโน เดลิกา (เย็น) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 

คาปูชิโน เดลิกา (ปน) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 

มอคคา อิลล่ี (รอน) 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 

มอคคา อิลล่ี (เย็น) 90.00 90.00 90.00 90.00 90.00 

มอคคา อิลล่ี (ปน) 100.00 100.00 100.00 100.00 100.00 

มอคคา เดลิกา (รอน) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 

มอคคา เดลิกา (เย็น) 60.00 60.00 60.00 60.00 60.00 

มอคคา เดลิกา (ปน) 70.00 70.00 70.00 70.00 70.00 

ช็อคโกแลต (รอน) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 

ช็อคโกแลต (เย็น) 85.00 85.00 85.00 85.00 85.00 

ช็อคโกแลต (ปน) 95.00 95.00 95.00 95.00 95.00 

ชาเขียว (รอน) 55.00 55.00 55.00 55.00 55.00 

ชาเขียว (เย็น) 65.00 65.00 65.00 65.00 65.00 

ชาเขียว (ปน) 75.00 75.00 75.00 75.00 75.00 

ชาดํา (เย็น) 40.00 40.00 40.00 40.00 40.00 

ชําดํา (ปน) 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 

ชาผลไม (รอน) 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 
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ตารางที1่3 (ต่อ) 

รายการ ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

ชาผลไม (เย็น) 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 

ชาเอิรล เกรย (รอน) 45.00 45.00 45.00 45.00 45.00 

ชาเอิรล เกรย (เย็น) 50.00 50.00 50.00 50.00 50.00 

ราคาสินค้าเฉลีย่ 64.40 64.40 64.40 64.40 64.40 

สินค้ารอง 

ราคาสินค้า บาท/หน่วย 

ขนมปงปง (1คู/48กรัม) 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 

ราคาสินค้าเฉลีย่ 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 

ไอศกรีม iberry (1สกูป/60

กรัม) 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 

ราคาสินค้าเฉลีย่ 49.00 49.00 49.00 49.00 49.00 

สินค้าหลกั (เคร่ืองดื่ม) 

รายได้จากการขายสินค้า (บาท) 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (รอน) 25,200 26,460 29,100 33,480 40,140 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (เย็น) 40,800 42,840 47,090 54,230 65,025 

เอสเพรสโซ อิลล่ี (ปน) 39,900 41,895 46,075 53,010 63,555 

เอสเพรสโซ เดลิกา (รอน) 16,800 17,640 19,400 22,320 26,760 

เอสเพรสโซ เดลิกา (เย็น) 33,000 34,650 38,115 43,835 52,580 

เอสเพรสโซ เดลิกา (ปน) 31,200 32,760 36,010 41,470 49,725 

อเมริกาโน อิลล่ี (รอน) 25,200 26,460 29,100 33,480 40,140 

อเมริกาโน อิลล่ี (เย็น) 31,200 32,760 36,010 41,470 49,725 

อเมริกาโน อิลล่ี (ปน) 29,400 30,870 33,950 39,060 46,830 

อเมริกาโน เดลิกา (รอน) 21,600 22,680 24,960 28,680 34,440 

อเมริกาโน เดลิกา (เย็น) 29,700 31,185 34,290 39,465 47,340 

อเมริกาโน เดลิกา (ปน) 26,400 27,720 30,470 35,090 42,075 
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ตารางที1่3 (ต่อ) 

รายการ ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

ลาเต อิลล่ี (รอน) 31,200 32,760 36,010 41,470 49,725 

ลาเต อิลล่ี (เย็น) 51,000 53,550 58,905 67,745 81,260 

ลาเต อิลล่ี (ปน) 45,600 47,880 52,630 60,610 72,675 

ลาเต เดลิกา (รอน) 26,100 27,405 30,150 34,650 41,580 

ลาเต เดลิกา (เย็น) 39,600 41,580 45,760 52,580 63,140 

ลาเต เดลิกา (ปน) 35,100 36,855 40,560 46,605 55,965 

คาปูชิโน อิลล่ี (รอน) 35,100 36,855 40,560 46,605 55,965 

คาปูชิโน อิลล่ี (เย็น) 51,000 53,550 58,905 67,745 81,260 

คาปูชิโน อิลล่ี (ปน) 45,600 47,880 52,630 60,610 72,675 

คาปูชิโน เดลิกา (รอน) 29,700 31,185 34,290 39,465 47,340 

คาปูชิโน เดลิกา (เย็น) 42,900 45,045 49,555 56,980 68,365 

คาปูชิโน เดลิกา (ปน) 39,000 40,950 45,045 51,805 62,140 

มอคคา อิลล่ี (รอน) 33,600 35,280 38,780 44,660 53,550 

มอคคา อิลล่ี (เย็น) 54,000 56,700 62,370 71,730 86,040 

มอคคา อิลล่ี (ปน) 48,000 50,400 55,400 63,800 76,500 

มอคคา เดลิกา (รอน) 29,700 31,185 34,320 39,435 47,355 

มอคคา เดลิกา (เย็น) 43,200 45,360 49,920 57,360 68,700 

มอคคา เดลิกา (ปน) 37,800 39,690 43,680 50,190 60,270 

ช็อคโกแลต (รอน) 16,500 17,325 19,085 21,890 26,290 

ช็อคโกแลต (เย็น) 30,600 32,130 35,360 40,630 48,790 

ช็อคโกแลต (ปน) 30,400 31,920 35,150 40,375 48,450 

ชาเขียว (รอน) 9,900 10,395 11,440 13,145 15,785 

ชาเขียว (เย็น) 23,400 24,570 27,040 31,070 37,310 

ชาเขียว (ปน) 31,500 33,075 36,375 41,850 50,175 
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ตารางที1่3 (ต่อ) 

รายการ ปีที ่1 ปีที ่2 ปีที ่3 ปีที ่4 ปีที ่5 

ชาดํา (เย็น) 9,600 10,080 11,080 12,760 15,320 

ชําดํา (ปน) 10,800 11,340 12,465 14,355 17,235 

ชาผลไม (รอน) 8,100 8,505 9,360 10,755 12,915 

ชาผลไม (เย็น) 9,000 9,450 10,400 11,950 14,350 

ชาเอิรล เกรย (รอน) 8,100 8,505 9,360 10,755 12,915 

ชาเอิรล เกรย (เย็น) 9,000 9,450 10,400 11,950 14,350 

รวมรายไดจากการขายสินคา

หลัก (1) 1,265,500 1,328,775 1,461,555 1,681,120 2,016,725 

รวมรายไดสะสมสินคาหลัก 

(3) 1,265,500 2,594,275 4,055,830 5,736,950 7,753,675 

สินค้ารอง 

รายได้จากการขายสินค้า (บาท) 

ขนมปงปง (1คู/48กรัม) 16,800 17,640 19,400 22,320 26,780 

ไอศกรีม iberry (1สกูป/60

กรัม) 72,520 76,146 83,741 96,334 115,591 

รวมรายได้จากการขายสินค้า

รอง (2) 89,320 93,786 103,141 118,654 142,371 

รวมรายได้สะสมสินค้ารอง 

(4) 89,320 183,106 286,247 404,901 547,272 

            

รวมรายได้จากการขายสินค้า 

(1)+(2) 1,354,820 1,422,561 1,564,696 1,799,774 2,159,096 

รวมรายได้สะสมทั้งหมด 

(3)+(4) 1,354,820 2,777,381 4,342,077 6,141,851 8,300,947 

            

เงินสดรับจากการขาย 1,354,820 1,422,561 1,564,696 1,799,774 2,159,096 
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ตารางที1่4 ประมาณการตนทุนวัตถุดิบทางตรง 

รายการ ปีที1่ ปีที2่ ปีที3่ ปีที4่ ปีที5่ 

จํานวนวตัถุดิบในการผลติ (หน่วย) 

เมล็ดกาแฟค่ัว อิลล่ี 

(1ถัง/3ก.ก.) 
15 16 18 21 21 

เมล็ดกาแฟค่ัว ดอยไทย (ก.ก.) 118 124 136 156 187 

ผงช็อกโกแลต (ก.ก.) 3 4 4 5 6 

ผงชาดํา (ก.ก.) 10 11 12 14 17 

ผงชาเขียว (1กลอง/25ซอง) 40 42 46 53 64 

ผงชาเอิรล เกรย  

(1กลอง/25ซอง) 
15 16 18 21 21 

ผงชาผลไม (1กลอง/25ซอง) 17 18 20 23 28 

น้ําตาลทราย (ก.ก.) 146 153 168 193 232 

น้ําแข็ง (ก.ก.) 2,000 2,100 2,310 2,657 3,188 

ครีมเทียม (ก.ก.) 146 153 168 193 232 

นมสด (1แกลลอน/2ลิตร) 300 315 347 400 480 

น้ําเปลา (1ถัง/20ลิตร) 120 126 139 160 192 

นมขนหวาน (1ถุง/2ก.ก.) 40 42 46 53 64 

นมขนจืด (1กระปอง/405กรัม) 290 304 334 384 460 

ไอศกรีม iberry (ก.ก.) 90 95 105 121 145 

ขนมปงแผน (1ถุง/480กรัม) 85 90 99 114 137 

เนย ก.ก. 9 9 10 12 14 
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ตารางที1่4 (ต่อ) 

รายการ ปีที1่ ปีที2่ ปีที3่ ปีที4่ ปีที5่ 

ราคาต่อหน่วยของวตัถุดิบ (บาท/หน่วย) 

เมล็ดกาแฟค่ัว อิลล่ี 

(1ถัง/3ก.ก.) 
4,000.00 4,000.00 4,000.00 4,000.00 4,000.00 

เมล็ดกาแฟค่ัว ดอยไทย (ก.ก.) 380.00 380.00 380.00 380.00 380.00 

ผงช็อกโกแลต (ก.ก.) 860.00 860.00 860.00 860.00 860.00 

ผงชาดํา (ก.ก.) 300.00 300.00 300.00 300.00 300.00 

ผงชาเขียว (1กลอง/25ซอง) 175.00 175.00 175.00 175.00 175.00 

ผงชาเอิรล เกรย 

(1กลอง/25ซอง) 
155.00 155.00 155.00 155.00 155.00 

ผงชาผลไม (1กลอง/25ซอง) 195.00 195.00 195.00 195.00 195.00 

น้ําตาลทราย (ก.ก.) 42.00 42.00 42.00 42.00 42.00 

น้ําแข็ง (ก.ก.) 2.00 2.00 2.00 2.00 2.00 

ครีมเทียม (ก.ก.) 107.00 107.00 107.00 107.00 107.00 

นมสด (1แกลลอน/2ลิตร) 77.00 77.00 77.00 77.00 77.00 

น้ําเปลา (1ถัง/20ลิตร) 15.00 15.00 15.00 15.00 15.00 

นมขนหวาน (1ถุง/2ก.ก.) 90.00 90.00 90.00 90.00 90.00 

นมขนจืด (1กระปอง/405กรัม) 22.00 22.00 22.00 22.00 22.00 

ไอศกรีม iberry (ก.ก.) 1,000.00 1,000.00 1,000.00 1,000.00 1,000.00 

ขนมปงแผน (1ถุง/480กรัม) 36.00 36.00 36.00 36.00 36.00 

เนย ก.ก. 80.00 80.00 80.00 80.00 80.00 
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ตารางที1่4 (ต่อ) 

รายการ ปีที1่ ปีที2่ ปีที3่ ปีที4่ ปีที5่ 

ต้นทุนวตัถุดิบในการผลติ (บาท) 

เมล็ดกาแฟคั่ว อิลลี่ (1ถัง/3ก.ก.) 60,000.00 64,000.00 72,000.00 84,000.00 84,000.00 

เมล็ดกาแฟคั่ว ดอยไทย (ก.ก.) 44,840.00 47,120.00 51,680.00 59,280.00 71,060.00 

ผงช็อกโกแลต (ก.ก.) 2,580.00 3,440.00 3,440.00 4,300.00 5,160.00 

ผงชาดํา (ก.ก.) 3,000.00 3,300.00 3,600.00 4,200.00 5,100.00 

ผงชาเขียว (1กลอง/25ซอง) 7,000.00 7,350.00 8,050.00 9,275.00 11,200.00 

ผงชาเอิรล เกรย (1กลอง/25ซอง) 2,325.00 2,480.00 2,790.00 3,255.00 3,255.00 

ผงชาผลไม (1กลอง/25ซอง) 3,315.00 3,510.00 3,900.00 4,485.00 5,460.00 

นํ้าตาลทราย (ก.ก.) 6,132.00 6,426.00 7,056.00 8,106.00 9,744.00 

นํ้าแข็ง (ก.ก.) 4,000.00 4,200.00 4,620.00 5,314.00 6,376.00 

ครีมเทียม (ก.ก.) 15,622.00 16,371.00 17,976.00 20,651.00 24,824.00 

นมสด (1แกลลอน/2ลิตร) 23,100.00 24,255.00 26,719.00 30,800.00 36,960.00 

นํ้าเปลา (1ถัง/20ลิตร) 1,800.00 1,890.00 2,085.00 2,400.00 2,880.00 

นมขนหวาน (1ถุง/2ก.ก.) 3,600.00 3,780.00 4,140.00 4,770.00 5,760.00 

นมขนจืด (1กระปอง/405กรัม) 6,380.00 6,688.00 7,348.00 8,448.00 10,120.00 

ไอศกรีม iberry (ก.ก.) 90,000.00 95,000.00 105,000.00 121,000.00 145,000.00 

ขนมปงแผน (1ถุง/480กรัม) 3,060.00 3,240.00 3,564.00 4,104.00 4,932.00 

เนย ก.ก. 720.00 720.00 800.00 960.00 1,120.00 

รวมต้นทุนวตัถุดิบในการผลติ 277,474.00 293,770.00 324,768.00 375,348.00 432,951.00 

บวก คาขนสงเขา 1,100.00 1,320.00 1,584.00 1,900.00 2,280.00 

ตุนทุนวัตถุดิบทางตรง - สุทธิ 278,574.00 295,090.00 326,352.00 377,248.00 435,231.00 

บวก วัตถุดิบทางตรงตนงวด 0.00 13,928.00 14,755.00 16,318.00 18,862.00 

หัก วัตถุดิบทางตรงปลายงวด 13,928.00 14,755.00 16,318.00 18,862.00 21,762.00 

วัตถุดิบทางตรงใชไปในการผลิต 264,646.00 294,263.00 324,789.00 374,704.00 432,331.00 

เงินสดจ่ายค่าวตัถุดิบทางตรง 264,646.00 294,263.00 324,789.00 374,704.00 432,331.00 
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ตารางที1่5 ประมาณการตนทุนการผลิตและตนทุนการขายสินคา 

รายการ ปีที1่ ปีที2่ ปีที3่ ปีที4่ ปีที5่ 

ต้นทุนการผลติสินค้า (บาท) 

คาวัตถุดิบทางตรงในการ

ผลิตสินคา 
246,646.00 294,263.00 324,789.00 374,704.00 432,331.00 

คาแรงทางตรงในการผลิต

สินคา 
216,000.00 216,000.00 216,000.00 222,480.00 229,154.00 

คาวัสดุสิ้นเปลืองในการผลิต 38,760.00 40,698.00 44,768.00 51,483.00 61,779.00 

คาไฟฟา 36,000.00 37,800.00 39,690.00 41,674.00 43,758.00 

คาน้ําประปา 4,800.00 5,040.00 5,292.00 5,557.00 5,835.00 

คาบํารุงรักษาเครื่องจักรและ

อุปกรณ 
2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 

รวมต้นทุนการผลติสินค้า 

(1) 
544,206.00 595,801.00 632,539.00 697,898.00 774,857.00 

ค่าเส่ือมราคาในการผลติ (บาท) 

คาเสื่อมราคาเครื่องจักรและ

อุปกรณ 
145,680.00 109,260.00 72,840.00 36,420.00 0.00 

รวมต้นทุนค่าเส่ือมราคาใน

การผลติ (2) 
145,680.00 109,260.00 72,840.00 36,420.00 0.00 

รวมต้นทุนการผลติสินค้า

ทั้งส้ิน (1)+(2) 
689,886.00 705,061.00 705,379.00 734,318.00 774,857.00 

บวก วัตถุดิบคงเหลือตนงวด 0.00 13,928.00 14,755.00 16,318.00 18,862.00 

หัก วัตถุดิบคงเหลือ 

ปลายงวด 
13,928.00 14,755.00 16,318.00 18,862.00 21,762.00 

ต้นทุนการขายสินค้า 

(บาท) 
675,958.00 704,234.00 703,816.00 731,774.00 771,957.00 

เงินสดจ่ายค่าใช้จ่ายในการ

ผลติ 
544,206.00 595,801.00 632,539.00 697,898.00 774,857.00 
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ตารางที1่6 ประมาณการคาใชจายในการบริหารและการขาย 

รายการ ปีที1่ ปีที2่ ปีที3่ ปีที4่ ปีที5่ 

ค่าใช้จ่ายในการบริหารและการขาย (บาท) 

คาใชจายเงินเดือน

บุคลากร 
216,000.00 216,000.00 237,600.00 261,360.00 287,496.00 

คาเชาอาคาร 144,000.00 144,000.00 144,000.00 144,000.00 144,000.00 

คาเชาตูไอศกรีม 6,000.00 6,000.00 6,000.00 6,000.00 6,000.00 

คาใชจายโทรศัพท 2,400.00 2,300.00 2,450.00 2,400.00 2,500.00 

คาใชจายแบบพิมพ 

เอกสาร 
3,200.00 3,200.00 3,200.00 3,200.00 3,200.00 

คาใชจายวัสดุส้ินเปลือง

สํานักงาน 
2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 2,000.00 

คาโฆษณา 

ประชาสัมพันธ 
45,000.00 45,000.00 45,000.00 45,000.00 45,000.00 

คาใชจายเบ็ดเตล็ดอ่ืนๆ 1,850.00 1,850.00 1,850.00 1,850.00 1,850.00 

รวมค่าใช้จ่ายในการ

บริหารและการขาย (1) 
420,450.00 420,350.00 442,100.00 465,810.00 492,046.00 

            

ค่าเส่ือมราคาส่วนการบริหารและการขาย 

คาเส่ือมราคาอุปกรณ

เคร่ืองใช 
167,160.00 125,370.00 83,580.00 41,790.00 0.00 

รวมค่าเส่ือมราคา (2) 167,160.00 125,370.00 83,580.00 41,790.00 0.00 

            

รวมค่าใช้จ่ายในการ

บริหารและการขาย

(1)+(2) 

587,610.00 545,720.00 525,680.00 507,600.00 492,046.00 

เงินสดจ่ายค่าใช้จ่ายใน

การบริหารและการขาย 
420,450.00 420,350.00 442,100.00 465,810.00 492,046.00 
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ตารางที1่7 ประมาณการงบกําไรขาดทุน 

รายการ ปีที1่ ปีที2่ ปีที3่ ปีที4่ ปีที5่ 

รายได 

รายไดจากการขาย

สินคา 
1,354,820.00 1,422,561.00 1,564,696.00 1,799,774.00 2,159,096.00 

รายไดอื่น 900,000.00 0.00 0.00 0.00 0.00 

รวมรายได 2,254,820.00 1,422,561.00 1,564,696.00 1,799,774.00 2,159,096.00 

            

หัก - ตนทุนขาย

สินคา 
675,958.00 704,234.00 703,816.00 731,774.00 771,957.00 

            

กําไรข้ันตน 1,578,862.00 718,327.00 860,880.00 1,068,000.00 1,387,139.00 

            

หัก - คาใชจายใน

การขายและการ

บริหาร 

587,610.00 545,720.00 525,680.00 507,600.00 492,046.00 

            

กําไรจากการ

ดําเนินการ 
991,252.00 172,607.00 335,200.00 560,400.00 895,093.00 

            

หัก - ดอกเบ้ียจาย 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 

            

กําไรกอนหักภาษี

เงินไดนิติบุคคล 
991,252.00 172,607.00 335,200.00 560,400.00 895,093.00 

            

หัก – ภาษีเงินได 

นิติบุคคล 15% 
148,687.00 25,891.00 50,280.00 84,060.00 134,263.95 

            

กําไรสุทธิ 842,565.00 146,716.00 284,920.00 476,340.00 760,829.05 
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ตารางที1่8 ประมาณการงบกระแสเงินสด 

รายการ ปที่1 ปที่2 ปที่3 ปที่4 ปที่5 

กระแสเงินสดจากการดําเนินการ 

เงินสดรับจากการขายสินคา 1,354,820.00 1,422,561.00 1,564,696.00 1,799,774.00 2,159,096.00 

เงินสดรับจากการขาย

สินทรัพยของกิจการเดิม 
900,000.00 0.00 0.00 0.00 0.00 

เงินสดจายคาใชจายวัตถุดิบ

ทางตรงในการผลิต 
(246,646.00) (294,263.00) (324,789.00) (374,704.00) (432,331.00) 

เงินสดจายคาใชจายการ

บริหารและการขาย 
(420,450.00) (420,350.00) (442,100.00) (465,810.00) (492,046.00) 

เงินสดจายภาษีเงินไดนิติ

บุคคล 
(148,687.00) (25,891.00) (50,280.00) (84,060.00) (134,263.95) 

เงินสดจายคาดอกเบี้ย 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 

กระแสเงินสดจากการ

ดําเนินการรวม 
1,439,037.00 682,057.00 747,527.00 875,200.00 1,100,455.05 

กระแสเงินสดจากการลงทุน 

เงินสดจายลงทุนเครื่องจักร

และอุปกรณ 
(182,550.00) 0.00 0.00 0.00 0.00 

เงินสดจายลงทุนในเครื่องใช

สํานักงาน 
(25,050.00) 0.00 0.00 0.00 0.00 

เงินสดจายลงทุนในอุปกรณ

ตกแตง 
(183,900.00) 0.00 0.00 0.00 0.00 

กระแสเงินสดจากการลงทุน (408,500.00) 0.00 0.00 0.00 0.00 

กระแสเงินสดจากการจัดหาเงิน 

เงินสดรับจากเจาของ 1,200,000.00 0.00 0.00 0.00 0.00 

กระแสเงินสดสุทธิ 1,439,037.00 682,057.00 747,527.00 875,200.00 1,100,455.05 

บวก กระแสเงินสดตนงวด 0.00 1,439,037.00 2,121,094.00 2,868,621.00 3,743,821.00 

กระแสเงนิสดสุทธิปลายงวด 1,439,037.00 2,121,094.00 2,868,621.00 3,743,821.00 4,844,276.05 
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ตารางที1่9 ประมาณการงบดุล 

รายการ ปีที1่ ปีที2่ ปีที3่ ปีที4่ ปีที5่ 

สินทรัพย์ 

สินทรัพย์หมุนเวยีน 

เงินสด 1,439,037.00 2,121,094.00 2,868,621.00 3,743,821.00 4844276.05 

สินคาคงเหลือ 182,181.40 70,588.80 70,519.00 71,667.40 73,529.20 

รวมสินทรัพย์

หมุนเวยีน 
1,621,218.40 2,191,682.80 2,939,140.00 3,815,488.40 4,917,805.25 

สินทรัพย์ไม่หมุนเวยีน 

อุปกรณ 312,840.00 234,630.00 156,420.00 78,210.00 0.00 

รวมสินทรัพย์ไม่

หมุนเวยีน 
312,840.00 234,630.00 156,420.00 78,210.00 0.00 

รวมสินทรัพย์ 1,934,058.40 2,426,312.80 3,095,560.00 3,893,698.40 4,917,805.25 

หนีสิ้นหมุนเวยีน 

ภาษีเงินไดคางจาย 148,687.00 25,891.00 50,280.00 84,060.00 134,263.95 

รวมหนีสิ้น

หมุนเวยีน 
148,687.00 25,891.00 50,280.00 84,060.00 134,263.95 

รวมหนีสิ้น 148,687.00 25,891.00 50,280.00 84,060.00 134,263.95 

ส่วนของเจ้าของ 

ทุน 1,200,000.00 0.00 0.00 0.00 0.00 

กําไรสะสม 842,565.00 989,281.00 1,274,201.00 1,750,541.00 2,511,370.05 

รวมส่วนของ

เจ้าของ 
2,042,565.00 989,281.00 1,274,201.00 1,750,541.00 2,511,370.05 

รวมหนีสิ้นและ

ส่วนของเจ้าของ 
2,191,252.00 1,015,172.00 1,324,481.00 1,834,601.00 2,645,634.00 
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ตารางที2่0 การวิเคราะหอัตราสวนทางการเงิน 

รายการการวเิคราะห์ ปีที1่ ปีที2่ ปีที3่ ปีที4่ ปีที5่ 

อตัราส่วนวดัสภาพคล่องทางการเงิน 

อัตราสวนเงินทุนหมุนเวียน 10.9 84.65 58.455 45.39 36.63 

อัตราสวนสินทรัพยคลองตัว 9.68 81.92 57.05 44.54 36.08 

อตัราส่วนการวดัประสิทธิภาพการใช้สินทรัพย์ 

อัตราการหมุนสินทรัพยถาวร 5.05 3.06 5.50 13.65 0.00 

อัตราการหมุนของสินทรัพยรวม 0.82 0.30 0.28 0.27 0.28 

อตัราส่วนในการวดัความสามารถในการบริหาร 

อัตราผลตอบแทนตอสินทรัพย ROA 0.44 0.06 0.09 0.12 0.15 

อัตราผลตอบแทนตอสวนของผูถือหุน ROE 0.77 0.73 0.68 0.61 0.55 

อัตรากําไรข้ันตน 1.17 0.50 0.55 0.59 0.64 

อัตรากําไรจากการดําเนินงาน 0.73 0.12 0.21 0.31 0.41 

ข้อมูลทางการเงินจากการลงทุน 

มุลคาปจจุบันสุทธิ NPV 2,969,760.94 

อัตราผลตอบแทนภายใน IRR 87% 

ระยะเวลาคืนทุน 1 ป 
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บทที9่ 

แผนฉุกเฉิน 

 

ตารางที2่1 แผนฉุกเฉิน 

ลาํดับ ลกัษณะของปัญหา ผลกระทบทีเ่กดิขึน้ แนวทางในการแก้ไข 

1 กรณีท่ีภาวะเศรษฐกิจ

ตกต่ําหรือตนทุน

วัตถุดิบมีราคาเพิ่ม

สูงข้ึน 

สงผลตอราคาตนทุนใน

การผลิตของผลิตภัณฑ

โดยตรง 

ลดการใชวัตถุดิบท่ีการข้ึนราคา

สูงจนเกินไป และจัดหาแหลง

วัตถุดิบใหมท่ีมีราคาต่ํากวาแตมี

คุณภาพสูงเทากับวัตถุดิบชนิด

เดิมท่ีมีราคาเพิ่มสูงข้ึน 

2 ยอดขายลดลงหรือไม

เปนไปตามเปาหมาย

ท่ีไดมีการคาดการณ

ไว 

สงผลกระทบตอกิจการ

ดานการเงิน 

เพิ่มการประชาสัมพันธ การ

โฆษณา และการสงเสริมการขาย

ใหมากข้ึน เพื่อเปนการชักจูงใจ

ใหลูกคามีความสนใจในการซ้ือ

สินคาเพิ่มมากข้ึน 

3 พนักงานมีการทุจริต สงผลกระทบตอปริมาณ

เงินสดและงบการเงินของ

ธุรกิจ 

ตรวจสอบปริมาณการขาย

ผลิตภัณฑอยูเสมอ 
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บรรณานุกรม 

 

ทศพล ตนคํา.กาแฟและธุรกิจเคร่ืองดื่มรอน – เย็น.กรุงเทพมหานคร: บริษัท สํานักพิมพแมบาน  

กกกกกกกกจํากัด, 2551. 

ปานแกวตา ชุณหบัณฑิต.รวยดวยกาแฟ.กรุงเทพมหานคร: บริษัท ส.เอเชียเพลส (1989) จํากัด, 

กกกกกกกก2553. 

วิทวัส รุงเรืองผล.หลักการตลาด.กรุงเทพมหานคร: มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร, 2549. 

ศิริรัตน ศรทัตต.กาแฟเคร่ืองดื่มจากแดนสรวง.กรุงเทพมหานคร: บริษัท ศิริวัฒนาอินเตอรพร้ินต  

กกกกกกกกจํากัด, 2548. 

สุทธิพงษ สุริยะ.Coffee & Bakery พิมพคร้ังท่ี1.กรุงเทพมหานคร: บริษัท อัมรินทรพร้ินติ้งแอนด  

กกกกกกกกพับลิชช่ิง จํากัด(มหาชน), 2551. 
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ประวตัิผู้ศึกษา 

 

ช่ือ – สกลุ  นายปฐมพงษ จุยศรีแกว  

ทีอ่ยู่   51/13 หมู1 ตําบลบางกระทึก อําเภอสามพราน จังหวัดนครปฐม 73210 

ประวตัิการศึกษา 

กกกกป พ.ศ.2549 สําเร็จการศึกษาระดับมัธยมศึกษาตอนปลาย โรงเรียนอัสสัมชัญธนบุรี  

กรุงเทพมหานคร 

กกกกป พ.ศ.2553 ศึกษา ตอระดับปริญญาบัณฑิต สาขาวิชาการจัดการธุรกิจท่ัวไป 

คณะวิทยาการจัดการมหาวิทยาลัยศิลปากร 

ประสบการณ์การทาํงาน 

กกกกปพ.ศ.2549 พนักงานขาย (ช่ัวคราว) บริษัท เดอะมอลล จํากัด (มหาชน) 

กกกกปพ.ศ.2553 ฝกงานฝายบริหารอาคารและสถานท่ีธนาคารทหารไทย จํากัด (มหาชน) 
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ประวตัิผู้ศึกษา 

 

ช่ือ – สกลุ  นางสาวเขมิกา พงษเรือง  

ทีอ่ยู่   138/10 ตําบลเมืองทาทราย อําเภอเมือง จังหวัดนนทบุรี 11000 

ประวตัิการศึกษา 

กกกกป พ.ศ.2549 สําเร็จการศึกษาระดับมัธยมศึกษาตอนปลาย  

โรงเรียนสายปญญาในพระบรมราชินูปถัมภ กรุงเทพมหานคร 

กกกกป พ.ศ.2553 ศึกษา ตอระดับปริญญาบัณฑิต สาขาวิชาการจัดการธุรกิจท่ัวไป 

คณะวิทยาการจัดการมหาวิทยาลัยศิลปากร 

ประสบการณ์การทาํงาน 

กกกกปพ.ศ.2553 ฝกงานฝายทรัพยากรบุคคลโรงงานยาสูบกระทรวงการคลัง 

 

 


